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	投资者关系活动类别

	 特定对象调研         分析师会议
 媒体采访            业绩说明会
 新闻发布会           路演活动
 现场参观
 其他（请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	通过上证路演中心参与公司2024年半年度业绩说明会的投资者

	时间
	2024年9月19日（星期四）上午10:00-11:00

	地点
	上海证券交易所上证路演中心
（网址：http://roadshow.sseinfo.com/roadshowIndex.do?id=20253）

	上市公司接待人员姓名
	董事长：王均豪先生
总经理：俞巍先生
独立董事：甘丽凝女士
财务总经理：崔鹏先生
董事会秘书：郭沁先生

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、 公司董事长王均豪先生整体介绍均瑶健康2024年上半年经营情况，围绕报告期内公司业务进展、经营亮点及发展规划予以全局性简要阐述。

2、 沟通交流问答环节：
1、 益生菌领域其实对尖端技术的要求很高，尤其是在发酵剂层面长期以往都被国外厂商垄断。请问公司在益生菌领域的高端领域发酵剂层面是否有所突破呢？
A：尊敬的投资者，您好！围绕做“全球益生菌原料领跑者”的愿景，公司坚持以赋能均瑶润盈为战略起点，建设“高新技术+明星菌株”的大型益生菌产品制造企业，使公司成为具有国际竞争力的民族企业。 
发酵剂领域是益生菌行业的高端细分领域，存在极高的技术门槛和壁垒。目前国产发酵剂替换面临着产品稳定性、产品风味及技术参数指标匹配的挑战。均瑶润盈凭借自身技术优势，已入选国际知名发酵剂供应商名录，有望在2024年度实现发酵剂业务的突破发展。2024年上半年，均瑶润盈发酵剂产线已入选2023年上海市奶业优势特色产业集群项目。公司以维护国家微生物种源安全，打破发酵食品饮料由国外企业垄断现状，提升科技创新能力，创造满足消费者健康刚需为己任，近年来凭借产品竞争力，向海外头部企业输出发酵剂产品，打破海外垄断先进技术，知识产权竞争优势进一步凸显。谢谢您的关注！

2、 你们考虑资本手段进行产业链上下游的并购和整合吗？
A：尊敬的投资者您好！公司将继续秉承精益求精的态度做好日常经营发展，以优质的产品和技术来持续保持竞争力，夯实内生性发展的基本盘；同时，公司也会积极寻找能为公司带来价值提升的外延式发展机会。谢谢您的关注！

3、 依托深厚产业视角进行前瞻布局，公司现在在益生菌领域已经具备角逐龙头地位的潜力和实力，想了解的是目前公司国际化层面的优势如何呢？请领导整体介绍下
A：尊敬的投资者，您好！面对在益生菌领域机遇和挑战，均瑶健康要实现全球领跑的愿景，持续强化“四梁八柱”的核心能力，其中包括深入研发创新、严格品质管理、广泛市场拓展和持续团队建设。通过不断练好内功，公司力争在每一个环节都能达到行业领先水平。围绕“做全球益生菌领跑者”的战略愿景，近年来公司业务触角延伸到全球、经营视野辐射至国际，益生菌业务实现了纵向挺进和横向拓宽的双重突破。均瑶润盈出口范围辐射广泛，是亚洲大型益生菌生产基地之一，产品销往72多个国家和地区。海外客户对技术指标参数比较明确有诉求，润盈在海外积淀多年，具备客户开拓优势，并帮助海外国家建立和巩固益生菌标准。从比较优势视角来看，和国外大厂相比，均瑶润盈具备价格优势，供应链稳定，制造成本稳定。目前公司已经获得全球头部乳业公司A+供应商资质，为今后业绩递增打下坚实基础。谢谢您的关注！

4、 常温乳酸菌是公司的传统优势业务，也是基本盘所在，请问在强势发力益生菌业务的同时，你们常温乳酸菌业务在2024年上半年有何作为了？
A：尊敬的投资者，您好！公司是国内老牌的常温乳酸菌厂商，凭借先行优势和多年深耕，在常温乳酸菌领域建立起清晰的市场竞争力。作为公司的传统基本盘业务，2024年上半年，公司在常温乳酸菌领域稳扎稳打、步步纵深，继续保持了行业地位。通过聚焦常温乳酸菌业务进行迭代升级，公司对常温乳酸菌主营业务持续扩充细分品类、优化激活老品。不断推出更多功能性菌株产品，打造使用国产菌株发酵的国民品牌。2024年全国各省销售指标均达成年度同比正增长。此外，公司在对产品推成出新、进行焕新升级的同时，也在积极拓展产品销售场景。最近我们上市的对于健康睡眠辅助的产品以及保护视力的饮品，都会看到公司会围绕着健康功效的饮料化以及饮料的功效化联合趋势上所做的努力。谢谢您的关注！

5、 公司在投资者关系管理这方面做了哪些工作？
A：尊敬的投资者您好！我们长期致力于提升公司价值最大化，积极回报投资者，一直是公司重点工作之一。随着A股市场化、法治化、国际化程度不断提升，上市公司投资者关系管理意识在逐步增强。公司始终高度重视投资者关系管理，设有专门的部门和相应岗位、人员负责投资者关系管理；除证监会指定信披报刊和网站的信息披露公告外，公司通过电话、电子邮件、官网、“上证e互动”等互动方式保持与投资者的日常沟通。未来，我们会牢牢持续树立起尊重投资者的理念，提升投资者关系管理工作的专业性和规范性，从而推动公司价值表现和高质量发展。感谢您的关注！

6、 注意到公司最近几年在益生菌领域持续发力，第二增长曲线还是颇有成效的，请公司介绍下24年上半年益生菌业务取得了哪些进展呢？谢谢
A：尊敬的投资者，您好！2024年上半年，公司益生菌B端业务展现出明朗的成长势头，取得不错的经营业绩，多项财务指标均表现不俗。均瑶润盈1-6月收入较同期增幅为89%，净利润为较同期增加166%，发货金额相比去年同期增长75%以上。益生菌C端新品推出层面，2024年上半年公司益生菌上新5款新品，中端产品线“体轻松”主打目标是2-3线城市的中产女性，年龄27岁-45岁，是益生菌产品主要消费者。首发“血橙纤维饮”与“膳食纤维固体饮料”，“纤美闪溶益生菌活菌型固体饮料”与“养道闪溶益生菌活菌型固体饮料”也将持续发力，根据最新品牌调性不断升级。谢谢您的关注！

7、 注意到公司24年上半年及第二季度单季毛利率均有一定程度的提升，作为较为关键的财务指标，毛利率也一定程度上可以折射出竞争力。请问促成毛利率提升的核心驱动要素是什么？有益生菌的贡献吗？
A：尊敬的投资者您好！公司上半年及 Q2 的毛利率同比上升，主要是因为味动力的毛利上升，也就是公司的饮料业务毛利率上升。毛利上升主要是两点，第一是公司的产品结构有相应的优化。第二就是原料端的大宗商品的一个成本，随着市场有相应的下滑，使得成本有相应的一个下滑，导致公司在饮料业务的毛利上升，进而拉动了整体毛利率上升。此外，益生菌业务毛利相对高一点，但是体量仍然较少，对整体毛利率的影响相对有限。谢谢您的关注！

8、 生物科技类企业也是比拼“新质生产力”的重要阵地，公司在科技属性这块具体有何展现，利用科技赋能公司产品力的程度如何？
A：尊敬的投资者，您好！科技是企业发展的源动力和加速器，立足“加快发展新质生产力”的新时代背景，公司将享誉行业的专利菌株应用新一代产品中，力求把最前沿的科技产品推向市场，有效地将科技转化为产品市场竞争力，从而积极培育新质生产力，赋能公司高质量发展。2024年上半年，公司进一步与江南大学、东北农业大学、上海理工大学、华中农业大学丰富创新合作内容，力求把最前沿的科技产品推向市场，有效地将科技转化为产品市场竞争力。均瑶润盈成为国内首家也是唯一一家参与制定QB/T4575-2013《食品加工用乳酸菌》标准的企业。不仅是国内首个实现益生菌规模化生产的基地，还显著推动了食品工业向标准化、规范化迈进的步伐，贡献卓著。谢谢您的关注！

9、 公司整体益生菌的技术实力怎么样？请简要介绍下技术概况，此外，公司通过什么样的方式来持续提升自身技术水平？谢谢
A：尊敬的投资者，您好！技术创新是驱动公司发展的核心动力，公司始终坚持自主创新的理念，通过不断提高技术水平提升产品质量、改善产品结构、降低生产成本。公司与江南大学等世界一流学府结成战略合作，通过独家授权、自研、购买等方式储备了具有独特功能性的益生菌株十余株，同时整合均瑶润盈，进一步丰富公司的益生菌菌株资源库，可以满足消费者全方面的健康需求。基于功能性菌株发明具有验证周期长、筛选难度大的特点，公司在后生元饮料、活菌产品矩阵方面具有显著的科技壁垒优势。谢谢您的关注！

10、 公司觉得益生菌的发展前景如何？未来这块市场的成长空间大吗？
A：尊敬的投资者，您好！益生菌可用作膳食补充剂、食品配料、食品添加剂、药品原料等，市场发展非常迅速，是功能性食品中成长最快的品种之一。目前，我国益生菌在食品领域的应用主要是添加在奶粉、酸奶、饮料中。市场调研机构 ZION Market Research 预计，到 2025 年全球益生菌产业产值将超过 770 亿美元，中国市场占比将超过 25%，益生菌有望成为下一个千亿级的大健康市场。均瑶健康抓住市场机遇，通过内外部协同研发、整合均瑶润盈、丰富核心产品矩阵等方式，成为具备国际市场竞争力的益生菌领域的龙头企业，实现益生菌研发、生产和销售产业链一体化布局的核心企业。感谢您的关注！


	附件清单（如有）
	






