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	重庆三峡水利电力（集团）股份有限公司
机构调研会议记录

	会议时间
	2024年11月汇总

	会议地点
	公司2楼会议室

	会议方式
	现场会议

	参会人员
	[bookmark: OLE_LINK1]董事会秘书车亚平、证券事务代表王静、董事会办公室胡月、肖逆舟
华源证券邓思平、华夏基金邵晋伟、建信养老金刘洋、招商信诺资管彭羿扬、首创证券自营张露

	会议主要内容
	一、证券事务代表王静介绍公司基本情况和业务开展情况等。
二、调研机构提问

	[bookmark: _Hlk106373810]提问及回复
	一、公司2024年前三季度发电情况？
答：截至2024年9月30日，公司下属全资及控股公司水电站累计完成发电量19.19亿千瓦时，同比上升0.13%；公司下属全资及控股公司水电站累计完成上网电量18.97亿千瓦时，同比上升0.13%。
二、公司在三峡集团内的定位？
答：公司实际控制人为国务院国资委，控股股东为中国长江电力股份有限公司。公司是三峡集团旗下以配售电为主业的唯一上市平台。
三、公司综合能源和储能情况？
[bookmark: _Hlk172789577]答：一是同步开展综合能源已决策项目建设及新业务开拓工作，全力推进中标总价为11.18亿元的本钢板材高压作业区2x135兆瓦余气资源综合利用发电项目BOT总包工程建设，决策通过投资金额不超过5亿元的万州经开区九龙园8万千瓦热电联产二期项目。大力拓展区域型源网荷储一体化项目，稳步开展前期工作。同时，优化绿色交通业务发展思路，明确具体实施路径。2024年上半年，已累计实现服务电动重卡986台，落地电池1,100套，建成充换电站14座。综合能源项目盈利能力逐步释放，2024年上半年实现综合能源业务利润5,095万元。二是持续提升储能业务市场规模，两江龙盛二期50兆瓦/100兆瓦时储能电站全容量并网成功，加强与政府及行政单位沟通协调，大力推动独立共享储能项目支持性政策落地。全面推广“售电+储能”商业模式成功经验，2024年上半年实现用户侧储能签约项目15个，总容量45.98兆瓦时。
四、市场化售电业务开展情况？
答：依托长江经济带和成渝双城经济圈战略，大力推广“自营+联营”的售电经验，2024年上半年实现市场化售电签约电量252.30亿千瓦时。
五、公司增强供电保障能力举措？
答：一是加强协调相关外购电单位，统筹各区域开展外部电厂购电，保障公司电网可靠运行；二是积极响应能源结构转型及低碳发展目标，持续完善自有电源结构，重点推进网内电源项目前期及建设相关工作，不断增强公司自有发电能力，减少外购电量，强化电源保障。
6、 公司有无开发虚拟电厂？
答：公司把握重庆市加快推进虚拟电厂建设政策契机，三峡水利聚能云虚拟电厂正式上线，为西南区域首批五家通过虚拟电厂需求响应能力校核运营商之一。
七、公司配售电价格情况？
答：公司2024年前三季度完成配售电量106.9153亿千瓦时，售电均价0.4864元/千瓦时（不含税）。
八、公司针对锰业板块的发展方向？
答：公司正在重点厘清涉锰业务经营发展思路，紧密围绕发展战略，全力以赴做好生产和发展工作，努力提升经营业绩。

	关于本次活动是否涉及应当披露重大信息的说明
	本次调研不涉及应当披露的重大信息，所交流内容均来自公司在上海证券交易所网站（www.sse.com.cn）及公司其他指定信息披露媒体《中国证券报》《上海证券报》《证券时报》《证券日报》刊登的相关公告。
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