证券代码：603218                                   证券简称：日月股份 

日月重工股份有限公司
投资者关系活动记录表

编号：2025-02-001
	投资者关系
活动类别
	 特定对象调研     □ 分析师会议    
[bookmark: OLE_LINK3][bookmark: OLE_LINK1]□ 媒体采访         □ 业绩说明会     
□ 新闻发布会       □ 路演活动
[bookmark: OLE_LINK2] 现场接待          其他（电话会议）

	参与单位名称及人员名单
	长城证券股份有限公司：王泽雷、孙诗宁
上海方以企业管理有限公司：张检检
嘉实基金管理有限公司：沈玉梁、项静远、宋阳
财通证券股份有限公司：李晨、催嘉禾、张雅容
宁波三登投资管理合伙企业(有限合伙)：黄伯韬
银华基金管理股份有限公司：侯昱晨
上海辰翔私募基金管理有限公司：彭志松
工银安盛人寿保险有限公司：甘晓瑶
建信基金管理有限责任公司：高青青

	时间
	[bookmark: OLE_LINK4]2025年2月14日、2025年2月17日、2025年2月20日

	地点
	公司3楼会议室及线上会议

	上市公司接待人员及职务
	财务管理中心总监：杜志
证券事务代表：吴优

	投资者关系
活动主要内容介绍
	交流内容主要如下：
1、公司主营产品应用在哪些领域？
答：公司致力于大型重工装备铸件的研发、生产和销售，主要产品包括风电铸件、塑料机械铸件和柴油机铸件、加工中心铸件等其他铸件，构建了涵盖新能源、塑料机械、船舶、加工中心和矿山机械等多个成套装备制造行业的多元化产品体系。
2、公司除了风电零部件铸造，还有哪些核心优势？
答：公司一直致力于球墨铸铁领域的运用和技术研究，在注塑机、风电、船舶等领域取得了良好的市场地位，并进一步将球墨铸铁技术运用在大兆瓦风机轴类产品，将其性能提升到锻造轴同类水平，发挥其成本竞争优势。同时，将此技术延伸到核电所需核反应棒废料储存转运领域，并积极拓展高端合金钢市场，进一步优化和丰富公司产品线，增强企业的抗风险能力。
3、可否介绍一下公司铸钢件业务？
答：公司铸钢产品主要集中于新能源行业，包括水利、水电、轴流泵、船舶行业、海工装等部件，且后续还会延伸至海工飘浮式风电平台领域。随着2024年一系列新设备的投入使用，目前公司已经具备了铸造大吨位铸钢件的能力。公司将持续拓展铸钢产能规模，调整产品结构，逐步从低合金钢、高合金钢领域向超级双相钢方向发展转型。
4、公司的机加工能力的释放节奏是怎么样的？
答：公司的核心竞争力和专长在于铸造，其中机加工环节作为生产流程的后续关键步骤，目前公司正着力实施策略以提升现有的机加工能力。具体而言，公司正逐步将业务重心转向大批量且易于出货的产品，同时对产品结构进行优化调整，旨在提高产能利用率。通过转变思路，公司在不增加新设备的前提下，仅通过调整产品结构，实现现有机加工产能的提升。
5、公司本溪项目对成本端有哪些影响？
答：公司原材料成本结构中生铁占比较高，其价格波动对公司相关产品的成本影响显著。公司于2024年5月控股成立了本溪辽材金属材料有限公司，主要从事铸造用高纯生铁的生产和销售。自本溪辽材成立后，公司能更清晰拆分原材料成本结构，同时利用资金优势在原材料价格波动时做周期错峰，存在一定的盈利空间。本溪辽材在满足公司自身原材料供应的同时，会有部分生铁通过合理配比独立对外销售，以争取获取额外的利润。
6、公司对于原材料价格波动及应对策略是什么？
答：公司已制定并实施了一套完善的原材料采购策略，策略涵盖多个方面，包括选择合适的时机进行采购、合理囤货，以及优化供应商的材料用量等具体措施。公司充分利用自身的资金优势和规模效应来降低采购成本，同时通过科学合理的库存管理，进一步减少库存成本。
7、公司对成本这块有什么目标？
答：2024年度，公司通过实施一系列有效的成本控制举措，取得了显著成效，固定成本随着产量的逐步攀升以及供应链的持续优化而实现摊薄。公司这些主动式降本举措主要聚焦于供应链体系的全面梳理，涵盖快速交付流程优化、期间加工环节管控以及采购价格谈判策略制定等多个关键方面。同时，在能源成本控制方面，公司采取了诸如优化峰谷电结构以及积极利用光伏屋顶等措施，有效削减了能源成本的支出。
2025年，公司将继续探索内部效率优化，着力缩短运营周期，全方位提高整体交付能力。公司并非单纯以产量翻倍为追求目标，而是计划通过内部深度优化，实现产量的稳步提升，在确保质量与效益的前提下，推动企业持续稳健发展。
8、公司的对于订单和客户的策略？
答：公司不以追求最高的涨价幅度为目标，即公司将聚焦于与大客户建立更紧密的合作关系，并致力于批量产品的生产和销售。在这一过程中，公司并非单纯追求价格的绝对提升，而是更加注重改善付款条件，以确保资金流的稳定性和健康性。同时，公司将持续提升运营效率，通过优化内部管理流程和提高生产效率，实现成本的有效控制和资源的合理配置。这一策略的实施，旨在为公司带来更为稳健和可持续的发展。
9、公司在出口上有什么规划？
答：在出口业务领域，公司采取稳健的策略，积极主动地开拓海外市场版图，将重点聚焦于欧洲与东南亚地区。与此同时，确保企业维持在正常的盈利水平之上，并尽最大可能提升交付数量。公司坚决摒弃以低价竞争为手段的价格战策略，转而维护好优质客户群体，与其建立长期稳定的合作关系，进而稳固并维持一定规模的市场份额，确保企业在激烈的国际市场竞争中稳健前行。
10、公司在品牌和质量上有哪些优势？
答：公司以市场为导向、以客户为中心，在技术优势、质量控制与售后服务的基础上，建立了一整套内部质量控制体系，配置了包括各类专用理化检测设备与仪器，确保产品整个生产过程受到严格质量控制。公司产品质量稳定，产品综合废率控制水平良好。随着风电机组大型化、轻量化等越来越明显，公司将继续不断加大研发投入，优化工艺技术路线，在整个生产过程中克服各种困难，保质保量并按时交付国内外风电产品等订单，来得到客户的广泛认可。
11、如何看待风机未来发展趋势？
答：随着风电技术进步和海上风电发展，风电主机功率大型化成为趋势，亦带动风电主轴趋向大型化。大风机单机功率大、单位面积装机容量大，对风能的利用效率高，发电效益更好，从而降低了成本空间。为应对这种趋势，我们将持续研发大兆瓦风电产品，抢占国内外海上风电市场制高点。
12、公司对于未来的组装业务规划是什么？
答：公司将尝试开展一些增值装配服务，如为客户提供轮毂和其他相关部件的组装服务，并考虑海运和陆运的物流安排，以提供更全面的服务解决方案。

	附件清单
	无

	是否涉及应当披露重大信息的说明
	否

	其他说明
	以上如涉及对行业的预测、公司发展战略规划等相关内容，不能视作公司或公司管理层对行业及公司发展的承诺和保证；敬请广大投资者注意投资风险。

	日期
	2025年2月21日



     
