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证券代码：002518                       证券简称：科士达 

深圳科士达科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2025-004 

投资者关系活动

类别 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

其他 （投资者网上说明会） 

参与单位名称及

人员姓名 

长江证券、新华资产、建信基金、中金资管、美银证券、瑞银资

管 

时间 2025 年 2 月 25 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

副总经理、董事会秘书：范涛先生 

证券事务代表：张莉芝女士 

证券事务专员：郑皓匀女士 

投资者关系活动

主要内容介绍 

首先，范涛先生对公司情况进行了介绍，然后开始投资者交流环

节。 

投资者提问：公司数据中心 UPS 产品功率段结构情况？是否以中

小型功率段为主？ 

范涛先生回答：公司成立三十余年，以 UPS 产品起家，至今已成

为 UPS 市场上覆盖功率段最为齐全的公司之一。UPS 产品也是逐

渐从小功率向大功率发展，公司涉入此领域较早，彼时市场上的

UPS 功率段普遍偏低，因此公司在中小功率段 UPS 市场上占据了

领先地位。随着技术更新迭代，在数据中心建设上，大功率产品

的需求在不断增长，公司也随市场变化早已布局大功率产品，并

在市场上获得了可观的市场份额。大功率产品凭借其较高的价值

量，也逐渐成为公司数据中心业务收入的主要贡献来源。 
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投资者提问：公司在渠道销售方面有何竞争优势？ 

范涛先生回答：公司一直在不断强化渠道的铺设和投建，多年沉

淀、合作磋商。代理商对公司产品、品牌、资金实力和行业地位

的高度认可，是双方长期合作的坚实基础。公司通过代理商模式

在国内市场实现了广泛覆盖，这种模式尤其在面对各地政府、医

疗、金融网点等分散性客户时，能够有效解决公司直接开展业务

效率低下的问题，充分发挥代理商的属地化优势，提升市场响应

速度和销售效率。 

 

投资者提问：展望 25 年或未来几年，公司认为行业最核心的增

长点在哪？ 

范涛先生回答：AI 大模型的爆发带领数据中心基础设施建设行

业进入新一轮增长周期，数据中心建设高效、智能、集成等等形

式逐渐成为主流。行业技术和产品形态也在不断迭代，这要求企

业与时俱进，以应对市场需求的变化。近几年，互联网及通信行

业数据中心建设增量较为明确，公司将进一步关注该行业大客户

需求点以及注重海外市场的起量，争取在行业增长周期中获取更

多的发展机会。 

 

投资者提问：公司充电桩产品的主要客户类型？ 

范涛先生回答：公司充电桩业务的客户群体涵盖能源企业、电力

行业、城投交投、交通运输以及充电运营商等。 

    

接待过程中，公司与投资者进行了充分的交流与沟通，严格按照

《信息披露事务管理制度》等规定执行，保证信息披露的真实、

准确、完整、及时、公平。没有出现未公开重大信息泄露等情况。 

附件清单（如有） 无 

日期 2025 年 2 月 25 日 

 


