
北京零点有数数据科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2025-001 

投资者关系活

动类别 

 

■特定对象调研    □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会        □路演活动 

□现场参观  

□其他 ：           

参与单位名称

及人员姓名 

道明投资 张贻军 

君弘投资 肖猛、晏斌  

惠通基金 晏楷钧 

以上排名不分先后 

时间 2025 年 3 月 10 日 

地点 会议室 

上市公司接待

人员姓名 
董事长袁岳，董事、董事会秘书周林古 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

一、公司概况介绍环节 

 1、公司基本情况 

公司业务：公司起步时，由于当时数据丰富度有限，需要自行

开展调研以获取数据，进而进行分析。随着大数据时代的到来，公

司的角色逐渐发生转变。如今，调研成为大数据时代最大的数据补

丁，当面临数据缺失或部门间数据不共享的情况时，公司能够通过

调研获取数据，为客户提供完整的数据支持，这使得公司在数据服

务方面相较于单纯依赖大数据的企业更具优势。公司目前构建了两

端分析平台，一端是数据汇总与快速分析平台，另一端是测验平

台，两个平台既可以独立运行，也能够相互汇总和对比。通过这种

方式，公司能够更好地满足客户对数据真实性和解释力的需求。例

如，在面对客户对某一问题的数据需求时，公司能够迅速响应，即

使在数据匮乏的情况下，也能通过调研或组织专家进行分析，为客

户提供清晰、准确的解释，确保客户在使用数据时能够得到满意的

结果。 

模型构建能力的提升：公司业务不断进化，随着商业周期缩

短，公司意识到需要快速自动分析能力。从最初的数据收集与人工

分析，逐渐向自动分析转型。随着分析模型自动化程度的提高，如

回归分析等常见模型已能实现自动化操作，公司进一步追求模型的

创新构建能力。在当今时代，算法模型成为关键，与传统常模不

同，公司需要针对各种问题提炼出独特的模型，使建模成为常规手

段。以游戏行业为例，手游游戏通过构建大量复杂的模型，实现了



游戏内容的吸引力优化和最佳路径选择，公司也在借鉴这种模式，

不断提升自身在模型构建方面的能力，以适应市场的变化和客户的

需求。 

2、公司短期发展战略 

内生增长：公司今年在管理人员管理思维上进行调整，公司年

度业务计划会重点让年轻一代分享客户拓展经验，以促进业务增

长，公司在一些行业取得突破。 

外延式增长（并购）：关键并购或参股对公司发展有意义，可弥

补自身研发的不足，在垂直领域寻找互补性强的公司进行并购。 

知识图谱市场拓展：公司投资了一家知识图谱公司，公司拥有

清晰完整的知识图谱技术逻辑和框架，主要以智能知识体系产品结

合实施服务模式为客户提供解决方案。公司认为知识图谱具有推理

能力，能比较好地在具体场景以及公司内部的知识管理上，最大可

能解决大模型存在的幻觉问题，在企业内部知识结构化和解决问题

方面具有重要价值。公司计划将知识图谱的标准产品推向市场，通

过整合客户资源，实现产品的规模化销售。 

附件清单（如

有） 
无 

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明 

关于本次活动不涉及应披露重大信息。 

 


