证券代码：603517                                   证券简称：绝味食品

绝味食品股份有限公司
投资者关系活动记录表
	投资者关系
活动类别
	□ 特定对象调研   □ 业绩说明会   □ 媒体采访
□ 现场参观   □ 新闻发布会   □ 分析师会议
□ 路演活动    ☑ 其他

	参与单位/个人名称
	东方财富证券、方正证券、光大证券、国泰海通证券、民生证券、深圳宇纳私募、天风证券、招商证券、中金公司、中信证券、中邮证券
陈继豪、陈盛、陈湘、陈自平、邓叶、黄华艳、卢浩、秦子玄、王军超、谢中庆、周涛

	时间
	2025年5月9日

	地点
	长沙通程国际大酒店

	上市公司接待人员
	绝味食品股份有限公司副总裁兼董事会秘书 廖凯

	投资者关系活动主要内容
1、今后改革的方向与措施？
传统消费企业都面临变革的议题，未来企业发展的一个重要能力是大数据运用和分析能力，这种掌握数据的能力可以与任何一个消费品结合，另一个是拓展庞大的客户群体的能力，庞大的客户群叠加相应的应用和分析，将成就伟大的公司。
公司2024年度报告进行了战略调整，未来将推行“聚焦卤味赛道，深耕细分需求”的战略。整个卤味行业需求在稳步增长，如何迎合新消费新群体的需求，除了传统的大单品，多品类全渠道的建设非常重要。那如何真正实现“多品类、全渠道”呢？我们可以看到中国在大规模建设人工智能，为了迎接AI时代的来临，数据的应用、分析等基础工作是必须的，所以未来变革的方向是要符合我们真正的客户群体的需求，他们的变化是什么，我们的方向就是什么。一个企业未来发展的方向如果不围绕客户的真实需求与社会发展的轨迹来制定，终将是闭门造车，被时代淘汰。

2、立案的进展，公司是否做过相关案例的具体研究？公司目前大主题是聚焦卤味，而对外投资主要是一些餐饮，每年减值的幅度较大，对外投资是否有一些好消息？是否有新的品牌管理动作？
公司从成立到现在20年，这是成长过程中不可避免的一些事情，被立案并不是一个坏事，想成为一家伟大的公司需要有面对问题的能力。
原来公司战略是构建美食生态，所以投资了一些轻餐饮。投资一看对项目的管控，二看对周期的把握。当前环境下消费是有不同声音的，食品行业更关注基本面。从公司角度来看，在当时周期上行的情况下，战略是构建美食生态，当时的投资项目中有非常多优秀的企业。现在处于战略调整期，我们在思考用多种方法解决问题，目前投资的很多企业本身经营及团队状态都不错，经历过了周期。未来在投资板块的方向还是围绕公司战略，进行相应梳理。

3、未来三年分红计划？
[bookmark: _GoBack]在保证公司未来发展的前提下，持续现金分红。您的意见会传递给各位领导，在符合法律法规的情况下深入考虑此事。

4、从算力、算料和算法三个维度来评估公司基础能力？参考硬折扣案例，美国70-80年代的零售公司面对的受过高等教育但低收入群体，当前消费能力情况下如何让质价比落地？包装品类的扩充？
关于第一个问题，绝味处于刚起步的阶段，尽管在消费行业起步较早，但绝味还有很长的路要走，公司依然会脚踏实地发展业务，同时与头部科技企业合作，以科技赋能。
消费降级是大家都面临的问题，当前中国依然有大机会，和日本、美国的消退期是不一样的。类似的问题的解法会有不同，中国会走出具有特色的道路。更重要的一点是发现现在的年轻人需要什么样的消费。产品组合和新品开发依然能创造消费潜力。
消费业态发生变化后，超级供应链是非常多公司想做的事情。绝味的供应链能力目前已具备覆盖多品类的能力，未来更重要的是能不能通过分析踩中年轻人的需求，提前做布局。当下会分析清楚产能和客户需求情况，不盲目决策，高效利用公司现有产能布局。




绝味食品股份有限公司
董   事   会  
2025年5月13日
