
证券代码：601058                                         证券简称：赛轮轮胎
赛轮集团股份有限公司
投资者关系活动记录表
	投资者关系活动类别
	 特定对象调研         分析师会议
 媒体采访             业绩说明会
 新闻发布会           路演活动
 现场参观	
 其他：       

	参与单位名称
	投资者

	时间
	2025年5月21日(周三) 下午 16:00~17:00

	地点
	上海证券交易所上证路演中心（网址：https://roadshow.sseinfo.com/）
通过上证路演中心网络文字互动

	上市公司接待人员姓名
	1、董事长 刘燕华
2、董事、董事会秘书 李吉庆
3、财务总监、副总裁 耿明
4、独立董事 许春华

	投资者关系活动主要内容介绍
	投资者提出的主要问题及公司回复情况:
1、能讲一下公司今年海外产能的释放情况吗？谢谢
答:尊敬的投资者您好！除柬埔寨半钢项目产能持续提升外，柬埔寨工厂全钢扩建、印尼工厂、墨西哥工厂产能预计也会逐步释放。感谢您对公司的关注。
2、004-高管您好，请问您如何看待行业未来的发展前景？谢谢。
[bookmark: _GoBack]答:尊敬的投资者您好！轮胎行业未来的发展前景较为广阔，目前汽车保有量稳定增加，带动轮胎配套市场和替换市场需求。新材料、智能化技术创新推动产品升级，绿色环保理念促使企业转型，为行业带来新增长点。同时行业也面临着一些挑战，如原材料价格波动，直接影响轮胎企业的生产成本和利润。国际贸易壁垒也对轮胎企业发展造成影响。未来，公司将持续布局全球化生产，加大研发投入并开展技术创新，数字化转型、品牌建设及可持续发展等工作，推动公司业绩稳定增长。感谢您对公司的关注。
3、比亚迪公司已经配套了哪些车型了？
答:尊敬的投资者您好！2024年，公司已为比亚迪的元PLUS、秦PLUS、秦L、海豹06、驱逐舰05等多款乘用车提供轮胎配套。同时，比亚迪全系的轻卡和重卡公司均有配套。公司将继续提升产品实力，提供更多的场景解决方案。感谢您对公司的关注。
4、003-高管您好，能否请您介绍一下本期行业整体和行业内其他主要企业的业绩表现？谢谢。
答:尊敬的投资者您好！2024年全球轮胎市场需求稳中向好，行业整体收入呈增长趋势。根据米其林财报数据，2024年全球轮胎销量18.56亿条，同比增长1.86%。轮胎行业上市公司业绩表现请参考各公司披露的定期报告。感谢您对公司的关注！
5、002-高管您好，请问贵公司未来盈利增长的主要驱动因素有哪些？谢谢。
答:公司未来将持续布局全球化生产，加大研发投入并开展技术创新，数字化转型、品牌建设及可持续发展等工作，推动公司业绩稳定增长。
全球化布局：通过全球化产能布局，公司在多个维度实现战略升级与效益提升，一方面，公司能够缩短供货周期，更高效便捷地服务现有客户，并有效拓展海外市场，吸引新客户。另一方面，全球化产能布局也可以有效降低因地区间贸易摩擦产生的风险，支持企业的长期稳定发展。
研发：公司目前已建立具有自主知识产权的半钢子午线轮胎、全钢子午线轮胎、非公路轮胎三大轮胎制造技术体系。在中国青岛、加拿大多伦多、德国法兰克福、越南胡志明建有研发中心，在各地工厂也建立了属地化的技术研究部门，现已形成了全球化的技术研发体系。
品牌建设：公司将持续深化战略布局，通过加强与权威媒体合作，不断开展创新活动、赛事活动及展会活动，全面提升品牌形象。目前已形成覆盖全球75个国家及地区的传播矩阵，有效拓展海外市场影响力。
可持续发展：公司在绿色低碳和可持续发展已经成为全球共识的背景下，提出可持续发展目标：公司产品中的可持续材料含量2030年达到40%，2050年提高到100%；到2030年，与2022年相比单位产品能耗降低30%，单位产品碳排放降低30%。
未来，公司将以“做一条好轮胎”为使命，致力于为全球轮胎用户提供更优质的产品与服务，助力中国轮胎工业站上世界新高度！感谢您对公司的关注。
6、请问公司轮胎品质和宣传一致吗？
答:尊敬的投资者您好！公司坚持基础研究与应用研究相结合的研发战略，持续加大研发投入，构建了“基础研究+技术攻关+成果转化”的创新生态链，逐步推动产品向高端化、智能化、绿色化方向转型。公司凭借产品的技术领先性与品质稳定性获得了广大消费者的认可。2024年3月，在中央广播电视总台第四届中国汽车风云盛典活动中，公司“液体黄金轮胎技术”荣获评委会特别奖，这也是唯一获此殊荣的汽车零部件企业；荣获宇通客车2024年“最佳质量奖”；10月，荣获东风华神“品牌向上卓越贡献奖”，创下全年零质量理赔纪录，并以轮胎企业排名第一的成绩全面承接其全系新车型的无内胎配套业务；12月，荣获三一商用车2024年度“杰出贡献供应商”称号及吉利商用车集团“价值远程奖”称号。
2025年3月，公司Atrezzo ZSR2轮胎在《Auto Bild》夏季轮胎测试项目中，经过预赛、决赛两轮测试，最终凭借干湿地刹车、操控性等方面优势在52个轮胎品牌中脱颖而出，综合评分进入前十名，成为《Auto Bild》39年测试历史上取得最好决赛成绩的中国轮胎品牌。感谢您对公司的关注。
7、公司近期在国际上的品牌排名不断上升，是如何做到的？
答:尊敬的投资者您好！公司在品牌建设方面持续深化战略布局，通过加强与权威媒体合作，不断开展创新活动、赛事活动及展会活动，全面提升品牌形象。公司将通过媒体投放、参与国际展会、赞助体育赛事等方式赋能品牌建设，提升品牌价值，并持续加大在主流媒体平台上的品牌宣传投放力度，围绕热点体育赛事、节庆活动等提升公司品牌的知名度。目前已形成覆盖全球75个国家及地区的传播矩阵，有效拓展了海外市场影响力。根据Brand  Finance品牌价值评估机构发布的“2025年全球最具价值轮胎品牌榜单”，公司进入前十名，是中国最具价值的轮胎品牌；公司品牌价值位居世界品牌实验室发布的2024年度“中国500最具价值品牌”榜单第108位，品牌价值连续七年实现两位数增长。感谢您对公司的关注。
8、公司未来的发展目标是什么？
答:尊敬的投资者您好！公司愿景为：到2025年实现技术自主化、制造智能化、品牌国际化，成为全球范围内有影响力的轮胎企业。感谢您对公司的关注。
9、请问美国关税对公司开工率有影响吗？
答:尊敬的投资者您好！公司目前主要通过越南和柬埔寨工厂对美出口轮胎产品，根据现有的关税政策来看，公司的乘用车及轻卡车轮胎适用于汽车零部件232条款中25%的税率；其他轮胎产品适用对等关税，在延缓90天内适用10%的税率。目前公司生产经营正常，生产与发货均正常。关税政策仍存在一定的不确定性，公司将持续密切关注国际政治与贸易格局变化，与客户保持积极沟通，以尽量减少因关税问题给公司带来的不利影响。同时，公司将持续推进全球化战略，力争墨西哥、印尼生产基地尽快投产，后续通过灵活调整全球各基地生产安排、加快推进海外布局和开拓新兴市场等举措，进一步巩固与提高全球市场份额，增强企业综合竞争力。感谢您对公司的关注。
10、在行业销量都在下滑的情况下，公司产销持续增长有什么原因吗？
答:尊敬的投资者您好！受前期战略实施落地的影响，公司不断完善全球化战略布局，持续加大研发投入并开展技术创新，数字化转型、品牌建设及可持续发展等工作效果持续显现，2024年轮胎产量和销量分别达7481.11万条、7215.58万条，均创历史新高。2025年一季度产销量分别达1988.33万条、1937.39万条，同比均有所增长。感谢您对公司的关注。
11、公司非公路市场开拓的怎么样？
答:尊敬的投资者您好！公司非公路轮胎产品经过长期的市场验证，得到市场的广泛认可。目前已成功配套卡特彼勒、约翰迪尔、凯斯纽荷兰、英国JCB、中国一拖、同力重工、徐工集团、雷沃重工、山东临工等国内外知名企业。今年公司非公路轮胎市场拓展顺利，近期与全球头部矿企力拓集团在澳大利亚珀斯签订了几内亚西芒杜项目2025-2030五年供应协议暨全球框架协议。目前，公司非公路轮胎产能利用率仍处于较高水平，生产经营正常，感谢您的关注。
12、公司强推的液体黄金轮胎和普通轮胎有什么区别？目前液体黄金胎的销量多少？
答:尊敬的投资者您好！经过多年的技术沉淀，公司自主研发的液体黄金轮胎成功解决了“滚动阻力、抗湿滑、耐磨性”三大性能难以同时优化的“魔鬼三角”问题，让每条轮胎同时实现了安全、耐磨和节能。2024年3月，在中央广播电视总台第四届中国汽车风云盛典活动中，公司“液体黄金轮胎技术”荣获评委会特别奖，这也是唯一获此殊荣的汽车零部件企业。
公司针对乘用车、商用车及特种车辆等多个细分领域开展产品迭代，形成覆盖城市通勤、长途运输、复杂路况等多维使用场景的解决方案，更好地满足了不同消费者的需求。液体黄金轮胎产品在国内的终端售价对标国际一线轮胎品牌。未来，公司将持续优化战略布局，积极整合内外部资源，促进液体黄金轮胎销量的不断提升。感谢您对公司的关注。
13、公司应收账款2024年大幅增长的原因是什么？会有风险吗？
答:尊敬的投资者您好！随着公司销售规模的扩大，公司应收账款金额较期初有所增加。公司将严格执行应收账款政策，控制应收账款比例在合理范围内。感谢您对公司的关注。
14、今年公司墨西哥和印尼工厂等海外项目能顺利投产吗？
答:尊敬的投资者您好！目前公司印尼工厂、墨西哥工厂建设进展顺利，预计上半年首胎下线，产能将逐步释放。感谢您对公司的关注。
15、请问目前海外已投产能占总产能的比例有多少？今明两年的资本开支是会大致维持24年的水平还是会进一步大幅增加？谢谢
答:尊敬的投资者您好！截至目前，越南工厂（不含ACTR合资公司）年化产能：全钢胎260万条、半钢胎1600万条、非公路轮胎10万吨；ACTR合资公司年化产能：全钢胎265万条；柬埔寨工厂年化产能：全钢胎165万条、半钢胎1900万条。公司目前正在推进柬埔寨全钢胎扩建、印尼工厂及墨西哥工厂等项目建设，预计今年年内均可实现投产。后期，公司会根据企业战略及外部市场等情况确定具体的资本开支计划。感谢您对公司的关注。
16、公司产能利用率水平？
答:尊敬的投资者您好！公司目前生产经营正常，各工厂的产能利用率位于较高水平。2024年度产能利用情况请参阅公司《2024年年度报告》。感谢您对公司的关注。
17、001-高管您好。请问贵公司本期财务报告中，盈利表现如何？谢谢。
答:尊敬的投资者您好！2024年，公司紧紧围绕“做一条好轮胎”的使命，不断完善全球化战略布局，持续加大研发投入并开展技术创新，数字化转型、品牌建设及可持续发展等工作效果持续显现，轮胎产量和销量分别达7481.11万条、7215.58万条，均创历史新高，营业收入和净利润保持了较好增长。2024年，公司实现营业收入318.02亿元，同比增长22.42%；实现归属于上市公司股东的净利润40.63亿元，同比增长31.42%。感谢您对公司的关注。
18、越来越多年轻人喜欢和关注越野运动，请问公司越野胎的性能如何，有何推广进展？
答:尊敬的投资者您好！赛轮推出的越野胎在北美市场已经畅销12年。在此期间，公司还从用户需求出发，不断推陈出新。2024年10月，公司在内蒙古阿拉善举办了 TERRAMAX RT 越野胎新品发布会，发布的TERRAMAX RT拥有独特的花纹与胎肩设计，采用耐磨抗撕裂配方，为车主带来强大抓地力，同时其牵引性能通过国际雪地牵引认证测试，能够有效提高严苛气候条件下的路面牵引力，更能满足中国越野车主的需求。2025年5月20日，2025中国环塔国际拉力赛正式开赛，该比赛是亚洲规模最大、难度最高的越野拉力赛事之一。作为民族越野胎的代表，赛轮TERRAMAX RT越野胎成为长城汽车、郑州日产两大实力车队的官方指定用胎，将在沙漠、戈壁、砂石等严苛复杂的地形下，以卓越性能全程陪伴车手们征战极限赛道。未来，公司将持续参与汽车越野赛事，在越野赛中不断提升产品力及品牌认可度。感谢您对公司的关注。
19、请问（1）公司对今年橡胶等主要原材料的价格趋势怎么展望？（2）公司对美收入出口占比有多大？谢谢
答:尊敬的投资者您好！2025年第一季度，公司天然橡胶、合成橡胶、炭黑、钢丝帘线四项主要原材料的综合采购价格环比2024年第四季度下降7.94%。进入4月份以来，轮胎行业原材料价格总体呈现回落态势。公司已在中国的青岛、东营、沈阳、潍坊及海外的越南、柬埔寨建有轮胎生产基地，并正在推进墨西哥、印度尼西亚等生产基地的建设，未来将持续布局全球化生产，这可以进一步缩短供货周期，更高效便捷地服务现有客户，并有效拓展海外市场，吸引新客户。感谢您对公司的关注。

	关于本次活动是否涉及应披露重大信息的说明
	无

	附件清单（如有）
	无




