证券代码：605086                                  证券简称：龙高股份
龙岩高岭土股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                编号：2025-07
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研      □分析师会议       □媒体采访      □业绩说明会         □新闻发布会        □路演活动
√现场参观           □其他

	参与单位名称
及人员姓名
	东北证券庄嘉骏、胡国强

	时间
	2025年5月29日14:30-16:30

	地点
	龙岩高岭土股份有限公司

	上市公司接待
人员姓名
	证券事务代表黄伟斌、证券部副经理廖尔齐 

	投资者关系活动主要内容介绍
	交流情况：
1、请介绍公司的主要产品
回复：公司产品主要分为高岭土原矿、325目高岭土精矿、超级龙岩高岭土、改性高岭土、综合利用产品五大类，其中，高岭土原矿是从矿山直接产出的产品，高岭土精矿是从采场开采出的高岭土原矿经过制浆、分选、除铁、磨矿、压滤脱水等一系列选矿工艺后，将高岭土原矿加工成品质更好、纯度更高、更具有附加值的一种产品。
公司开发了高岭土尾矿综合利用技术和东宫下瓷石/高硅石的开发利用技术，综合利用高岭土的尾矿及瓷石/高硅石，利用破碎机将块状瓷石/高硅石经过粗碎和细碎两道工序破碎后，经筛分后得到小颗粒产品包装为成品，较粗颗粒的瓷石/高硅石返回细碎工序，再经破碎成为小颗粒产品，以提高产品的附加值，推动产品结构优化升级。
2、请说明公司主营业务成本构成
回复：公司矿山采用露天开采方式，开采成本较低，主营业务成本主要包括采剥机械费用、人工费用、设备折旧摊销费用、安全管理费用等。
3、请问公司资源优势体现在哪些方面？
回复：我国高岭土储量丰富，但优质矿偏少，公司下属的龙岩东宫下矿区已探明原矿总储量4,976.03万吨，截至2024年12月31日，东宫下高岭土矿保有资源储量3,028.04万吨，为国内特大型优质高岭土矿床，适宜露天开采。
我国高岭土主要可分成煤系高岭土和非煤系高岭土，公司高岭土属于非煤系高岭土，公司高岭土产品具有自然白度高、杂质含量低、烧成白度和强度高、成瓷性能好等优点，是中、高档日用陶瓷、工艺美术瓷和高档建筑陶瓷的优质原材料。
4、公司主要客户是哪些群体？分布在哪些省市？
回复：公司客户包含中、高档日用陶瓷、工艺美术瓷和高档建筑陶瓷等产业客户，工艺美术瓷与日用陶瓷对陶瓷产品品质要求高，主要采购精矿产品和原矿产品；建筑陶瓷与卫生洁具产量大，质量要求较低，主要采购综合利用产品。
公司产品主要客户群体分布在福建省、广东省、山东省等国内重要陶瓷产区。
5、请公司分地区介绍营收情况
公司主营业务收入来源于高岭土开采加工行业，公司产品主要客户群体分布在国内重要陶瓷产区。
2024年度，公司华东地区客户主要分布在福建省、江西省、浙江省、安徽省、山东省、江苏省等，营业收入254,380,421.27元；华南地区客户主要分布在广东省等，营业收入48,638,763.21元；华北地区客户主要分布在山西省、河北省等，营业收入9,294,695.23元；华中地区客户主要分布在湖南省、河南省等，营业收入4,989,785.81元；西南地区客户主要分布在重庆市、广西省、四川省等，营业收入763,815.90元。
6、公司的发展战略是什么方向？
回复：公司以打造全国高岭土行业领军企业和非金属矿行业龙头企业为战略目标，积极谋划企业长远发展，坚持“深度开发，综合利用，做大产业群，延伸非金属矿产业链”的发展方向，制定了“产业延伸走下去，资源布局走出去”并举、“实业经营+资本运营”并重的发展策略。
[bookmark: _GoBack]未来几年，公司将继续秉持上述发展策略，借力资本市场，力争在对现有东宫下矿山资源“吃干榨净”，强化高岭土产品在行业内的领先优势地位，提高营收和净利水平的同时，积极寻找符合上市公司发展战略的优质投资项目，争取实现重大项目、重大资源投资并购新突破。一方面，公司将进一步增加包括但不限于高岭土、石灰石、萤石矿等非金属矿产资源储备。另一方面，公司将围绕非金属矿产业链延伸至应用领域相关深加工产业，通过自主研发筹建、联合研发、合作经营、组建并购基金或产业引导基金参投、直接股权投资等方式并购非金属矿产业链上下游优质企业，重点关注高端陶瓷加工、石英石（硅）材料的深加工（高纯石英砂/板材方向）、膨润土材料的深加工、氟化工制造等新材料方向的多元化业务，努力拓展科技属性高及成长性稳定的新主业。









3

