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杭州纵横通信股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                        编号：2025-001
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观            □其他

	参与单位名称
	[bookmark: _GoBack]重鼎资产、杭州斌诺资管、劳埃德私募基金、星际投资（香港）、金丰投资、中信证券、浙江董秘俱乐部、浙江区块链应用协会、上柿行（咨询）（以上排名不分先后）

	时间
	2025年7月31日

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书、财务负责人 朱劲龙
战略发展部总经理 龚鹰武

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、 主要问答情况
1、请介绍公司关于低空业务方面的布局。
低空业务方面，公司围绕自主飞行重点聚焦高安全等级的机载航电飞控系统研发（智能飞控）、低空交通新基建业务（智能空管）以及无人机自主巡检业务（智能场景）。公司低空三大业务形成闭环：飞控系统为技术核心，空管平台赋能低空新基建，无人机巡检拓宽智能应用场景。
2、 低空的三块业务中侧重哪一方面？
从战略和技术研发角度看，公司重视飞控系统的研发和应用；从短期经营角度看，侧重于能够产生现金流的低空交通新基建业务和无人机自主巡检业务，以确保团队的可持续发展。
3、 巡检业务的订单情况如何？
公司目前的巡检订单主要来自于建筑建工巡检，国内外累计已完成数千万平方米建筑案例。高楼巡检需求逐年增加，尤其在建筑外立面损坏维修领域，公司正与多家物业单位合作，同时也在拓展海外市场。
4、 eVTOL主机厂商和飞控供应商的合作是排他的吗？
在主机项目前期可能有多家参与，在进入认证阶段通常是一家，但是对于出于冗余需求，有可能多家供应商参与。
5、 请介绍贵公司AI技术在全域数字营销业务中的应用。
公司已运用人工智能技术赋能全域数字营销业务，并积极探索AI及智算领域的商业机会。目前公司在全域数字营销业务中AI技术应用主要体现在两方面：一、AI作为生产工具，公司运用AI能力优化流量复用和用户标签分析，提升投放效率。通过大数据分析及机器学习，结合优化算法实现精准营销策略定制，通过AI分析用户行为数据，提升流量转化率和单位价值量。二、AI内容生成，公司的数字营销团队有利用AI生成创意素材（如短视频脚本、图文内容），降低内容制作成本并提升效率。
6、 在数字营销虚拟产品领域里面我们的行业地位如何？
在与四大运营商合作的细分市场处于第一梯队。特别是与广电和移动的合作，在某些省份我们是处于领先地位的。 
7、 数字营销板块有什么规划？
2024年公司全域数字营销服务业务实现营业收入8.92亿元，自2025年起，重点转向利润率提升，通过AI手段降低成本、提高运营效率，并优化产品和流量组合，以及境内外联动。
8、 通信基建业务如何？
我们主要为通信网络建设服务和通信网络代维服务，近几年相关业务较为稳定。

	附件清单（如有）
	无






