倍加洁集团股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2025-006
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研
□媒体采访
□新闻发布会
□现场参观
	[bookmark: OLE_LINK1][bookmark: OLE_LINK2]□分析师会议
□业绩说明会
□路演活动
其他（电话会议）

	参与单位名称及人员姓名
	东海基金：杨恒
浦银安盛基金：尹新悦
耕霁（上海）投资：曹慧
信达证券：姜文镪、陆亚宁
国海证券：林昕宇、赵兰亭、孙馨竹
国元证券：李典、徐梓童
中金公司：王凯、邹煜莹
方正证券：周昕、谷寒婷
西南证券：沈琪
申银万国证券：张文静
中信证券：郭韵
东方财富证券：刘雪莹
浙商证券：褚远熙
长江证券：陈硕旸
兴业证券：陆焱、储天舒
东北证券：易丁依
华泰证券：惠普
国金证券：张杨桓、叶秋含
天风证券：张彤
北京方圆金鼎投资：王安源、唐晨卓
华夏基金：郑楷樾

	时间
	2025年10月28日（周二）10:00-11:00

	地点
	公司会议室

	上市公司接 待人员姓名
	董事会秘书：薛运普；证券事务代表：魏巍；
财务总监：嵇玉芳；资金总账科主任：唐飞。

	形式
	电话会议

	投资者关系
活动主要内
容介绍
	调研活动首先由公司董事会秘书薛运普对公司2025年1-9月业绩情况进行介绍，随后回答调研人员的提问，主要交流内容如下：
    一、公司2025年1-9月业绩情况
2025年1-9月，公司实现营业收入11.19亿元,同比增长18.75%；实现归母净利润7,706.74万元，同比增长84.58%；经营活动产生的现金流量净额为13,606.49万元，同比增长25.91%。
二、问答交流环节
1、公司牙膏业务进展如何？
答：公司前三季度通过大客户开发实现了牙膏业务的营收增长，未来将持续跟进及开发新客户，同时通过自身配方储备和研发团队的创新改进，不断开发新产品，促进牙膏业务未来实现稳健增长。
2、公司前三季度盈利能力同比改善的原因？
答：主要原因有三点：一是牙膏等细分产品随着客户的开发，销量实现增长，细分产品毛利率由负转正；二是倍加洁自有品牌毛利率高于代工业务，倍加洁自有品牌业务随着营收增长和产品结构调整，对毛利率改善有一定帮助；三是善恩康益生菌业务毛利率高于倍加洁代工业务，随着益生菌业务的营收增长，也有助于改善整体毛利率。
3、善恩康益生菌有无扩产规划？
[bookmark: _GoBack]答：善恩康总规划产能为年产益生菌原料菌粉200吨，目前已落地的原料菌粉产能为40吨。当下善恩康公司的重点还是聚焦于大客户开发，随着大客户的逐步导入，善恩康在坚持稳中求进的策略下，逐步实施扩产计划。
4、善恩康AKK菌未来规划及善恩康2026年有何展望？
答：善恩康就AKK菌已与海外部分经销商达成框架性合作协议，公司将通过加强与海外经销商合作、聚焦国内大客户开发等方式进行AKK菌的市场开拓。
2026年度，善恩康将进一步聚焦于大客户开发战略，将收入目标分解至各个目标客户，并按月跟踪客户开发进展及客户销售额；产品方面聚焦AKK菌细分市场开拓，以AKK菌为差异化卖点和客户建立联系并达成合作。通过大客户开发与产品差异化优势的双轮驱动，确保善恩康2026年度经营目标的达成。
5、公司越南生产基地项目进展情况？
答：目前公司越南生产基地项目仍在筹建过程中，公司会根据进展情况及时发布相关公告。
6、面对激烈的市场竞争环境，公司对薇美姿2025Q4及2026年预期如何？
答：薇美姿是公司的参股公司，公司不参与薇美姿具体的经营决策，但公司会及时了解薇美姿的运营状况并给出合理化建议，以供薇美姿管理层参考。


	关于本次活 动是否涉及 应披露重大 信息的说明
	不涉及。

	附件清单
（如有）
	无。




