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投资者关系活动类别
	□特定对象调研        □分析师会议
[bookmark: OLE_LINK2]□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          √路演活动
√现场参观            □其他

	时间
	2025年11月3日-2025年11月7日

	
参与单位名称
	中邮资管            景林资管            申万宏源
酝畴基金            深根投资            国盛证券
中信建投            国盛证券            民生证券
信达证券            国盛证券            长江证券
兴业证券            中信证券            华福证券
国信证券            华西证券            申万宏源
财通证券            国泰海通            国元证券
中金财富            中金盛(深圳)国际    达润资管
合林基金            探骊基金            国信中数
卡比而基金          天瑞万合            重鼎资产

	地点
	

	上市公司
接待人员
	董事长:潘建华
董事会秘书：钱自强
网络公司、董事会办公室相关负责人

	



投资者关系活动主要内容记录
	1、请问轻纺城布谷AI大模型未来具体的建设方案与应用场景。
答：轻纺城布谷AI规划了三期建设：
项目第一期聚焦关键技术突破，构建以“布谷AI智能体”为核心引擎的产业智能化系统，打造以“统一接入门户、数字与实体深度融合、应用场景标准化”为支点，以“五脑融合”数据为底座，重点落地面料数字化等核心场景，推动数字与实体深度融合，为“平台+贸易”业务模式注入新动能。
通过该系统，商户可以快速响应采购商找样需求、缩短面料新品设计周期；采购商通过线上展厅查看3D面料效果，并智能化匹配的数字面料样品。
项目第二期将基于轻纺城海量产业数据，对通用大模型进行深度训练与参数调优，形成纺织产业专属垂直大模型。该模型将全面赋能服装设计、订单撮合、仓储管理等关键环节，实现业务流程的智能协同与无缝贯通。同时，结合中国轻纺城持续推进的“展贸仓”一体化出海计划，AI技术将进一步赋能跨境选品、智能履约与供应链优化，构建“数字孪生+实体展贸”深度融合的全球网络，从而显著提升全链路的响应速度与资源整合效率。
到该阶段可以通过扫描面料自动分析面料成分数据；并通过模型进行各细分市场与客户的热销面料预测；零基础的商户可以用AI建站1小时生成店铺网站，并通过AI 选品推荐“市场热销面料”；同时，服装企业可以通过上传设计图，自动匹配轻纺城面料并生成3D成衣效果，确认后直接下达生产订单；
项目第三期将达成全面赋能目标，输出标准化解决方案，构建开放产业生态。基本建成具备“数据智能驱动、业务智能协同、生态开放共享”特征的“布谷AI”纺织产业生态智能平台，该平台将在轻纺城市场实现高效应用，并具备向其他纺织产业带输出纺织行业人工智能标准化解决方案的能力，最终成为国家级“人工智能+纺织产业”领域的标杆项目。
该阶段将计划接入“面料识别 API”，为中小工厂开发轻量化质检工具，并通过AI供应链金融模块，为轻纺城商户提供金融服务。此外，布谷AI还将针对国内其他产业集群与海外市场的特点与需求，提供更多样化与全球化的纺织面料AI服务。

2.请介绍一下公司海外贸易业务扩展的区域与进度。
答：公司正在加快织密全球贸易网络，公司规划在全球建设30-50个展贸中心，推进一体化出海路径。在前期筹备阶段，公司从产业基础、市场需求、配套设施等层面进行选址调研，结合本土文化、市场偏好等进行展厅设计，并配套海外仓实现当地适量备货。后期，公司将协同升级供应链服务，精准匹配采供需求，根据展贸中心运行数据，引导企业调整产品结构，构建长效合作生态。预计2026年底，孟加拉、意大利、埃及等首批三个展贸中心项目将投入运营，初步形成覆盖亚洲、非洲的海外服务网络。

3. AI大模型的应用场景非常吸引人，请问除了向商户收取年费外，未来是否规划基于交易佣金、数据分析报告等更深度的增值服务收费？
答：目前，公司通过“平台+贸易”的业务模式，即客户现在线上平台找布，再到线下展贸中心体验面料，最后回到线上平台向公司下单，公司再到市场内的商户中采购面料，完成交易。
未来，随着公司布谷AI的进一步开发与数据资产的进一步积累，再开展数据分析报告、面料服装流行预测等更深度的增值服务。

4.请问公司，除了目前首批面料上线外，是否有更具体的激励措施来提升市场内商户的长期参与度和积极性？ 
答：公司希望借助我们线上平台的升级与海外展贸业务的拓展，为市场商户提供新的业务增量与收入。通过商户实际业务的增长来提升他们长期参与度和新业务模式的积极性。

5.请问公司为何要重点投入AI大模型的研发与应用？
答：之所以将AI大模型作为战略重点，主要是为了紧抓人工智能和数字经济带来的发展契机，打造一个在行业内具备领先优势的垂直AI平台。该平台能够高效处理多模态数据，从而大幅提升设计环节的效率、有效降低生产过程中的成本，进一步增强企业的综合竞争力。通过AI技术对产业链各核心环节进行深度赋能，我们可以充分挖掘实体市场中的数据价值，实现对市场趋势、商户需求、产品开发及渠道运营的全面智能化支撑。这不仅有助于推动线上线下业务的一体化融合，也为拓展海外市场提供了坚实的技术基础。






