
证券代码：300359 证券简称：全通教育

全通教育集团(广东)股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号:2025-003

投资者关系活动

类别

☑特定对象调研 □ 分析师会议

□ 媒体采访 □ 业绩说明会

□ 新闻发布会 □ 路演活动

□ 现场参观

□ 其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及

人员姓名

广东初心投资有限公司 谢洪斌

广州量量资产管理有限公司 林俊凌

武汉谷生资产管理有限公司 周会超

前海畅誉投资基金（深圳）有限公司 黄佳颖

时间 2025年 11月 13日（周四）下午 14:30-16:00

地点 中山市东区中山四路 88号尚峰金融商务中心 5座 18层公司会议

室

上市公司接待人

员姓名

董事会秘书赵彪先生

投资者关系活动

主要内容介绍

一、调研参观

参观公司展厅，公司工作人员对全课云 AI平台的运用场景

进行讲解与演示。

二、公司基本情况介绍

三、问答环节

1、贵公司核心产品全课云 AI 平台被认为可以突破传统教

育的“不可能三角”，那和市场同类型产品相比较，全课云 AI

平台有哪些独有的创新性优势？核心竞争力是什么？

回复：1、创新设计理念。构建“教学策略设定-教学活动应

用-学业能力检测-教学效果分析”的上升螺旋教学模型。贯穿教



学全流程，实现以方法论为引擎的系统性升级。直击教学核心环

节，推动效果持续提升，突破市场上单一功能或局部提效的局限。

2、全场景覆盖，家校共育。覆盖课堂、课后、教学与管理

等多元场景，以一个平台打通“教、学、管、家”全链路。数据

互联有效破除信息孤岛，实现学习不断档、辅导无断点，让家校

协同更紧密，助力教育过程高效衔接。

3、稳定支撑。依托自主研发的教育垂直模型与二十年教育

信息化实践经验，兼具核心技术掌控与深度服务保障，确保系统

运行稳定可靠，并具备持续演进的能力，为教学创新提供长久支

撑。

2、目前全课云 AI 平台的产品研发是否已经完成？是否可以

随时进入市场推广阶段了？

回复：目前，全课云 AI平台产品已完成初步研发，现处于

学校试点阶段。通过该阶段收集一手课堂应用反馈，公司可据此

对产品进行优化升级。待产品完善后，其将进入市场推广阶段。

3、如果全课云 AI 平台产品处于市场推广阶段，原有产品客

户资源能否快速转换成全课云 AI 产品客户？另外公司目前已经

对接了多少学校资源或教育平台？对产品的推广有哪些可行路

径或者规划？

回复：与传统业务产品相比具有明显的不同，但是公司在教

育信息化及高校服务行业深耕多年，积累了丰富的渠道资源，目

前已形成覆盖校内外多场景、涵盖教育主管部门、学校、教师、

家长及学生等 B端、C端主体的渠道服务体系，可以有效地实现

对信息化产品用户需求的准确把握和及时反馈，保障对用户服务

的随时响应和本土化支撑。自 10 月中旬启动试点工作以来，截

止到 11月 7日数据，已拜访 253家学校，已签约试点学校 20家。

在推广战略上，公司将充分发挥其覆盖全国超百个地市的服

务渠道网络，可提供全天候的运营保障，确保推广活动快速、精



准地触达全国各地的目标市场。

同时，充分挖掘多年来精心培育和积累的众多代理商合作伙

伴的潜力，通过全方位、多层次的代理合作模式，进一步拓展推

广的深度与广度。

此外，公司将创新性地采用线上与线下联动的推广模式，实

现优势互补。在线上，利用互联网平台广泛传播产品信息，提升

品牌知名度；在线下，通过举办各类活动、举办产品展示会等方

式，与客户进行面对面的交流与互动，增强客户体验感和信任度。

同时，针对不同规模的教育机构，采取单校推广与区域校推广相

结合的方式，既注重对单个学校的深入渗透，又兼顾对整个区域

教育市场的整体布局，从而实现推广效果的最大化，推动公司的

产品和服务在教育领域的广泛应用与普及，为公司在激烈的市场

竞争中赢得更大的市场份额和发展空间。

4、目前，全课云 AI 产品的收费标准和盈利模式是怎样的？

基于客观现实预测，该产品的推广，未来对贵公司业绩的贡献有

多大（分阶段介绍）？

回复：目前该产品正处于学校试点阶段，具体收费标准和盈

利模式待试点工作结束后再进行确定。

关于本次活动是

否涉及应披露重

大信息的说明

不涉及

附件清单（如有） 无

日期 2025年 11月 13日


