证券代码：600061                                  证券简称：国投资本

国投资本股份有限公司投资者关系活动记录表

	投资者关系活动类别
	□ 特定对象调研	□ 分析师会议
□ 媒体采访    	□ 业绩说明会
□ 新闻发布会	□ 现场参观 
√ 路演活动  	□ 一对一沟通
□ 其他____________ 

	时间
	2025年11月13日 

	地点
	深圳，现场交流 

	参与单位名称
	中信证券、国寿资产、高腾国际、建信基金、上海国资经营公司、康曼德资本、煜德投资

	上市公司
出席人员
	证券事务代表 林莉尔、IR 薛志浩

	投资者关系活动主要内容
	1、公司投顾业务上半年发展良好，明显加强了线上运营能力，能否详细介绍在线上运营方面，公司未来几年的计划投入情况？
国投证券智能投顾线上运营以“产品矩阵+内容服务+陪伴活动”为核心打法，成效显著。产品端构建广谱进阶体系，覆盖低资产至高净值客户，提供从单产品到服务包、初阶到高阶的工具矩阵。在服务端打造“科技与温度服务融合”生态，将新媒体内容整合进产品服务，针对“智能交易”“ETF配置”等场景定制含短视频、直播、案例的“内容工具包”，通过APP推送、企微分享触达客户。陪伴端动态响应需求，极致行情时以投顾直播、快评提供“情绪调节+策略建议”，还打造“财富A计划”“智能交易日”“ETF实盘赛”等品牌活动，实现投顾数字化与投资场景化的嵌套。
未来几年国投证券的线上运营核心目标是：构建以“内容与IP”为前台触点、以“数据中台”为神经中枢、以“运营平台”为支撑骨架的线上投顾服务生态。总投入将呈现出技术基建重资产化、内容生产体系化、客户运营精细化三大特点，同时打造一支专业化的“总分联动”投资顾问队伍。重点投入专业投顾IP打造，建立“总部赋能+团队作战”的IP孵化模式，打造金字塔式IP矩阵。总部组织赋能与人才队伍发展，组建一支涵盖内容策划、视频制作、数据运营、社群管理的专业团队，为投资顾问提供强力的支持。同时定期开展针对全体投顾的线上运营技能培训，提升投顾队伍的专业化水平，扩大投顾队伍的规模，实现业务的快速增长。

2、在当前公募行业竞争激烈、费率持续下行的背景下，国投证券资管业务将如何打造差异化竞争优势？
国证资管差异化竞争优势主要发力点，一方面是深耕投研能力，持续加强投研策略与产品矩阵的联动转化，聚焦于自身有积累、市场有需求的特定策略和特色资产。另一方面，加强渠道策略，重点深耕“粮仓基地”、“战略高地”、“试验田地”、“必争之地”四块地：一是深挖母公司国投证券的内部粮仓基地，以稳健投资体验为切入点，满足客户对超额收益产品的需求；二是把握与头部商业银行的战略合作高地，通过创新的策略与产品组合，建立售前、售中、售后的全流程服务体系；三是试验与三方渠道合作的试验田地，利用差异化服务策略对高敏感度的客群实现快速响应，并将试验效果反哺内部渠道，推动高费率产品与服务升级；四是抓好核心的机构客群必争之地，通过定制化陪伴式服务，以定制的策略、灵活的运作以及稳健的收益，加强与机构客户的合作粘性。

[bookmark: _Toc2047]3、请问公司对2025年第四季度及2026年的股市和债市持何种看法？以及将如何根据市场展望调整权益和固收两大类资产的配置比例和投资策略？
权益投资方面，随着上证指数突破4,000点，权益市场整体波动预期抬升，当前权益市场进入到一段时间的业绩发布真空期，预计年底前以震荡为主。三季报数据显示，以银行、运营商、公用等为代表的红利板块，其经营稳健性与盈利确定性继续得到兑现。权益投资策略方面，国投证券一方面将积极把握红利板块在市场震荡中的新一轮配置机会，另一方面将继续夯实权益类交易性板块的研究交易能力，并适度提升权益类做市业务规模。
固收投资方面，经历三季度的收益率上行，债券市场的压力有所释放，货币市场持续维持宽松，债券整体套息环境已大幅改善。四季度通胀温和回升，同时央行恢复国债买卖释放呵护流动性的信号。但另一方面，当前债券利率处于历史低位，进一步下行缺乏强劲催化剂，同时机构行为的潜在压力仍然存在，总的来看，预计下一阶段债券利率上行风险不大，但下行动力也不足。固收投资方面，将重点关注利差充分、息差较高的资产，同时保持总体利率风险敞口基本稳定。

[bookmark: _Toc23758]4、国投转债目前转股比例较低，公司是否有计划采取措施创造转股条件？
公司股票和可转债的二级市场价格受宏观经济环境、市场情绪等多重因素综合影响。目前公司经营稳健，现金流状况良好，公司将依法合规运用股份回购、现金分红、信息披露、投资者关系管理等多种市值管理方式，持续提升经营管理水平和核心竞争力，努力推动股价回归合理区间，为投资者创造更大价值。公司可转债相关事项敬请以公告为准。

[bookmark: _Toc3124]5、2025年公司信托业务转型方向和成效如何？
[bookmark: _GoBack]面对新业务分类、新评级标准、新盈利模式和新市场环境等，信托行业面临着较大转型压力及监管环境变化。信托公司此前依赖的传统融资类信托业务规模有所下降，这类业务过去费率相对稳定，其规模收缩直接导致传统业务板块收入同比减少，成为收入下滑的主要原因。近年来，国投泰康信托回归本源、聚焦主业，前瞻性压降并严控非标业务规模，正积极推进信托业务向财富管理方向转型，在家族、家庭、养老与公益慈善信托业务等方面多点发力，构建家庭金融服务体系。截至2025年上半年末，国投泰康信托家族信托业务规模跻身行业前十；家庭信托聚焦特需家庭，制定信托监护标准，完成了全国首单居民住宅不动产信托财产登记；养老信托年内新增规模3亿元；慈善信托新增备案规模9,026万元。此外，上半年发行银行间普惠金融资产ABN产品57单，发行规模519.38亿元，规模和单数排名均为行业第一。目前转型业务尚未形成规模化收入，对整体收入的填补作用暂未充分发挥，家族信托、保险金信托、家庭服务信托等业务还在培育期，随着业务规模扩大，长期来看有望成为信托利润增长的重要支撑点。




	附件清单
（如有）
	无

	日期
	2025年11月14日



