
 

证券代码：605365                                    证券简称：立达信 

立达信物联科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

投资者关系活动类别 

特定对象调研    分析师会议 

媒体采访        业绩说明会 

新闻发布会      路演活动 

现场参观        其他 

形式 现场       线上       现场结合通讯 

参与单位名称及人员

姓名 
财通证券（于雪娇） 

时间 2025 年 11 月 21 日 15:40-16:30 

地点 公司会议室 

上市公司接待人员 证券事务代表 陈宇飞 

投资者关系活动主要

内容介绍 

现场调研的主要问题及公司回复概要 

问题1：公司前三季度按区域划分各地区的营业收入占比是多

少？ 

答：公司营收主要来源于北美、欧洲、日本以及中国市场。2025

年前三季度营收结构与半年报相差无几，按照区域划分北美地区约占

50%，欧洲地区接近 30%，亚洲地区（含中国）接近 20%。 

问题2：泰国产能建设进度如何？ 

答：公司自 4 月份开始，利用泰国基地现有租赁的厂房加速推进

泰国基地的扩产，到 6 月底已经实现第一阶段的产能扩充计划，已基

本可以满足美国订单的交付需求。同时，公司在泰国自购的地块上建

设的一期工程即将落成，明年一季度就会启动使用；二期工程也已启

动建设。泰国基地自建厂房包括总装工厂和零部件工厂。 

问题3：目前中泰两地毛利率存在的差距如何？如何提升泰国生

产基地的毛利率？ 

答：受泰国当地采购的物料、生产人员效率、物流费用以及厂房



 

租金等生产要素成本等因素的影响，综合比较中泰两地的毛利率仍存

在一定差距。基于此，公司会与海外客户就合作方式及价格条款进行

磋商，对冲成本增长的影响。同时，公司将通过加速海外供应链建设、

提升智能制造水平、精细化管理等措施，提升泰国基地的经营效益。 

问题4：公司在 2025 年第四季度的情况与第三季度相比环比能否

进一步改善？ 

答：公司已明确将通过加速海外供应链建设、优化成本费用管控、

提升数字化能力、优化存货管理等措施，努力提升经营效益。后续将

通过推动泰国生产基地高质量交付、深化落实各项降本增效措施，以

及全面推进数字化落地提高运营效率，以促进经营质量不断提升。 

问题5：在中美贸易政策趋于缓和背景下，公司对于中泰两地的

布局是如何考虑的？ 

答：公司密切关注贸易政策的变化，基于中泰两地的产能和关税

差别做出最优策略决策。总体来看，泰国基地仍将以美国订单交付为

主；国内制造基地以非美地区订单和品牌业务的订单交付为主。同时，

中泰两大基地都将全面落地数字化，推进制造模式升级，全面提升两

大基地的高质量交付能力，不断提升客户满意度。 

问题6：公司是否有考虑进入海洋照明、汽车照明等领域？ 

答：在照明行业内，各厂商结合自身优势和特点选择差异化发展

路径。公司基于对行业情况的判断和自身战略规划，暂时不会将资源

投入到海洋照明、汽车照明等领域。公司将持续在通用照明、智能照

明等领域的积累与优势，进一步结合智能化、系统化、个性化等趋势，

持续创新，提升产品力。 

问题7：美国房地产市场景气度有回升迹象，这是否能带动照明

行业需求回暖？ 

答：照明行业与房地产景气度相关，特别是家居照明品类，若美

国房地产市场回暖将会给照明行业带来积极的影响。公司将持续密切

关注市场环境的变化，及时调整策略。 

问题8：公司的品牌业务占比较低，是否还坚持发展品牌？对品



 

 

牌业务有什么规划和展望？  

答：尽管品牌业务当前在公司的总营收中占比较低。但公司仍将

保持战略定力，坚定推进“品牌代工双主业，国内国外双循环”的战

略。公司在国内市场以立达信品牌为发展核心，沿用“教育专用”的

护眼技术，顺势推出家居护眼系列产品，将护眼照明产品由教室环境

推广至家居环境，为消费者提供舒适的家居光环境解决方案。同时，

立达信一灯一世界，聚焦高端原创灯具，为用户提供高品质健康好光

和极致的用光体验。此外，公司以跨境电商为主要方式发展海外品牌。 

附件清单（如有） 无 

本表填写日期 2025 年 11 月 24 日 


