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证券代码：300993 证券简称：玉马科技

山东玉马遮阳科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2025-005

投资者关系活

动类别

□ 特定对象调研 □ 分析师会议 □ 媒体采访

□ 业绩说明会 □ 新闻发布会 □ 路演活动

□ 现场参观 √其他-电话采访

参与人员姓名

及单位名称

国泰海通证券 毛宇翔 上海美市科技 张震

百年人寿保险 裘歆骅 诺德基金 姜禄彦

循远资产
田超平 WT China Fund

Limited
Xinyue

华夏久盈资产 桑永亮 中国民生银行 唐谷军

九泰基金 赵万隆 深圳通和私募 孙艳荣

申万宏源证券资产 陈旻 国投瑞银基金 叶亦涛

福建知止掇金资产 米永峰

Taikang Asset

Management HK

Company Limited

NancyYin

深圳创富兆业金融 吴贇宇 爱建证券 章孝林

广东正圆私募基金 陈泽敏 中国国际金融 王凯

中银理财 郭艳超 金元顺安基金 侯斌

上海途灵资产 赵梓峰 华泰证券（上海） 周申

Xingtai Capital

Management

Limited

曹秉超 重庆德睿恒丰资产 江盺

时 间 2025年11月19日 15:00---16:00 电话会议

地 点 公司会议室

上市公司接待

人员姓名

董事兼副总经理 崔贵贤

副总经理兼董事会秘书 范英杰

投资者关系活

动主要内容介

绍

1、目前对于海外产能布局有何时间规划？

为应对全球政策风险并更好的服务全球客户，公司高度重视海

外产能规划工作，自 2024年开始陆续对东南亚几个国家做了前期

调研，已完成了新加坡子公司的设立及审批手续，前期也披露了
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建设越南生产基地的公告，后因美国对越南的关税政策发生变化，

越南项目目前尚未实施。后续随着关税政策的确定，公司将积极

推进选址并尽快实施海外建厂工作。

2、关于美国子公司经营模式及销售团队布局？

公司在北美市场持续推进本土化运营战略，目前已在美国加利

福尼亚州和德克萨斯州分别设立子公司，作为服务当地市场的重要

支点。在经营模式上，美国子公司主要面向成品加工商、品牌客户

及渠道合作伙伴开展业务，并统一使用“玉马”品牌进行销售。

为强化本地服务能力，公司在美国配备了专职销售与运营团队，

并设立了本地仓库，以实现更高效的客户响应与供应链支持。该布

局旨在贴近终端客户，增强服务深度，提升在美国市场的综合竞争

力。

3、关税政策对公司经营及客户合作有何影响？

今年的关税政策变动确实对公司对美订单在一段时期内造成一

定扰动，近期随着关税的向下调整，客户的关注点又聚焦回供应链

稳定性、产品品质等基本方面。公司通过加强本地化运营与服务，

提供稳定优质的产品和服务，与客户共同应对政策变化，未对客户

合作意愿产生实质性影响。

4、公司产品的加价机制与利润空间如何？

公司产品在出厂后经客户加工、品牌运营及本地服务等环节，

最终零售价通常会有较大空间的加成。部分定制类产品因需配套本

地服务，利润空间更为可观。公司注重通过产品差异化和技术服务

提升附加值，而非单纯依赖价格竞争。

5、目前公司梦幻帘产品的销售情况如何？
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梦幻帘产品在经过前期高速增长后，目前处于市场调整阶段，

受供需关系变化及行业竞争加剧影响，今年国内销售出现阶段性回

落，但国外市场呈现上涨趋势。公司认为梦幻帘凭借其融合调光、

装饰功能并兼具百叶帘与布艺优势，在市场上仍具有显著竞争优势。

当前公司正积极加大该产品的出口力度，重点布局海外市场推广，

以开拓新的增长空间。

6、公司在全球主要市场的占有率如何？

公司在全球主要市场的市场占有率目前仍处于较低水平，未来

具备较大提升空间。公司将持续加强市场渗透与渠道建设，特别是

在成长性较好的国家和区域，以逐步提升市场份额和市场占有率。

7、公司未来业绩增长的主要驱动力是什么？

公司对未来增长保持信心，主要基于以下方面：

产品维度：持续推出高性能新材料及户外功能性产品，不断丰

富产品矩阵；

市场维度：持续完善国内外销售渠道布局，并强化潜力市场的

渠道建设与本地化运营；

运营维度：通过管理优化与成本控制提升整体运营效率；

产能储备：当前产能利用率具备弹性，不断进行技改和自动化、

智能化提升，为未来产能扩张打好基础；

公司将持续稳健经营，明年后年有望在外部环境稳定的前提下

实现稳步增长，以良好的业绩回报广大投资者。

附件清单

日期 2025.11.24


