证券代码：603060                                   证券简称：国检集团
中国国检测试控股集团股份有限公司
投资者关系活动会议纪要
编号：2025-007
	调研日期：2025年11月24日
	调研时间：14:00-15:30

	接待人职务及姓名：国检集团副总经理、董事会秘书宋开森，证券事务代表赵静

	调研机构：广发证券、上海证券、中信证券、诚通证券、九一私募、东方富兴产业投资有限公司、北京中成博泰投资管理有限公司、金泰资本、千里马资本等。（排名不分先后）

	调研形式：
√公司现场接待                 □公司线上接待
□其他场所接待                 □公开说明会
□定期报告说明会               □重要公告说明会

	调研活动问答环节主要内容：
一、请简要介绍一下国检集团的发展背景及主要业务架构。
答：国检集团业务起源于20世纪50年代中国建材总院检验认证业务板块，作为中国建材集团有限公司的下属单位，经过七十多年的持续努力与不懈追求，公司逐步实现了企业化运作、市场化经营、集团化发展和资本化运作，近年来通过内生增长与外延并购，持续拓展业务布局，不断完善综合技术服务能力。目前，在全国22个省市设有50余家法人机构，拥有35个国家及行业产品质检中心，已构建涵盖检验检测、认证评价、检测仪器及智能制造、计量校准、科研及技术服务五大业务平台，服务能力覆盖建筑材料与建设工程、环境、智能制造、轨道交通、医学健康、食品及农产品、化妆品及日用品、地质矿产等行业的设计、研发、生产、使用、物流、消费各个环节。已成为国内知名第三方检验认证机构，并致力于发展成为世界一流的综合性检验认证机构。
二、请介绍一下公司业务目前所处的成长阶段、公司的竞争优势及未来转型发展方向。
[bookmark: _GoBack]第一，当前检验检测行业整体处在成长期向成熟期转变的阶段。从公司业务发展来看，公司“第一增长曲线”以传统建材、建工检测业务为主，该领域已整体迈入成熟期，市场竞争加剧，价格承压明显，增长逐步放缓，部分领域出现大幅下滑；“第二增长曲线”聚焦于新能源、新材料等战略新兴领域，涵盖半导体、复合材料、高分子材料、先进陶瓷、智能玻璃等新材料检测，光伏、锂电池等新能源相关检测业务及数字化检测认证服务等，这些领域符合国家产业政策导向，市场空间广阔，公司已积极进行技术储备与业务布局，旨在把握行业成长机遇，构筑新的增长极。未来，公司将在稳固第一增长曲线基本盘的同时，持续加大对第二增长曲线的资源投入和培育力度，增强抗周期能力，推动公司实现高质量可持续发展。
第二，竞争优势方面，一是科技研发实力，公司拥有70余年技术积累，荣获国家科技进步二等奖等多项国家级荣誉，拥有16个国家级、19个行业级检验中心，主导或参与制定大量行业标准与专利，在材料分析、测试方法等领域具备扎实的科研与技术转化能力；二是央企品牌与公信力，作为国内首家央企检验检测上市公司，长期服务于奥运工程、APEC、上合峰会等国家重大项目和主场馆建设，在重大活动中承担关键材料检测与环境质量控制任务，形成权威的品牌形象；三是全链条服务能力，公司业务覆盖政府合规性检测、贸易保障性检测与研发测试三大层次，具备从基础检测到高端技术咨询的一体化服务能力，能够满足多元化的市场需求。
第三，依托央企品牌、科研积累及全国性服务网络布局，公司将持续推进以下方向转型升级，进一步丰富产品线，贯通产业链，拓展服务维度，努力打造“第二增长曲线”。材料领域重点布局航空航天材料、耐高温材料、高分子材料等高端领域；工程领域由地产、基建为主转向核电、抽水蓄能、城市更新及在线监测等新兴场景；智能制造与计量业务从传统工业端延伸至重大项目、有色矿业、港口物流等新领域；环境与健康领域拓展新污染物、生物毒性、医学健康等高技术方向。
三、请介绍一下公司外延并购的进展和方向。
公司始终以跨领域、跨地域发展，成为综合性检测机构为战略目标，并持续通过外延并购推进在工程、环境食农、计量及智能制造等领域的业务布局。近两年来，面对外部环境变化与自身转型需要，公司适时调整并购节奏，采取更为审慎的策略，将工作重心转向对新领域标的的深入调研、筛选以及内部能力的培育与储备。
未来，公司的外延并购将聚焦于两大方向：一是具备政策或高技术壁垒的服务于国计民生的重大项目、大场景、大客户领域；二是具有高成长性的战略新兴领域，如新能源汽车、半导体材料检测、网络安全检测等。我们致力于在各细分领域中寻找与公司战略高度契合的优质标的，通过有效整合与现有资源协同，共同构建可持续的竞争优势；三是积极开展国际并购，力争有所突破。
四、请问前三季度公司毛利率下降的原因是什么，在提升毛利率方面有什么措施？
答：公司前三季度毛利率同比下降主要有以下几方面原因：一是检测行业本身存在季节性波动，单季毛利率需结合全年表现综合评估；二是行业市场化竞争持续加剧，价格战现象普遍，尤其在工程、环境等传统检测领域较为突出，近期部分材料检测领域也因下游客户集中度发生变化而面临降价压力；三是公司在收入增长承压的同时，仍面临成本的刚性上升，利润空间受到挤压。
在提升毛利率方面，一方面，全面推进精益化管理，落实各项提质增效专项工作，提升资源使用效率；另一方面，针对不同业务板块实施差异化策略。对于传统工程、建材、环境检测等成熟业务，通过推进实验室自动化、智能化改造来进行降本增效。同时，从单一的检测服务向“检测+”延伸，提供包括技术咨询、解决方案设计、研发测试报告等增值服务，提升客单价和客户粘性。对于新材料等新兴业务，逻辑在于“做大蛋糕”和“价值提升”，抓住市场机遇提升市场占有率的同时，依托技术优势，提供从原材料分析、产品研发支持到性能评价等的全链条服务，创造更高价值。
五、请问公司如何看待既有建筑市场，公司有什么技术储备？
答：近年来，国家逐步加强对既有建筑安全管理的要求，例如深圳市住建局在2025年5月发布通知，明确延长《深圳市既有房屋结构安全隐患排查办法》的有效期至2030年，国家层面也在推动全国性技术规范与实施细则的制定，预计未来将逐步明确检测周期、实施主体与资金来源等关键事项。从建筑存量来看，我国改革开放以来建设的大量房屋已陆续进入需定期检测的年限，预计将在未来5–10年内迎来检测高峰，此外伴随着城市更新、旧城改造以及“好房子”建设的推进，我们预计该市场将在政策推动下逐步放量，并有望成长为极具规模和潜力的检测细分领域。
国检集团已在既有建筑检测领域进行前瞻性业务布局，目前公司在工程检测板块拥有14家成员单位，多家机构具备综合类检测资质，在各地开展存量房检测、既有建筑修护，参与城中村改造中的安全鉴定等服务。近年来，公司持续加大科技研发投入，强化标准优势，推动技术储备与内部资源协同，为承接未来市场机遇做好充分准备。未来，公司将继续密切关注政策动态，积极把握市场机遇，持续提升在既有建筑安全检测领域的综合服务能力与竞争优势。
六、请问公司尼日利亚实验室的进展情况如何？
答：公司尼日利亚实验室将主要服务于中非贸易中的矿产品检测业务，项目已完成国内的审批备案流程，目前实验室建设有序推进中，力争于2026年左右实现完整会计年度的运营。



