
浙江鼎力机械股份有限公司

投资者关系活动记录表

投资者关系

活动类别

公司现场接待 □电话接待

□其他场所接待 □公开说明会

□定期报告说明会 □重要公告说明会

□其他（）

参与单位名称
湘财基金、嘉实基金、汇添富、惠升基金、景领投资、国泰海通资管、申万宏

源证券、淡水泉投资、华泰证券、兴业证券等。

时间 2025 年 12 月 9 日-12 月 12 日

地点 公司会议室

接待人员姓名 董事会秘书：汪婷女士

投资者关系活动主

要内容介绍

一、参观公司四期、五期工厂

二、提问

问：公司产能利用率情况怎么样？

答：目前产线均按正常节奏生产。

问：目前全球高空作业平台市场整体需求情况如何？

答：海外市场总体需求稳定，除成熟市场的更替需求外，一些新兴市场也

表现不错的市场发展势头。国内市场长期看新增及置换需求依然持续。公司产

品型谱齐全，新品储备较多，能满足不同市场客户需求。

问：请问租赁商在选择制造商时会关注哪些方面？

答：高空作业平台以安全、高效、环保、经济等产品属性成为了登高作业

的首选设备。成熟市场租赁商极其关注产品品质和设备残值，对制造商选择有

严格要求，在绿色低碳可持续发展时代，产品品质卓越、品牌知名度高、生产

规模大、产品种类丰富、电动化战略有效落地的制造商更具竞争优势。

问：针对目前国内市场情况，公司是否有新的举措提升竞争力？

答：公司始终立足于客户长期稳定持续发展，坚持提供高品质、差异化产

品及优质的售后服务，并通过增值服务为客户降低全生命周期成本，帮助客户

提升其租赁市场竞争力及盈利能力。今年，公司在业内首推“油改电”技术服



务，鼎力柴动臂式只需将柴动模块全套更换为电动模块，无需更换箱体，即可

原地“秒换”电动款，解决了柴动臂式出租难的困境，帮助客户有效盘活设备

资产，有效助力机队电动化改革进程。在应用场景上，鼎力也在向更后端的应

用市场进行挖掘，已经储备较多新品，如船舶喷涂除锈机器人、隧道打孔机器

人产品已经得到了比较好的应用开端，未来针对国内市场我们推出的产品是在

原有通用设备的基础上增加机器人手臂等，由载人登高作业逐步转变成高空作

业平台叠加机器人的模式实现高处作业。

问：公司是否会考虑进入一些新的应用领域？

答：公司依托自身较强的研发创新能力和市场洞察力，在通用款产品基础

上推出高空作业平台+机器人的差异化产品，针对不同应用场景，增加无人化设

备的研发，拓展全新差异化高空作业应用场景和领域。公司已推出如船舶喷涂

除锈机器人、隧道打孔机器人、玻璃吸盘车、模板举升车等产品，并已得到了

比较好的应用开端。未来，公司也持续挖掘终端市场需求，拓展新的应用场

景，致力于为客户提供更优质、更贴合场景的产品与服务。

问：公司高空作业平台+机器人系列目前市场开拓处于什么阶段？

答：公司高空作业平台+机器人系列聚焦细分领域，相较通用型产品，目前

仍处于市场导入阶段。

问：能否简单介绍公司高空作业平台+机器人系列的应用场景？产品优势

有哪些？

答：公司高空作业平台+机器人系列针对特定场景痛点进行差异化、智能化

的产业升级。如在船舶修造领域，传统船体除锈、喷涂作业高度依赖人工，存

在效率低下、成本高昂、危险性大及质量不均等难题。公司锚定作业难点，通

过与前沿机器人自动化技术的深度融合，推出船舶喷涂、除锈机器人，在喷涂

方面，实现喷涂轨迹自运行控制、喷枪与作业面之间全时段保持垂直且恒定距

离、换线喷涂无延时等功能，确保了喷涂过程中漆膜厚度标准且均匀；在除锈

方面，通过视觉系统可实时捕捉作业表面的锈蚀程度、距离等因素，自动调节

压力大小和打磨力度，实现精准除锈，避免过度打磨损伤基材，在高效作业同

时，减少漆料使用量，降低粉尘、漆雾等污染物的排放。该产品的推出从质量

管控、效率提升、安全保障、绿色环保等方面较传统人工作业实现了大幅提

升，为高空除锈喷漆作业提供了全新解决方案。



问：公司对继续保持业绩稳定增长是否有信心？可否分享在经营层面的布

局和规划？

答：公司已在产品研发、制造技术、市场开拓、内部管控等方面做好了较

为充分的准备。市场方面，公司灵活推动全球市场发展，积极拓展销售渠道，

多点开花，不断提升高附加值、差异化产品销售比例，积极开拓新兴市场，实

现对全球市场更深更广的覆盖；产品方面，公司将继续加强高附加值、电动

化、差异化新产品研发，持续优化产品结构,努力寻求新的业绩增长点；内控管

理方面，公司将在保证质量的前提下进一步管控成本，继续加强工艺流程、品

控要求、智能制造等方面工作，提高运营质量和效益。公司利润受产品结构、

客户结构、市场结构及汇率波动、关税等因素综合影响。


