[bookmark: OLE_LINK32][bookmark: OLE_LINK33]重庆三峰环境集团股份有限公司
投资者关系活动记录表
（2025年12月10日）
	投资者关系活动类别
	□公司现场接待
□其他场所接待
□定期报告说明会
□其他：
	√电话接待
□公开说明会
[bookmark: OLE_LINK1][bookmark: OLE_LINK2]□重要公告说明会


	时间、参与单位名称及人员姓名
	2025年12月10日9:30-10:30 

	
	宁泉资本 易际泉
华福证券 尚硕

	地点
	重庆大渡口区公司总部

	上市公司接待人员姓名
	钱静、朱用

	投资者关系活动主要内容介绍
	[bookmark: OLE_LINK9][bookmark: OLE_LINK10]一、公司海外市场的整体布局情况如何？重点拓展区域及核心竞争优势是什么？
董事会秘书、副总经理钱静：公司是国内最早开展垃圾焚烧专用设备出口业务的企业之一，在2010 年左右就完成了首单设备出口业务。公司早期海外业务以设备出口为主，随着海外市场需求的不断增长和市场拓展的逐渐深入，公司已在东南亚等“一带一路”倡议沿线地区取得了多项海外工程项目和运营服务项目，海外垃圾焚烧业务已成为公司主营业务的重要组成部分。目前，东南亚地区是公司海外市场拓展的重点，印尼、越南、泰国等国家人口密度较大、经济发展水平较高、当地社会稳定、风险较低，存在旺盛的固废处理市场需求，同时也是目前竞争最为激烈的市场区域之一。公司凭借自身优势已经在越南、泰国等国取得了多个海外工程项目。公司的核心竞争优势主要在于具有行业领先的垃圾焚烧全产业链技术和稳定高效的设备工艺，公司建造的垃圾焚烧发电厂运营稳定性和经济效益行业顶尖，公司也具备全产业链服务能力，可提供从设计、设备集成到安装调试的一站式服务。公司海外项目运营经验丰富，在泰国普吉项目、澳门项目运营中积累了成熟稳健的海外运营管理经验和能力。
二、公司海外业务的收入展望如何？将设备销售与EPC业务合并披露的原因是什么？ 
[bookmark: OLE_LINK27][bookmark: OLE_LINK28]董事会秘书、副总经理钱静：如上所述，公司是国内最早开展垃圾焚烧专用设备出口业务的企业之一，设备出口业务曾是公司海外业务的核心组成部分。随着国内垃圾焚烧业务的全面出海，“一带一路”倡议沿线地区的市场开发工作逐渐深入，海外业务的复杂性和规模快速增长，单纯设备出口业务占比已大幅下降，不再是主流业务。目前公司海外业务重心已是垃圾焚烧发电项目的全产业链服务，包括设计、核心设备制造、安装及建造等，主要以 EPC/EP 等模式开展，同时海外投资及运营管理服务业务也是公司未来海外市场拓展的重点。因此，公司在定期报告中将上述业务统一为工程建造业务，有利于统一核算和准确披露。目前来看，海外业务是公司主营业务的重要组成部分，未来有望实现海外业务收入和利润的持续增长。
三、公司针对印尼明年开标的项目有何规划？竞争要素包括哪些？印尼项目的盈利水平和投资成本与国内相比有何差异？
[bookmark: OLE_LINK29][bookmark: OLE_LINK5][bookmark: OLE_LINK6]董事会秘书、副总经理钱静：在当地政府的全力支持和推动下，印尼已推出33个垃圾焚烧项目的全面整体规划，其中第一批已有7个城市启动。为此，公司将持续发挥自身在固废领域的专业优势，为印尼客户提供优质高效的垃圾焚烧等固废处理装备产品和专业服务，助力当地生态环境持续改善和生产生活水平的进一步提升。相信凭借公司先进的技术工艺和行业顶尖的运营管理能力，可以有效保障当地项目的长期稳定高效运营。在投资成本方面，海外项目受当地产业链配套因素影响，相对国内较高。未来随着印尼当地经济的持续发展和产业规模的持续扩大，具有一定的产业链本地化预期和可行性。
四、公司针对国内可再生能源补贴退坡风险有哪些具体应对措施？这些措施的实施周期和预期效果如何？
[bookmark: OLE_LINK30][bookmark: OLE_LINK31]董事会秘书、副总经理钱静：从长期来看，补贴政策的逐步退出对于行业的健康发展是正常且有利的。对于这一点公司早已有了深入的认识并提前予以布局应对，具体核心方向包括三大方面：一是逐步扩张垃圾焚烧供热业务规模，目前公司不具有补贴资格的垃圾焚烧项目均在开展或计划开展垃圾焚烧供热业务，近年来公司的蒸汽销售量也保持了较高增速，未来长期来看随着非竞争性配置项目的合理运行时间的逐步到期，垃圾焚烧供热业务将系统化持续深入推进，通过供热改善项目盈利能力；二是开展综合资源循环利用业务，以垃圾焚烧发电厂为能源中心，拓展污泥、餐厨、工业垃圾等多种固废协同处置，以及炉渣销售、飞灰资源化等业务；三是通过进一步深入的技术工艺改进，提升垃圾焚烧厂的整体效率，提升发电、供热以及资源循环供给的效益。这些措施综合起来将形成平稳过渡期，预计可在未来补贴集中到期时有效弥补补贴退坡带来的收入损失。
五、公司垃圾焚烧设备的自制范围包括哪些？炉排炉产品的生产模式及市场地位如何？
[bookmark: OLE_LINK3][bookmark: OLE_LINK4][bookmark: OLE_LINK12]董事会秘书、副总经理钱静：公司垃圾焚烧核心设备的生产基地位于重庆，产能达60台/套每年，是全球领先的炉排炉组装基地。公司垃圾焚烧炉排炉等核心设备的国内出货量处于行业顶尖水平，向第三方客户的销售占比稳居行业第一梯队。截至目前，在公司已销售的约 23 万吨/日规模的垃圾焚烧炉排炉产品中，除约4.5万吨/日的设备产品自用外，其余约19万吨/日规模的产品均为对第三方客户销售，相对同行企业大部分以自产自用为主的业务模式差异较为明显。
六、公司无形资产的摊销方式是怎样的？是否区分机器设备和建筑的摊销年限？
[bookmark: _GoBack]董事会秘书、副总经理钱静：公司所有特许经营权形成的无形资产根据会计准则均按照对应项目的特许经营期进行统一摊销。
七、公司对应收款项（含国补）的减值准备计提方式是怎样的？与同行相比有何特点？
董事会秘书、副总经理钱静：公司对应收账款统一采用账龄法计提减值准备，计提比例严格，具体为：对应收账款按账龄划分，分别按 5%、10%、20%、50%、80% 的比例计提，超期后全额计提，该政策适用于所有应收款，包括国补和垃圾处置费等。公司的财务处理方式谨慎，所有应收款对象均执行统一会计政策，减值计提力度较大，充分反映了公司对回款风险的重视。
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