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投资者关系活动记录表

编号：2025-004

投资者关系活

动类别

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称

及人员姓名

钛信资本、天辰元信基金、湖南格行资产、诺银资产、深圳圆石投资、新

智达投资、兴泰联合、殷实基金、远东宏信、智鑫资本、深圳红石榴投资、

合心基金、西博创投等 37 名机构投资者与个人投资者（排名不分先后）

时间 2025 年 12 月 16 日下午 15:00

地点 深圳市南山区软件产业基地 5 栋 D 座 3 楼会议室

上市公司接待

人员

董事会秘书、副总经理：刘江华

投关总监：吴琪

投资者关系活

动主要内容介

绍

一、参观公司展厅

二、公司董事会秘书刘江华先生介绍公司基本情况

三、互动交流环节

1、公司的软件产品和大模型的主要竞争优势是什么？

回复：

公司坚持多端矩阵化产品战略，视频、绘图、文档、工具四大条线协

同发展，全线推进产品的移动化、AI 化，把握各个细分赛道的垂类刚需

场景机遇，持续孵化 AI 新品，夯实产品质量，打造长期稳健的竞争格局。

万兴天幕大模型的竞争优势，一方面体现在技术性能的突破与垂类场

景的深度优化，ToMoviee 2.0 跻身文生视频大模型全球评测榜单

VBench-2.0 综合得分全球 Top3，在摄像机运动和运动合理性两项关键指

标斩获全球第一，并联合深圳广电、湖北卫视、大艺博 ONLINE 等媒体与

展会等多方落地 AI 创作实践案例，获得众多创作者及行业内的广泛认可。

另一方面，万兴天幕大模型的竞争力也体现在性价比优势，公司通过与华

为的战略合作，借助华为的算力与基模优势，协同打造了兼具高性能与高



性价比的天幕大模型，从而能够为用户提供行业内极具竞争力的模型调用

价格。

2、公司的软件产品主要调用万兴天幕大模型还是外部大模型？

回复：

公司采取的是“双模驱动”战略，即：一方面持续投入自研的天幕大

模型，借助华为的算力与基模优势，在一流的性能表现下实现性价比最优

化，同时开放引入优质的第三方通用大模型，为应用侧不同场景和需求提

供全方位灵活支持。值得一提的是，随着我们在 6月发布的万兴天幕音视

频多媒体大模型 2.0 能力全面升级，当前公司产品中自研模型调用量占比

已超过第三方模型，并搭建起垂直场景视频特效模型全流程训练体系，高

效支撑特效模型批量生产与产品场景快速落地。

公司也会持续开放拥抱优质第三方大模型，已完成谷歌 Veo3 及 Nano

Banana pro、OpenAI Sora2、可灵 2.5Turbo 等外部大模型能力接入，并

已完成了 AI 云平台架构和服务的全面升级，构建起一站式 AI 创新能力平

台，第三方大模型 API 最快可实现“T+2h”接入；通过资源的系统性管控

与智能化调度实现产品体验与成本最优化，提升算力使用效率，从而极大

地支持了 AI 算法能力在各产品线加速落地。

3、公司近两年的经营策略主要方向？

回复：

当前，全球 AI Agent 与多模态生成技术加速演进，AIGC 产业场景化

落地不断深化，公司紧抓时代机遇，坚定全面拥抱 AIGC，推进 AI 原生应

用孵化与移动化布局，驱动创新业务增长引擎。2025 上半年，公司营业收

入同比增长 7.77%，2025 第三季度营业收入同比增长 9.99%，收入增长逐

季加速。

公司持续推进多端产品协同发展，扩张产品移动化阵地。以我们的视

频创意产品万兴喵影/Filmora 移动端产品为例，其在今年亮相 2025 谷歌

开发者大会，作为唯一受邀现场展示的视频剪辑产品呈现了“AI 一键成

片”创作能力，并获得 Google Play 应用商店全球首页首屏推荐，入选

多国精选应用，产品全球影响力持续扩大。

与此同时，公司也高度重视内部经营管理的提质增效。公司广泛引入

AI 代码、AI 客服、AI 面试等多元化 AI 工具提效，并加强营销精细化管理，

注重引流转化效率，加大官媒与社交媒体矩阵运营力度，2025 第三季度销

售费用率环比下降 5.6 个百分点。公司收入 90%以上来自海外，未来也将

继续坚持全球理念，推进全球化、多元化、本土化营销升级。

4、公司的 AI 服务器成本的增长原因？

回复：

近年来，公司在原有产品 AI 功能不断改造升级的同时持续孵化 AI 原

生应用，用户 AI功能使用量的攀升相应带动 AI服务器成本有所增长。2024



全年，公司 AI 服务器调用量超 5 亿次，而在 2025 上半年，公司 AI 服务

器调用量已超 5 亿次，同比增长超过 2 倍，2025 前三季度 AI 服务器调用

量已超 8 亿次，用户对我们产品的 AI 使用意愿持续提升。

尽管 AI 服务器成本有所增长，但公司整体毛利率依旧长期稳定在 90%

以上的高位，2025 年前三季度公司仍保持 92%以上的高毛利率水平，对公

司毛利水平影响不大，后续自研模型更多支撑产品 AI 功能，将有助于营

业成本的进一步下降。

附件清单

（如有） 无

日期 2025 年 12 月 16 日


