
证券代码：300845 证券简称：捷安高科

郑州捷安高科股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2025-006

投资者关系活动

类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

☑现场参观 □电话会议

□其他： （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称
中金银海（香港）基金 深圳前海聚诺投资有限公司 中天汇鑫投资基金

财通证券 华安证券 方正证券

时间 2025 年 12 月 26 日 10:00-12:00

方式 现场会议

公司接待人员

姓名

董事会秘书、副总经理：王建军先生

证券事务代表：贺冬冬先生

证券事务专员：夏红红女士

投资者关系活动

主要内容介绍

来访人员在董事会秘书、证券事务代表陪同下参观公司展厅后，在公

司会议室进行现场交流。

一、公司简要介绍：

公司主要从事提供虚拟仿真实训解决方案，业务主要集中在轨道交通

实训和应急安全两个领域，兼顾航空运输、航海舰船、装备仿真等领域，

同时涉猎了智能网联汽车和集成电路领域。2024 年公司轨道交通业务营收

占比 79%，剩余占 21%。2025 年前三季度营收增长 1.97%，第四季度公司正



在全力冲刺全年目标。

二、问答环节：

1、公司毛利率不算低，但是净利润下降，原因是什么？公司前三季度

利润下滑的主要原因是什么？

答：由于行业内竞争较以往激烈，产品价格受到影响，导致毛利有所

下降，叠加公司在固定资产折旧及股权激励等费用增长影响，综合所致。

2、公司订单结构和交付结构是怎样的？公司全面目标能否达成？

答：目前这两年的趋势，公司院校市场有所下降，路局方面有所增长。

公司正全力以赴冲刺年度目标。

3、公司如何保持自身竞争优势？

答：首先、公司当前专注的领域要求具备丰富的行业知识背景，需要

懂行的人做，公司具有综合性的研发优势，具有完备的开发平台和工具链，

能够进行高效的产品开发。其次，面对行业竞争的加剧，公司进行策略性

的选择，避免自身陷入价格竞争旋涡，为企业留出未来发展的利润空间，

公司凭借多年的行业积累，具有行业先发优势，具备了完备的产品线。轨

道交通产品解决方案已覆盖车、机、工、电、辆、供、通、客、货等 9大

专业，并支持多岗位协同演练，目前在行业内是最完善的；第三，公司从

各方面入手，提升公司产品性能与产能，提升核心竞争力。通过多年的职

业技能大赛运营、参与行业标准建设等形成了品牌影响力。与此同时积极

拓展其他业务领域，寻找新的业绩增长点。

4、公司的业务模式是 to C？还是 to B 的？

答：公司主要面向 B端客户，提供相应的解决方案及服务。

5、公司飞机维修整机实训平台和集成电路制作工艺平台已经服务全国



技能大赛，这两类产品的商业转化情况如何？

答：目前该两项业务尚处于起步阶段，规模较小，也是未来发展方向。

6、公司出海方面如何规划的？

答：出海方面，需跟随国产轨道交通出海，在输出中国职教标准的同

时，输出设备以及培训解决方案，联合多方力量为出海企业和院校提供专

业系统的服务。

7、公司的职教垂类大模型目前正处于设计研发阶段，预计会给公司带

来哪方面的提升？

答：公司希望通过职教垂类大模型的研发，推动公司向更为数智化的

方向发展，探索“人工智能+教育”应用场景新范式，将大模型与职业教育

教学深度融合，高质量、规模化培育高技能人才，驱动行业安全高效发展。

附件清单 无

日期 2025 年 12 月 26 日


