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投资者关系

活动类别

☑ 特定对象调研 □分析师会议 □ 媒体采访

□ 业绩说明会 □ 新闻发布会 □ 路演活动

□ 现场参观 □ 其他

活动参与人员

参与单位名称

及人员姓名

参与单位名称及人员姓名：

山西证券股份有限公司：李旋坤、王金源、王锐

淡水泉(北京)投资管理有限公司：吕佩瑾、彭皓

上市公司接待人员姓名：

董事会秘书 林进柳

董事、副总裁、总工程师 黄振华

证券事务代表 郑伟达

时间 2026 年 1 月 8 日

地点 公司会议室、线上视频会议

形式 线上交流

交流内容及具

体问答记录

1、公司在俄罗斯的市场份额是怎么发展起来的？贵司未来如何保持在

俄罗斯市场的市场份额、竞争力以及经营稳定性？

答：我们公司在俄罗斯市场的份额提升，是通过长期深耕、准确把握

战略机遇、并凭借过硬产品发展起来的。

公司自 2016 进入俄罗斯市场，公司早期与本地重要客户建立了合作关

系，逐步积累了品牌信任。2022 年公司准确把握市场机遇，与俄罗斯主要

客户签署了长期大额销售合同，总金额约 60 亿元人民币。公司以自身高品

质的全钢巨胎产品及服务快速满足俄罗斯市场需求。

俄罗斯巨胎市场并非米其林、普利司通等国际品牌退出的“真空”地

带，竞争持续存在，随着公司在俄罗斯市场进一步的深入开拓，俄罗斯客



户数量仍在持续增长中，市场潜力仍然很大。展望未来，即使国际地缘政

治环境发生变化，借与核心客户的长期深度合作建立的信任优势，以及产

品质量和专业化服务得到认可，将持续保持其在俄罗斯市场的竞争力。

2、公司全钢巨胎使用寿命如何？

答：矿山轮胎消耗通常受矿种、气候、路况、运距、车速、载重量、

道路坡度、规格型号等多种因素的影响。相应全钢巨胎产品使用寿命与其

所处的矿山使用环境密切相关，不同作业条件下，全钢巨胎的寿命表现差

异可能很大。我司公开披露文件中对不同矿种和不同规格巨胎的寿命进行

了披露。

3、全钢巨胎产品的市场空间有多大？每辆矿卡每年平均需要维修或者

更换多少条巨胎？

答：全钢巨胎产品配套的巨型矿卡通常在大型露天矿山使用，根据世

界著名的矿山设备技术咨询服务公司 Parker Bay Mining 网站公开数据，

目前全球活跃的大型露天矿数量合计有 1,615 座，主要集中在美国、澳大

利亚、俄罗斯、加拿大以及南美洲、非洲等地，相应全球活跃的巨型矿卡

数量约为 5.6 万辆。

有专业的研究论文记载，每辆矿卡每年工作时长大约 6,000 小时左右，

每年平均需要维修或者更换 8条轮胎。

4、矿用轮胎运营管理业务具体模式？

答：矿用轮胎运营管理业务，公司不仅负责全钢巨胎的供应，同时在

客户矿山现场设立项目部、配备相应的专业化团队，提供包括轮胎日常维

护、气压管控、保养、维修、拆装、储运、运行分析等与轮胎有关的全生

命周期运营管理服务。在该模式下，公司可以有效提升矿业公司的生产安

全及供应链安全，提升矿业公司生产效率，降低矿业公司轮胎的使用成本。

同时在服务过程中，公司可积累大量的轮胎运行数据，并持续对公司产品

进行改进，采用该模式有利于公司全钢巨胎产品的市场推广，并增加客户

和公司的黏性，从而提升行业进入壁垒。

5、全钢巨胎行业的竞争格局？

答：在全钢巨胎这一技术壁垒高、客户黏性强的细分领域，市场竞争

格局呈现明显分化。

国际市场上，该领域主要由三大国际品牌主导；公司在市场占有率、



品牌及技术方面紧随其后，并在产品性价比与配套服务上拥有自身优势。

在国内，公司已实现最大规格 63 英寸产品的量产与应用；国内部分厂

商暂未实现 57 英寸或 63 英寸产品量产，即使下线，其产品必须在恶劣工

况下经长期实践才能积累可靠的反馈数据，并得到客户的认可。因此，新

进入者不仅面临艰巨的技术攻关，其产品也因矿业客户对安全与效率的高

度重视而难以获得在大型露天矿进行长期试验的机会。

6、公司募投项目的建设周期？

答：公司调整后的募集资金主要投向三个项目：全钢巨型工程子午线

轮胎扩产项目、全钢巨型工程子午线轮胎自动化生产线技改升级项目以及

研发中心建设项目。以上项目的建设周期分别为 3年、2年和 3年。公司已

经在公告中披露了上市前以自有资金预先投入募投项目的情况，随着项目

建设的推进，新产能有望逐步释放。

7、公司矿用轮胎运营管理服务的具体会计处理方式？

答：公司矿用轮胎运营管理业务相关的巨胎，自项目部领用自产或外

购时计入固定资产，将矿用轮胎运营管理服务实际发生的轮胎消耗成本时，

采用工作量法计提折旧。

8、公司 2024 年以及 2025 年已公布的数据看，贵司业绩增长放缓的原

因？对未来怎么看？

答：经过连续多年的高速增长后，公司已经具备一定的业务规模，进

入相对的稳定期，未来的收入和业绩增长主要看客户和市场的开发情况。

截至 2025 年 7 月 31 日，公司轮胎销售业务一年以内的在手订单金额

约为 14.24 亿元（不包括矿用轮胎运营管理业务）。2025 年以来，公司全

钢巨胎产品的市场开拓情况良好，截至 2025 年 6 月 30 日的统计数据，公

司新签订单及框架协议涉及的全钢巨胎需求共计 4,790 条，对应合同金额

约 3.37 亿元，其中包括 17 家新开发的客户；公司正在洽谈并重点跟进一

批全钢巨胎销售项目，预计订单规模在 1,000 万元以上的客户有 7 家，涉

及全钢巨胎约 1,520 条，预估订单总额约 2.39 亿元；正在洽谈并重点跟进

的境内外矿用轮胎运营管理业务预计年度订单规模超过 5,000 万元的客户

共有 9家。

同时，紫金矿业、江西铜业集团在国内外多个矿产项目的持续扩产或

推进并购整合，公司凭借全钢巨胎产品与专业的轮胎运营管理服务能力，



积极参与其供应链配套，为矿山提供高可靠性的轮胎解决方案。随着这些

矿山项目的逐步放量与公司服务能力的持续深化，未来公司全钢巨胎及相

关运营业务有望实现更强劲的业绩增长。

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明

本次接待活动中，公司严格按照有关制度规定，未涉及应披露重大信

息的情况。

活动过程中所

使用的演示文

稿、提供的文档

等附件（如有，

可作为附件）

无


