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福建坤彩材料科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研           □分析师会议
□媒体采访               □业绩说明会
□新闻发布会             □路演活动
√现场参观
√其他（“我是股东”走进沪市上市公司活动）                          

	参与单位名称
	上海证券交易所、福建证监局、福建省证券期货业协会、福建省上市公司协会、华福证券、福州大学MBA班及个人投资者

	时间
	2026年2月5日

	地点
	福建省福州市福清市江阴港城经济区华兴支路1号公司会议室

	接待人员姓名
	董事长兼总经理谢秉昆先生、财务负责人桂后圆先生、董事会秘书黄蓝菲女士

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、活动背景介绍
2026年2月5日，“我是股东”系列活动走进坤彩科技，上海证券交易所、福建证监局、福建省证券期货业协会、福建省上市公司协会、华福证券及投资者代表等齐聚坤彩科技，公司带领投资者实地参观展厅及智能化生产线，帮助投资者了解公司经营与发展情况，充分展示上市公司内在价值。
二、投资者交流环节
问题1： 2025年四个季度公司呈现净利润增速放缓，而营收保持增长,请问这一“增收缓利”现象主要受钛白粉价格下行影响，还是新业务投入阶段性加大所致？公司如何优化产品结构与成本管控以稳定盈利质量？
[bookmark: _GoBack]答： 2025年，受外部市场环境影响，钛白粉及氧化铁市场价格下行，公司依照会计准则对相关库存计提了减值，这是影响公司2025年净利润的最大影响因素。公司预期2026年这一现象将会得到明显改善，基于钛白粉和氧化铁行业价格处于周期底部，预计未来将随宏观经济的改善及供求关系的变化迎来价格的回升；同时，经过过去几年的技术优化和市场拓展，公司预期钛白粉及氧化铁业务将在2026年迎来快速增长。在公司扩大生产及销售规模的进程中，单位生产成本及费用在规模效应之下得以降低，新工艺的核心成本优势将得以显现。另外，近几年公司基石业务珠光材料在高端应用领域持续拓展规模，珠光业务的毛利率持续提升，为公司贡献了较好的盈利基础。
问题2：萃取法氯化钛白作为战略核心，目前客户认证进展、产能爬坡节奏及订单落地情况如何？ 
答：目前公司已具备年产20万吨氯化钛白及氧化铁的生产能力，当前公司钛白粉及氧化铁的新增订单量充足，生产进度持续加快，订单的交付工作快速推进。产品规模化是提升盈利能力的关键，公司的预期目标是在第二季度将现有产能跑满，提升至约2万吨/月，规模效应将显著的优化公司生产成本。公司依托核心技术壁垒，对氯化钛白及氧化铁的市场拓展持乐观态度，未来有望进一步提升市场占有率。
问题3：公司珠光材料已获SGS（瑞士通用公证行）的全生命周期碳足迹认证，这对切入欧洲高端涂料、化妆品供应链的实际推动效果如何？是否有已落地的标杆客户案例或订单增量？
答：公司珠光材料获SGS（瑞士通用公证行）全生命周期碳足迹认证，为产品拓展欧盟等高端市场提供了关键的绿色准入资质。凭借该认证优势，公司进入欧洲市场的认证流程将会更便捷，目前公司正在推动萃取法钛白粉认证标准对接。后续待标准明确后，将快速落地欧洲高端涂料、化妆品等领域合作。公司注重绿色低碳、高质量可持续发展，公司在产品设计、技术研发、生产经营、三废排放中始终践行该理念。
问题4：在“珠光材料+氯化钛白”双轮驱动下，公司如何动态分配研发与资本开支？公司两大板块业务是否有协同效果？管理层对2026年关键突破点有何展望？
答：公司的研发和资本开支主要围绕核心产品规模化、高端化展开，优先保障萃取法氯化钛白、氧化铁产能扩张及珠光材料高端化研发需求。协同方面，珠光材料生产所需的基材合成云母已实现完全自给自足，珠光材料的二氯氧钛相关原材料也将通过萃取法氯化钛白项目实现自主可控，能够显著降低原材料成本与采购风险，进一步提升珠光业务的毛利率。公司预期今年是全资子公司正太新材料从亏损转向盈利的关键分水岭，核心突破点在于提升产能规模、丰富产品型号，同时公司也将持续优化成本管控体系，具体财务数据请以公司披露的定期报告为准。

	附件清单
	无

	日期
	2026年2月5日





