证券代码：603556                                  证券简称：海兴电力

杭州海兴电力科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
（2026-2）
                                                      
	投资者关系活动类别
	√特定对象调研        √分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观            √其他

	参与单位名称
（排名不分先后）
	华创证券、中欧基金、东吴证券、新华资产、长江证券、麦高证券、景顺长城、天合投资、财通证券等

	时间
	2026年2月

	会议方式
	现场调研、分析师/投资者电话会

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书 金依

	投资者关系活动主要内容介绍
	董事会秘书金依先生为投资者就公司近期的经营情况和业务布局进行了介绍并回答了投资者问题。主要内容如下：
Q：公司如何看待智能电网市场的机会，未来的重点布局是什么？
A：智能电网建设是构建新型电力系统、推动能源清洁低碳转型的核心路径，其中电网的智能化与柔性化改造乃是支撑高比例新能源就地消纳与多元负荷灵活互动的关键基石。基于此，公司正在进行深刻的战略升级，旨在从传统的配用电产品提供商，演进为能够提供“主配微”协同发展、实现“源网荷储”一体化的综合解决方案服务商，重点围绕以下三个维度进行业务布局：
1、核心产品深化：重点发展一二次融合设备、智能台区、高级监控与故障定位系统等关键智能产品，筑牢解决方案的产品基石。
2、系统能力构建：持续升级微电网智能控制系统与智慧能源管理平台，针对工商业园区、高端制造企业等客户，打造定制化的零碳园区、供配电系统解决方案及多种形态的微电网项目，实现能源的精准配置与价值最大化。
3、软件与服务延伸：通过开发融合人工智能算法的专业软件与全生命周期服务体系，为客户提供涵盖能效优化、预测性维护与智慧运营等综合增值服务，构建长期、可持续的合作伙伴关系。
Q：公司海外业务的“平台化”，具体是如何体现的？
A：公司在海外市场正稳步推进“出海平台型公司”战略，主要体现在以下两个维度：
1、产品平台化：新业务持续突破，产品矩阵日益完善
公司已成功将海外业务从单一的智能电表，拓展至智能水表、配网设备、新能源（光储充）等多条产品线，形成了面向全球市场、覆盖“水、电、能”的多元化产品平台。这种拓展不仅丰富了营收来源，更增强了我们在不同区域市场为客户提供综合解决方案的能力。
2、模式平台化：构建“解决方案闭环+商业成功赋能”的客户全周期服务体系
公司以“智能终端+IoT+系统软件”为技术底座，形成从需求洞察、方案设计、交付实施到本地化运营的全周期服务能力。公司不仅为客户提供产品，更通过能效优化、运营提效等方式，系统性助力客户实现商业目标，从而建立长期共赢的合作生态。

	日期
	2026年3月3日




