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投资者关系活动记录表

投资者关系活动

类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

☑现场参观

其他

参与单位名称及

人员姓名

甬兴证券：彭波、徐昕；华西证券：张蔚洁。

时间 2026 年 3 月 10 日 15:30-17:00

地点 公司会议室

上市公司接待人

员姓名
董事会秘书：吴英女士

投资者关系活动

主要内容介绍

问题一：百令系列未来三年的销售策略？

答：公司对百令系列未来三年的发展充满信心，市场策略是“强

开发、建标杆、树品牌、下基层、全渠道”。一是通过百令系

列产品中选的全国中成药采购联盟集采，加快医院覆盖，特别

是聚焦快速覆盖县域市场，搭建县域医共体合作平台，加强县

域医共体总院开发并覆盖下辖单位，扩大市场份额；二是加强

城市社区卫生服务中心的开发；三是加强品牌的宣传和建设，

多渠道加强 OTC 端和互联网端的推广，通过公益项目树立品牌

并为院外赋能；四是围绕肾内科、呼吸科、其他科室（慢性病

双向调节免疫）等领域，打开长期成长空间，未来力争将百令

系列打造为 10 亿级别大品种。



问题二：聚卡波非钙片的竞品？

答：聚卡波非钙片属于容积性泻药（膨松性泻药），是众多指

南共识推荐的一线药物，主要竞品为乳果糖、聚乙二醇等渗透

性泻药。公司的聚卡波非钙片为国内首家通过一致性评价的仿

制药，2025 年销售获得了快速的增长，目前正在积极拓展“肠

易激综合征引起的腹泻”适应症以及增加新剂型的研究。若后

续获批，将增强产品在同类竞品中的差异化竞争优势，进一步

提升市场地位。

问题三：乌灵胶囊参与的集采接续都是什么时候？是否会降

价？

答：乌灵胶囊中选的各省份集采的广东联盟金莲花胶囊等中成

药集中带量于 2025 年上半年开始接续工作，执行周期到 2026

年底；京津冀“3+N”联盟接续于 2025 年 12 月起陆续执行，

周期为二年。目前各省级及省际联盟集采接续均未出现二次降

价，价格整体保持稳定。

问题四：公司未来在战略上除了现有产品，还有其他方向的考

虑吗？

答：公司围绕“一体两翼”战略，坚持深耕主业，在做强乌灵

系列、百令系列等现有核心产品基础上，围绕乌灵系列持续推

进创新药研发，争取未来把乌灵系列打造成 10 个产品的大家

庭。公司还在规划进入大健康消费领域，和浙江大学合作，借

助 AI 技术赋能乌灵菌及其发酵液的深度研发，挖掘乌灵菌独

特的健康价值，开发创新型大健康产品。2025 年底公司收购

了未来医药多微资产组，布局营养产品赛道，为构建贯穿“儿

童-成人-老年”的“全龄覆盖”健康产品与健康服务链条打下

基础，完善企业战略布局。此外，公司也在积极关注与公司主



营业务能发挥协同作用的标的，赋能企业发展。

问题五：公司在三十周年庆典上发布了乌灵新品牌，能否介绍

一下战略意义和 2026 年 C 端发展新举措。

答：公司三十周年庆典暨乌灵全新品牌发布会，核心内容是正

式发布了乌灵品牌的“超级符号”，标志着公司“一路向 C”

战略进入品牌驱动的新阶段。C端发展新举措包括：加强品牌

建设，通过线上新媒体广告等方式提升乌灵品牌知名度和曝光

率；加强连锁药店战略合作，打造乌灵睡眠专区，加大开展社

区患教、门店患教公益，加强驻店店员贴柜培训；做好顾客睡

眠健康管理；通过“乌灵睡眠健康管理师大赛”活动共筑专业

服务壁垒；发起“3.2.1 睡!乌灵睡眠王挑战赛”等公益活动

守护国民睡眠健康。

附件清单（如有） 无

日期 2026 年 3 月 10 日


