
浙江信凯科技集团股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-001

投资者关系活动类别

☑特定对象调研 ☐分析师会议

☐媒体采访 ☐业绩说明会

☐新闻发布会 ☐路演活动

☐现场参观

☐其他（请文字说明其他活动内容）

活动参与人员 上海景领投资：黄宪

思瑞投资：杨琴

上海裕稷投资：操家明

中电二市场：虞水华

上海深腾投资：常闻铭

华安证券投研部：王中东

浙江筱隆投资：彭其瑞

上海太蒙利：陈飞

稷云台：高总等

天瑞万合私募：王钱维

第一创业：洪瀚涛

兴业证券：张堃

信达期货：马春阳

引方私募：罗茜

安徽理工大学科技园：谢郁坦

华泰风险子公司：赵梦

时间 2026年3月13日 15：30

地点 信凯科技公司会议室

上市公司接待人员 董事兼财务总监 刘建兵

董事会秘书 黄涛

证券事务代表 杨沁桦

投资者关系活动主要

内容介绍

一、 公司基本情况介绍

二、 投资者提出的问题及公司回复情况

1. 公司作为有机颜料出口龙头，但在国外市场比重未超10%，

从这数据看，有巨大的增长空间。能否介绍下这方面相关

想法。另外，有机颜料未来3-5年的市场空间如何？增量主

要来自哪些方面？

答：从全球市场情况来看，公司有机颜料销售额在全球市场中

的占比不足5%，具备极大的增长潜力，特别是目前在全球龙头



企业垄断市场的中高端有机颜料应用领域，比如汽车涂料市场

、电子化学品市场等领域，来自中国企业的产品比重很小。随

着全球对中高性能有机颜料需求的持续增长，对环境及安全的

日益关注，环保安全有机颜料的终端领域需求也在逐年增加，

这也是公司对于未来市场重点研究及产品布局的方向。随着公

司募投项目研发中心的落成启用，公司将在产品的应用性能、

安全和环保要求上继续突破，努力打造中国有机颜料在全球市

场中的良好口碑与品质声誉，把中国制造推向全球有机颜料市

场。

2. 信凯科技产品在市场竞争中，在技术、渠道、品牌、售后

等相关方面有哪些核心竞争力与护城河？

答：从有机颜料行业的特殊性来看，下游应用领域众多，而且

各个客户对颜色的需求和喜好各不相同，因此存在大量定制化

的产品和服务。公司最早从有机颜料贸易起步，且早在1998年

就成立自有实验室，通过专业的技术检测能力为客户提供全面

的技术服务和解决方案。公司作为在全球有机颜料行业中沉淀

近30载的企业，深知客户需求与技术创新是企业赖以生存的根

本；凭借二十余年的行业技术积累，公司已经对下游客户形成

了数百种技术检测方法，能全面的模拟下游客户的各种应用场

景，从而对客户的需求有了清晰的掌握，并通过技术研发对有

机颜料产品的各项应用性能指标进行符合客户需求的调整，从

而将公司的产品打造成满足下游各应用领域不同需求的解决方

案。此外，有机颜料行业的下游客户众多，使得公司需要更加

贴近客户才能提供给客户更好的服务。从2007年开始公司就开

始全球化布局，在各大主要销售区域设立子公司并聘请行业内

的本土化专业团队进行客户服务与产品技术服务。通过近二十

年的全球化运营，本着诚信与高品质的产品与服务，公司已经

连续多年位居中国有机颜料行业出口第一，全球多家知名企业

也成为公司多年的合作伙伴，正是客户们的信任与高要求才使

得公司能在这个精细化的小众行业中不断提升自己，逐步将“

信凯”品牌打造为全球有机颜料领域的知名品牌。

3. 公司的未来产能规划如何？达产后，销售是否有问题？对

产品的现有销售价格是否有冲击？公司投入辽宁信凯和辽

宁紫源两个生产基地的战略目的能否介绍下？生产的产品

对现有供应商体系是否产生影响？对现在的市场客户是否

有影响？

答：公司在辽宁锦州的两个制造基地的产能规划如下：设计产

能5000吨有机颜料和5000吨偶氮染料的辽宁信凯实业有限公司

、设计产能1500吨永固紫的辽宁信凯实业紫源有限公司。这两

个生产基地的产能设计在公司进行生产基地的战略布局时就已

经考虑到行业内的产能过剩状况，并根据市场情况及公司定制

化生产需求进行了针对性的设计；公司投建这两个制造基地给

公司技术研发成果转化提供了有力的保障，定位于高附加值高

技术含量的产品生产；同时针对有机颜料领域的定制化需求，



对生产场所进行高标准规划设计，并持续提升精细化、智能化

制造控制水平。制造基地的投建将进一步完善与补充公司现有

供应链体系，从设计产能看，制造基地的投产并不会对公司现

有的供应链系统形成较大的冲击；此外，公司在布局生产基地

时就着重定位新产品的转化能力，更多通过公司自主研发技术

的产品将通过自有生产基地实现量产与落地，这些新产品、新

研发项目都是对现有产品的新增与补充，因此公司的现有供应

链体系将继续保持稳定与健康。

目前辽宁生产基地已逐步推出新产品，且在下游客户端得到很

好使用的验证反馈，现阶段正稳步推进产能爬坡。未来该基地

将承接公司更多新产品、新研发项目的生产转化，致力打造成

集团高品质、高附加值、更安全环保产品的技术转化基地。

4. 公司是否有推出股权激励和员工持股的计划?

答：未来将根据公司发展战略与经营需要适时推进，如有相关

工作落地，公司将严格按照信披要求对外披露。

5. 公司是否有借助资本市场力量去做大做强，提升全球竞争

力的计划？

答：在公司董事长将公司转变成为公众公司的那一天起就承载

了他对公司未来的梦想，即致力于将公司打造成全球知名的有

机颜料品牌，成为全球有机颜料中国制造的代表。随着信凯科

技于2025年4月15日在深交所主板成功上市，这也是公司迈向

资本市场的第一步。借助资本市场的力量，公司将进一步提升

技术研发和创新能力，加大海外市场的服务投入与渠道网络布

局；未来将通过多元化的融资渠道，积极参与行业提升整合与

全球化产业格局的建设。为实现公司的宏大目标，公司将与资

本市场进行密切合作，共同长期发展。

6. 公司的主要收入来源是海外市场占比达八成以上，那未来

对国内市场有没有什么新的布局和拓展？

答：国内市场目前在公司整体业务中的占比相对较低，这与公

司成立及发展过程中的市场定位有关。近年来，国内有机颜料

市场需求逐步增加，特别在健康安全理念日益深入人心的背景

下，国内市场对环保、安全有机颜料的需求增长明显，而这正

是公司有机颜料产品的传统优势与核心竞争力所在。未来公司

将加大国内中高端有机颜料应用领域的开拓力度，特别是对进

口替代、高端定制化产品的市场进行定向开发，依托公司的技

术开发能力，持续提升公司在国内市场的占有率。

关于本次活动是否涉

及应披露重大信息的

说明

不涉及。



活动过程中所使用的

演示文稿、提供的文档

等附件（如有，可作为

附件）

无。


