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投资者关系活

动类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

■其他（电话会议）

活动参与人员

（排名不分先

后）

耕霁（上海）投资管理有限公司 王立

Ofionk Capital GEORGE S KREBS

广东正圆私募基金管理有限公司 徐彪

深圳宽裕资产管理有限公司 梁婷

北京中泽控股集团有限公司 刘军洁

北京泽铭投资有限公司 单河

上海肇万资产管理有限公司 崔磊

渤海人寿保险股份有限公司 杨寅啸

深圳前海道谊投资控股有限公司 颜丙占

深圳拓森投资控股有限公司 李博天

深圳市金之灏基金管理有限公司 韩跃峰

上海康橙投资管理股份有限公司 谭飞

珠海横琴智合远见私募基金管理中心（有限合伙） 黄勇

东方财富证券股份有限公司 吕林

深圳前海汇杰达理资本有限公司 梁正芳

西部利得基金管理有限公司 冯皓琪

鸿运私募基金管理（海南）有限公司 舒殷

大家资产管理有限责任公司 王雪峰



玄卜投资（上海）有限公司 欧雪皎

中信期货有限公司 魏巍

深圳宏鼎财富管理有限公司 李小斌

国元证券股份有限公司 王朗

浙江丰道投资管理有限公司 夏甘霖

信达澳亚基金管理有限公司 钟嘉桢

西安敦成私募基金管理有限公司 张晓艳

东兴基金管理有限公司 周昊

合众资产管理股份有限公司 胡纪元

粤港澳大湾区科技创新产业投资基金（有限合伙） 林权

深圳市尚诚资产管理有限责任公司 黄向前

北京天地融创创业投资有限公司 王颖

财达证券股份有限公司 向正富

上海禾升投资管理有限公司 章孝林

上海呈瑞投资管理有限公司 刘青林

珠海德若私募基金管理有限公司 罗采奕

上海匀升投资管理有限公司 饶欣莹

华泰资产管理有限公司 郑金镇

深圳宽裕资产管理有限公司 曾斌

华金证券股份有限公司 王臣复

苏州高新投资管理有限公司 高俊

华福证券股份有限公司 周志璐

招商基金管理有限公司 贾仁栋

华龙证券股份有限公司 邓鹏怡

青岛金光紫金创业投资管理有限公司 李晟

福州开发区三鑫资产管理有限公司 冯强

国寿安保基金管理有限公司 宋易潞

深圳望正资产管理有限公司 汪程程

上海仁布投资管理有限公司 周浩



兴合基金管理有限公司 姚飞

深圳熙山资本管理有限公司 张亮

华西基金管理有限责任公司 李健伟

兴银基金管理有限责任公司 石亮

深圳宽裕资产管理有限公司 黄俊

永安国富资产管理有限公司 郑希涛

上海和谕私募基金管理有限公司 吴佳晴

广州中楷资产管理有限公司 王汉卓

上海勤辰私募基金管理合伙企业（有限合伙） 林轩宇

敦和资产管理有限公司 杨雨佳

时间 2026年 3月 16日（星期一）15：30－16：30

地点 进门财经线上平台

形式 网上

上市公司接待

人员姓名

副总经理兼董事会秘书何强先生、董事长助理全衡先生、副总

经理连浩臻先生、副总经理连宗濠先生

投资者关系活

动主要内容介

绍

一、半导体存储业务相关问答：

1.2025 年半导体存储业务的核心增长逻辑是什么？产品

结构有何优化？

答：尊敬的投资者，您好！2025 年半导体存储业务的核

心增长逻辑是行业“超级涨价周期”+国产替代+AI 场景需求

爆发三重红利叠加。公司精准把握行业周期，前期战略储备库

存高效释放利润，同时优化产品结构：一方面，主力产品

DDR4/LPDDR4X/eMMC系列保持稳定销售，服务器内存条、

企业级 SSD销售占比大幅提升；另一方面，持续推进 LPDDR5

认证与推广工作，启动嵌入式 UFS存储产品研发，eMMC大

容量产品完成样品打样，产品向高端化、智能化升级。

2.公司存储产品的客户拓展情况如何？新增了哪些重点

客户？

答：尊敬的投资者，您好！2025 年公司半导体存储业务



市场拓展成效显著，在稳定现有核心客户的基础上，成功导入

多个重点行业客户，实现信创、通信和消费电子、服务器等领

域市场突破。新增重点客户包括超越科技、四川九洲、广东朝

歌、康佳电视、国内一线服务器 ODM厂商等，进一步丰富了

客户结构，提升了在重点行业的市场渗透率。2025 年的客户

拓展，标志着公司客户结构实现了行业高端化、需求定制化、

合作战略化的升级，为公司长期发展注入了强劲动力。

3.公司在供应链布局上有何举措？采购策略是什么？如

何应对核心原材料价格波动风险？

答：尊敬的投资者，您好！供应链建设方面，公司构建了

“国际+国产”双轮驱动的安全、弹性供应体系。在使用三星、

海力士等国际存储企业产品方案的同时，加强长江存储、长鑫

存储等国产厂商的方案布局，目前部分存储产品已采用长江存

储的 NAND方案和长鑫存储的 DRAM方案。公司目前已与多

家原厂代理商建立供应关系，并做了一定的战略备货，能有效

保障未来的原材料供给。应对价格波动风险方面，公司建立了

完善的供应商管理体系，优化采购和销售策略，提升库存周转

效率，通过高毛利产品组合与精准库存管理，有效对冲核心原

材料价格波动影响。

4.2026年半导体存储业务的核心规划是什么？

答：尊敬的投资者，您好！2026 年，公司半导体存储业

务将聚焦 AI等高端领域存储应用，核心规划包括：一是加快

大容量 eMMC、LPDDR5的量产与 UFS产品研发进程，推动

存储方案从“可用”向“好用”升级；二是深化与产业链上下

游协同合作，联合研发突破关键技术，优化产品性能、功耗及

可靠性；三是强化定制化解决方案能力，依托自研测试平台，

精准匹配不同行业客户应用场景；四是持续拓展信创、AI、数

据中心等高端市场，提升高附加值业务占比，进一步巩固市场

竞争力。



5.公司 2025 年设立上海大为捷敏技术有限公司，该子公

司的核心定位是什么？目前已取得哪些进展？

答：尊敬的投资者，您好！公司设立上海大为捷敏技术有

限公司，核心定位是作为半导体存储业务的高端研发中心，聚

焦高性能存储芯片方案的研发与设计，弥补公司在高端存储芯

片自主设计领域的短板，助力公司从“存储模组方案商”向“自

主设计+模组制造”一体化发展。目前该子公司已顺利完成团

队组建与项目立项，核心研发团队均来自国际一线半导体原

厂，具备全流程技术积累；UFS存储产品研发已全面启动，同

时同步推进 LPDDR5 相关配套设计研发，后续将持续推进产

品研发、测试与送样工作。

6.2025年公司存储产品进入国内运营商供应体系，具体是

哪些产品？对公司业务发展有何意义？

答：尊敬的投资者，您好！2025 年公司进入国内运营商

供应体系的核心产品为 DDR4 及 LPDDR4X 系列存储产品，

主要应用于运营商机顶盒、云盒设备、通信终端等领域。该突

破对公司发展具有重要战略意义：一是品质背书，运营商供应

链对产品品质、稳定性要求严苛，进入该体系标志着公司存储

产品的性能与品质获得国家级核心客户认可；二是业绩基石，

运营商市场订单规模大、回款稳定，能够为公司带来持续的营

收与现金流；三是市场跳板，借助运营商渠道，公司可进一步

拓展通信领域其他终端客户，提升在通信设备存储市场的渗透

率。

7.公司 2025 年在半导体存储领域的自主品牌“大为创芯

（DWMicro）”建设取得哪些成果？未来品牌建设的核心方

向是什么？

答：尊敬的投资者，您好！2025 年公司自主品牌“大为

创芯（DW Micro）”建设成果显著。（1）产品层面，已完成

LPDDR4X、LPDDR5、eMMC 等核心存储芯片产品的研发与



生产，产品性能获多家平台及客户认可；（2）市场层面，成功

进入国内运营商、信创 PC、消费电子等核心市场，与广东朝

歌、康佳电视等重点客户建立自主品牌合作；（3）资质层面，

品牌相关的专利、资质认证持续完善，大为创芯通过高新技术

企业认定，进一步提升了品牌知名度与行业认可度。未来公司

品牌建设将聚焦高端化、国产化，重点打造 AI、数据中心、

信创领域的高端存储品牌，强化与上游产业链的战略合作，提

升自主品牌产品的营收占比。

二、新能源业务相关问答：

1.郴州锂电新能源产业项目 2025 年进展如何？采矿权办

理是否有突破？

答：尊敬的投资者，您好！2025 年郴州锂电新能源产业

项目取得阶段性重要成果，累计投入约 1.55 亿元。矿业权办

理方面，桂阳大冲里矿区勘探报告资源储量于 2025年 6月通

过湖南省自然资源厅评审备案，完成探矿权转采矿权关键环

节；因矿区伴生锂等战略性矿产达到大型规模，审批权限上收

至自然资源部，公司已启动审批调整应对方案，积极对接部级

办理流程，地方政府同步开展用地预审等前期工作。目前项目

已取得备案证明、节能报告批复、环境影响报告书批复，并竞

得相关国有建设用地使用权。

2.公司锂矿资源有何优势？选矿技术取得了哪些突破？

答：尊敬的投资者，您好！公司桂阳大冲里矿区具有显著

资源禀赋优势：资源储量达大型矿床标准，长石矿资源量

20,953.3万吨，伴生锂矿物量 32.37万吨、钨 6.55万吨、锡 1.41

万吨，矿体连续、厚度稳定、有害组分低，适宜规模化露天开

采，且地理位置优越，运输成本较低。公司在选矿技术上取得

重大突破，创新开发出“磁选+浮选+重选”联合工艺体系。

该工艺优势显著：一是综合回收钨、锡等伴生金属，实现了“吃



干榨尽”的资源综合利用；二是在磨矿细度较粗的条件下即可

实现锂的高效回收（回收率提升至 78%），大幅降低能耗成本；

三是攻克了石英与长石分离的技术难题，在弱酸性介质中产出

高纯石英（SiO₂≥99.3%）和优质长石粉（白度 73.6）。较同行

锂云母的回收，公司矿山磨矿细度更粗，采用“磁浮重”联合

新工艺，避免脱泥浮选对锂回收率的损失，前端的磁选不仅起

到脱泥作用，同时起到除铁的作业；磨矿细度的放粗，给尾矿

石英长石的回收奠定了坚实的基础，大幅降低了选矿成本。

3.桂阳大冲里矿区的资源储量规模如何？其核心特点与

开发价值体现在哪些方面？

答：尊敬的投资者，您好！桂阳大冲里矿山位于湖南省郴

州市桂阳县，矿石类型为蚀变花岗岩型锂多金属矿，资源丰富

且易开采，根据湖南省自然资源厅评审备案结果，其资源储量

规模已达到超大型矿床标准。具体来看，矿区探明长石矿资源

量高达 20,953.3万吨，同时伴生有丰富的战略性矿产，其中氧

化锂（Li₂O）矿物量达 32.37 万吨（大型锂矿 Li₂O 金属量≧

10万吨），平均品位为 0.154%；三氧化钨（WO₃）矿物量 6.55

万吨（大型钨矿WO3金属量≧5万吨），平均品位 0.031%；锡

（Sn）矿物量 1.41万吨，平均品位 0.018%。钨储量达到大型

规模，锡储量达到中型规模，经济价值较为可观。矿区矿体连

续性好、厚度稳定、有害组分含量低，具备规模化露天开采的

优越地质条件。

产品矩阵丰富，构建“锂电+新材料”双轮驱动。基于先

进工艺，矿区可规模化开发七大类高附加值产品，构建了多元

化的盈利模式。核心产品包括：电池级锂精矿，为碳酸锂项目

提供原料保障；光伏玻璃用高纯石英砂，切入光伏产业链；高

档陶瓷釉料用长石粉，服务于传统建材升级；以及钨锡精矿等

高价值金属。这种“资源综合高效利用”的开发模式，不仅提

升了矿区的整体经济价值，也增强了公司新能源业务抗风险能



力。按照目前的市场行情，根据备案资源量情况，以及公司小

试及大试实验结果推算桂阳大冲里矿山价值，目前锂、钨、锡

等资源储量潜在价值巨大，矿山同时能综合产出大量优质高岭

土、石英、长石产品，价值可观。

4.2026年新能源业务的发展重点是什么？

答：尊敬的投资者，您好！2026 年新能源业务将聚焦郴

州锂电项目规模化推进与碳酸锂业务产业链延伸：一是协同多

方资源，加快探矿权转采矿权进程，力争缩短审批周期，确保

碳酸锂工厂按期建成投产；二是优化伴生矿综合回收工业化生

产参数，提升资源综合利用效率；三是持续拓展碳酸锂业务上

下游资源，丰富客户结构与产品类型，强化产业链贯通能力；

四是跟踪固态电池等新兴需求，未来公司将围绕固态电池等相

关新型材料进行研究和投资，借助矿山基础深耕锂电新材料行

业。

5.公司桂阳大冲里矿区可开发七大类产品，除了电池级锂

精矿外，其他产品的市场定位与盈利前景如何？

答：尊敬的投资者，您好！公司桂阳大冲里矿区依托“磁

选+浮选+重选”联合工艺，可开发光伏玻璃用高纯石英砂、

高档陶瓷釉料用长石粉、钨锡精矿等七大类产品，各产品市场

定位与盈利前景良好：一是高纯石英砂（SiO₂≥99.3%），定位

光伏玻璃、半导体辅材等高端市场，目前光伏行业需求旺盛，

产品附加值高；二是高白度长石粉，定位高档建筑材料、陶瓷

釉料市场，替代传统长石原料，市场需求稳定；三是钨锡精矿，

作为稀有金属，市场价格波动小，盈利性突出。这些产品与电

池级锂精矿形成协同，实现资源综合利用，大幅提升矿区的整

体盈利效率与抗风险能力。

6.针对钨矿开采的战略布局是什么？

答：尊敬的投资者，您好！公司大冲里矿以长石矿为主，

钨、锡、锂等多金属伴生。公司开采计划为“一次性开采、分



阶段回收、综合利用”的模式，在选矿工艺中增加重选环节回

收钨矿。战略布局重点：抓紧办理探矿权转采矿权手续，建设

选矿场，尽早实现矿产资源开发；利用湖南地区成熟工艺技术

回收钨、锡矿，支撑矿的整体价值，调整和压缩成本。

三、2026 年度以简易程序向特定对象发行股票项目相关

问答

1.在当前全球半导体存储行业波动的背景下，公司选择此

时启动定增的战略考量是什么？

答：尊敬的投资者，您好！当前全球存储行业正处于 AI

驱动的新一轮景气周期，市场需求呈现爆发式增长。公司选择

在此时启动简易程序定增，核心在于一个“快”字。简易程序

能够帮助公司在最短时间内获得资金，精准投入到技术迭代

中，从而在国家大力支持半导体存储自主可控的政策窗口期，

快速实现自研产品的市场占有率突破，同时这是公司长期战略

谋划的展现。

此次融资并非孤立决策，而是公司系列战略举措的关键一

环，彰显了其长期规划与高效执行力。此前，为加强在高性能

存储芯片领域的前沿研发能力，公司已于 2025 年战略性地设

立了全资子公司上海大为捷敏技术有限公司，专注于 AI、AIoT

等方向的技术储备，为本次项目的实施提前构筑了研发支点。

在运营与资本规划衔接上，公司节奏清晰。公司此前已提前披

露 2025年年度报告，向市场清晰展现了以半导体存储为核心

的业务发展格局。半导体存储业务实现营收 10.98亿元，同比

增长 25.20%，营收占比近 90%；同时公司整体经营态势持续

向好，全年总营收 12.22亿元，同比增长 16.74%，综合毛利率

提升至 6.5%。年报披露后，公司随即启动本次简易程序定增，

这一“业绩披露+资本动作”的连贯布局，既体现出管理层对

行业发展机遇的敏锐把握与抢抓决心，也彰显了公司借助高效



融资工具，加速核心战略落地、抢抓市场窗口期的明确意图。

2.本次募集资金投向“嵌入式存储器研发和产业化项目”，

公司有哪些核心优势保证项目成功？

答：尊敬的投资者，您好！公司的核心优势体现在三个维

度：首先是设备先进，本次募资约 92.63%的募集资金用于软

硬件投资，直接对标国际前沿标准；其次是技术扎实，公司已

组建资深研发团队，掌握芯片、固件、封装、测试等多环节集

成能力；最后是品质可控，公司自主研发的系统级测试（SLT）

平台能确保产品的高可靠性，为客户提供高品质的国产替代选

择。

3.募投项目建成后，如何评估其对公司长期竞争力的提升

作用？

答：尊敬的投资者，您好！本项目预计内部收益率为 13.83%

（税后），具备良好的经济效益。更深远的意义在于，建设嵌

入式存储器研发和产业化项目是公司推进半导体存储业务自

主创新与做大做强发展战略的重要布局，通过本项目实施，聚

焦智能电视、网络通讯、平板电脑、商用显示等领域，系统推

进产品的迭代升级与核心技术的开发，丰富公司半导体存储器

的产品体系，全面增强公司的自主研发测试和生产测试能力，

加速推动产品的迭代升级与规模化应用，从而提升公司的核心

竞争力。

4.针对本次募投项目实施，已有哪些技术和人才储备、下

游市场拓展方面有哪些准备？

答：尊敬的投资者，您好！（1）技术储备方面：公司经过

多年的发展，客户资源逐步积累，销售规模稳步增长。公司的

DDR 及 LPDDR 产品保持稳定销售，部分产品已进入国内运

营商供应体系，出货量增长相对稳定；同时，公司持续优化产

品线，稳步交付 32GB、64GB的 eMMC产品，进一步完善嵌

入式存储产品的布局。此外，为响应客户需求、紧跟技术趋势，



公司积极推进现有存储产品升级迭代，推动高性能大容量

eMMC产品的研发工作，为后续业务持续拓展筑牢基础。（2）

人才储备方面：公司高度重视人才队伍的培养和赋能，逐步积

累了资深的研发技术团队。核心成员深耕存储行业多年，对产

业技术演进与市场需求具有前瞻性洞察。团队不仅掌握存储器

结构设计、信号完整性、低功耗优化等关键技术，更具备将芯

片、固件、封装、测试等多环节高效集成的系统级解决方案的

能力，可快速响应客户定制化需求。在设计端，团队具备存储

器产品的结构间协同设计能力；在测试端，团队自主研发系统

级测试（SLT）平台，兼顾存储晶圆介质标准与客户场景适应

性。公司的核心团队为本项目实施以及后续公司产品在研发设

计、运营管理等关键环节提供技术支撑和人才保障，为公司后

续开拓市场与提升产品市场竞争力筑牢技术基础。（3）市场拓

展方面：首先公司拥有非常扎实的客户基石，目前已经与四川

九洲、广东朝歌、超越科技以及康佳等行业领先企业建立了深

度的合作关系。这些优质客户的需求为公司新增产能的消化提

供了直接支撑；其次，公司的产品应用场景非常广阔。目前公

司的存储产品不仅在智能电视、平板电脑和商用显示等传统优

势领域表现稳健，还成功切入了移动运营商的终端供应体系，

出货量增长态势非常明确；此外，当前正值全球存储产业链结

构调整的窗口期，国际大厂产能向高端转移，导致通用存储市

场出现结构性供给缺口。公司凭借完善的供应链体系和技术积

累，正积极承接这部分市场需求，加速国产替代进程。这种多

层次的市场布局，确保了募投项目在投产后能够实现高效的产

能释放与效益转化。

附件清单（如

有）

无

日期 2026年 3月 16日


