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证券代码：002458 证券简称：益生股份

山东益生种畜禽股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-07

投资者关系

活动类别

■特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他

活动参与人员

国盛证券：张斌梅 华安证券：王 莺、万定宇

申银万国：盛 瀚 开源证券：陈雪丽、罗振林

银河证券：谢芝优 中信证券：彭家乐、施 杨

长江证券：顾熀乾 太平洋证券：程晓东

中泰证券：严 瑾 华创证券：陈 鹏、张皓月

华源证券：顾 超 天风证券：林毓鑫

玄卜投资：夏 一 中金公司：樊嘉敏

国海证券：熊子兴 国信证券：江海航

东方证券：于明正 招商证券：李秋燕

财通证券：江 路 兴业证券：陈勇杰

广发证券：李雅琦 华西证券：魏心欣

银河证券：默 然 浙商证券：胡文舟

毕升资产：汤立新 朗程投资：董效良

珞瑜私募：曹志平 凯昇资本：陈 龙

中铖润智：刘 琪 国华兴益：韩冬伟

时间 2026 年 3 月 26 日

地点 山东益生种畜禽股份有限公司会议室

形式 电话调研

上市公司

接待人员姓名

总裁、董事会秘书兼财务总监：林杰 先生

证券事务代表：李玲 女士
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交流内容及具体

问答记录

一、公司情况介绍：

益生股份成立于 1989 年，主要引进、繁育世界优质畜禽良种，

向社会推广种鸡、种猪及商品肉雏鸡，公司以高代次畜禽种源供应为

核心竞争力，是我国乃至亚洲最大的祖代肉种鸡养殖企业，祖代肉种

鸡饲养规模连续二十年雄居全国第一，约占国内进口种鸡市场 1/3 的

份额，公司商品代鸡苗的销量在国内也是最多的。

为了提高生产成绩，确保种鸡质量，公司大力实施种源净化战略，

持续在祖代种鸡场、父母代种鸡场开展禽白血病、鸡白痢、鸡滑液囊

支原体、鸡败血支原体的疫病净化工作，确保种源健康，产品质量得

到市场的高度认可，公司是中国首家白羽肉鸡国家级禽白血病净化

场、首批家禽疫病净化示范区建设企业、首批白羽肉鸡国家肉鸡良种

扩繁推广基地、国家重点研发计划项目示范种禽场、动物疫病净化创

建场……

2025 年度，公司始终聚焦白羽肉鸡和种猪两大核心主业，坚持稳

健经营，提质增效。受海外禽流感反复扰动、祖代种鸡引种阶段性受

限、终端鸡肉价格低位运行等多重因素叠加影响，上半年公司白羽肉

鸡板块业绩承压，下半年逐步回暖。从全年来看，商品代鸡苗价格逐

季上涨，父母代鸡苗价格自 2025 年 9 月以来逐月上涨，公司 2026 年

4 月种鸡售价已达 59 元/套；公司种猪业务则实现爆发式增长，同比

增加了 228%，凭借高品质、高健康度双阴种猪优势，公司种猪的市场

竞争力持续增强，成为新的业绩增长点，对冲了白羽肉鸡板块业绩下

滑带来的部分影响。

2025 年度，公司实现营业收入 29.52 亿元，归属于上市公司股东

的净利润 1.65 亿元，经营活动产生的现金流量净额为 5.62 亿元。

二、2025 年我国祖代白羽肉鸡的引种情况：

自 2024 年 12 月起，因美国、新西兰相继爆发禽流感，我国祖代

白羽肉种鸡引种中断，直到 2025 年 3 月公司率先从法国引种，2025

年公司引种 26.6 万套，全国引种约 62 万套，公司引种量占全国引种

量的比例超过 42%，在全国祖代白羽肉鸡进口量同比下降的背景下，

公司在引种方面占有绝对的优势。

祖代种鸡的短缺，将在 7个月后传导至父母代种鸡环节，7 个月

后传导至商品代鸡苗环节。目前，我国正好处于 2025 年上半年祖代
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引种短缺传导至父母代的爆发期。公司父母代种鸡价格自 2025 年 9

月以来逐月上涨，说明“供给稀缺”已经成功转化为“价格上涨”，

行业的景气周期已确立。

2025 年 11-12 月法国种鸡主产区曼恩-卢瓦尔省和阿摩尔滨海省

发生禽流感，国内引种计划被迫暂停。这意味着，未来一段时间内，

进口品种的种源相对稀缺，未来父母代种鸡的价格还有上涨的空间。

公司的种鸡成本相对固定，当价格上涨时，对公司来说就是利润的增

加，预计 2026 年，公司父母代种鸡业务将实现“量价齐升”。

三、回答投资者的有关问题：

（一）公司“益生 909”与“益生 817”的区别？

答：“益生 817”主要适用于生产中小规格产品，“益生 909”则

主要适用于生产中大规格产品，两大品种形成差异化市场布局，可满

足养殖企业对不同小型白羽肉鸡品种的需求。

（二）公司种猪客户群体？

答：公司种猪客户主要是集团化、规模化大型养殖企业，如温氏

股份、大北农、中粮等大型养殖企业。

（三）公司未来商品代鸡苗的产能规划？

答：公司目标在未来 4年内将父母代存栏规模提升至 1000 万套，

商品代鸡苗产能增至 10 亿只。

（四）公司预计 2026 年商品代鸡苗价格情况？

答：从需求端看，下游商品代养殖场仍在持续扩产，产能扩张带

动需求旺盛，行业鸡苗需求量 2026 年较 2024 年增幅超过 10%，公司

鸡苗产量 2026 年较 2024 年增幅为 8.6%，公司产量增幅少于行业需求

量增幅，行业预计 2026 年商品代鸡苗需求将继续增加；

从供给端看，2025 年祖代种鸡的减少影响 2026 年商品代鸡苗的

供给，预计 2026 年优质商品代鸡苗供给偏紧，价格较好；叠加市场

普遍预期 2026 年下半年猪肉价格回升，有望带动鸡肉价格上涨，并

进一步传导至毛鸡和鸡苗环节，这将对 2026 年商品代鸡苗的价格有

较好的支撑。

综上，预计2026年商品代鸡苗的行情要好于苗价较好的2024年。
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（五）何时恢复从法国引种？

答：根据 2026 年 3 月 20 日海关总署发布的最新公告《禁止从动

物疫病流行国家地区输入的动物及其产品一览表》，法国曼恩-卢瓦尔

省、阿摩尔滨海省仍在禁止名单中，暂时无法引种。

公司 2025 年祖代肉种鸡引种量占全国引种量的比例超过 42%，行

业优势显著，未来将持续巩固种源供应稳定性，积极应对海外禽流感

引发的种源紧张挑战，拓展引种渠道，不断提升种源供给能力。在产

能布局上，将稳步推进山西大同 100 万套父母代种鸡养殖场及配套饲

料厂项目建设，持续提升公司商品代白羽肉鸡苗的规模化供应能力。

面向未来，公司持续深化内部管理效能，一方面通过种源净化与

全流程成本管控等措施，推动公司业务提质增效；另一方面，在稳步

扩大白羽肉鸡规模的同时，加快种猪业务产能释放，做好我国鸡、猪

两大主要肉类的种源供应，为中国白羽肉鸡产业和种猪产业的发展贡

献力量。

关于本次活动是

否涉及应披露重

大信息的说明

否

活动过程中所使

用的演示文稿、

提供的文档等附

件（如有，可作

为附件）

无


