证券代码：603551                                          证券简称：奥普科技

奥普智能科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                      编号：2026-001
	投资者关系活动类别
	特定对象调研        分析师会议
媒体采访             业绩说明会
新闻发布会           路演活动
现场参观             其他

	参与单位名称及人员姓名
	申万菱信、明河投资、海富通、平安养老、摩根基金、路博迈基金、长信基金、民生加银、南方基金、兴证资管、中信资管等

	时间
	2026年3月

	方式
	现场调研、分析师/投资者电话会、策略会等

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书  李洁

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、公司主要产品构成？
公司主要产品分为两大类，一类是电器品类，包括浴霸、集成吊顶中的主机、厨房空调、照明以及晾衣机等；另一类是材料，主要是集成吊顶的扣板、集成墙面及安装辅件等。

二、公司电器品类和材料品类经营情况？
[bookmark: DKXZ-1675838268639]从业务发展趋势来看，公司持续聚焦核心电器品类发展，推动产品结构优化升级；同时对材料品类实施战略优化和结构性调整。相关经营成果敬请关注公司后续定期报告的披露。
[bookmark: PUc2-1675849215829]
三、公司中期经营目标?
公司已披露的《2025年限制性股票激励计划实施考核管理办法》中，设定的2026～2027年业绩考核目标为：2026、2027年营业收入分别不低于19.00亿元、19.40亿元；扣非净利润分别不低于3.00亿元、3.15亿元。上述目标为股权激励考核指标，不构成公司对投资者的业绩承诺，能否实现取决于市场环境变化、经营管理等多重因素，敬请投资者注意投资风险。

四、浴霸核心附加功能的市场需求？
除基础取暖功能外，浴霸的除臭杀菌功能市场认可度及实用性最高，尤其在南方地区有需求较为突出。公司同步推进功能创新与升级，持续优化迭代美容舱等浴霸产品，推出AI智能人感、音乐播放、光影律动、氛围灯光等差异化功能的浴霸产品，提升产品竞争力。

五、浴霸产品价值升级与定位突破？
公司深耕浴霸行业三十余年，传统浴霸以浴室取暖为核心功能，产品定位与价格空间相对有限。通过功能创新与技术升级，公司在浴霸产品中叠加光疗美容、除臭除菌、AI智能人感等增值功能，实现产品定位升级，打开浴霸价值向上空间，市场接受度与销量同步提升。

六、美容浴霸的技术迭代和市场反馈？
美容浴霸产品持续进行技术迭代升级，2024年初代产品上市定价5999元，后续迭代版本在美白、嫩肤、舒缓的功能基础上，新升级退红祛痘功能，并通过研发和供应链降本，价格也更亲民，更贴合年轻消费群体需求。凭借较高性价比、丰富功能和便捷安装操作等优势，该产品上市两年即获得不错消费者口碑，在功能浴霸产品上实现阶段性突破。

七、浴霸安装服务模式和更换适用场景？
公司浴霸安装采用第三方服务模式。线下渠道由代理商负责安装服务，线上渠道委托第三方专业安装人员提供服务。
随着浴霸产品设计优化，安装流程已大幅简化，无需破坏性施工，具备墙面开关条件即可实现遥控、智控操作，更换便捷性等同于照明灯具，适用场景不再限于新房装修或二次装修。

九、股东回报及利润分配政策？
公司自上市以来始终保持稳定、持续的分红政策，积极回馈广大股东。未来若无重大资本开支安排或重大经营变化，公司将延续现有稳定的分红及股东回报政策。


	附件清单（如有）
	无。

	日期
	[bookmark: _GoBack]2026年3月30日



