[bookmark: OLE_LINK2][bookmark: OLE_LINK3]证券代码：605305                                 证券简称：中际联合
中际联合（北京）科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
	投资者关系活动类别
	[bookmark: OLE_LINK4]□特定对象调研            □分析师会议
□媒体采访                ■业绩交流会
[bookmark: OLE_LINK7]□新闻发布会              □路演活动
[bookmark: OLE_LINK6]□现场会议                ■其他（线上调研）

	参与单位名称
	见附件

	活动时间
	2026年4月15日

	地点
	线上会议

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书 刘亚锋，财务总监 任慧玲，证券事务代表 齐亚娟

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、 [bookmark: OLE_LINK1][bookmark: OLE_LINK5]介绍环节
1.2025年年度业绩情况介绍。
2025年，公司实现营业收入18.78亿元，较去年同期提高44.64%；从历史营业收入增长情况看，2012年至2025年，营业收入复合增长率为31%。报告期，实现归属于上市公司股东的净利润5.30亿元，较去年同期增长68.47%；归属于上市公司股东扣除非经常性损益的净利润5.01亿元，较去年同期增长85.82%。
2025年末，公司总资产37.87亿元，较上年期末增长14.07%，归属于上市公司股东净资产29.40亿元，较上年期末增长13.58%。
(1) 区域收入构成情况：
2025年，区域分布看，外销收入占比逐年提高。报告期，内销收入实现8.96亿元，同比增长39.15%；外销收入实现9.71亿元，同比增长50.38%，外销占比52.03%，较去年同期提高了1.94个百分点。随着海外市场开拓力度的不断加大，外销收入规模呈现不断增长的趋势。
区域毛利实现情况，内销产品毛利率34.01%，国内销售产品整体毛利率与去年同期基本持平；外销产品毛利率58.87%，较去年同期增加2.70个百分点，主要受产品销售结构变化的影响，外销产品毛利率同比有所上升。
(2) 分产品收入构成情况：
2025年，公司收入主要来源于高空安全升降设备与高空安全防护设备，其中，高空安全升降设备仍为公司收入贡献度最高的产品，当年实现收入12.21亿元，占公司主营业务收入比例为65.42%，占比较去年同期下降3.49个百分点；高空安全防护设备，当年实现收入5.76亿元，占公司主营业务收入比例30.85%，占比较去年同期增加3.32个百分点；高空安全升降设备与高空安全防护设备收入的增长，带动公司整体营业收入的增长。
(3) 分行业收入构成情况：
2025年，公司主营收入聚焦于风电行业。报告期内，风电行业收入实现18.27亿元，较去年同比增长45.64%，占公司主营业务收入的比例为97.85%；公司产品在光伏、水电、工业及建筑等其他行业得到应用，其他行业收入呈逐年增长的趋势，2025年其他行业实现收入4,022万元，同比增长13.87%，公司仍持续推进多行业市场拓展，相关业务布局稳步推进。
(4) 净利润实现情况：
2025年，公司实现归属于上市公司股东的净利润5.30亿元，较去年同期增长68.47%，2012年至2025年，归母净利润复合增长率33%。
报告期，公司综合毛利率47.27%，较去年同期增加了1.78个百分点，归母净利率较去年同期增加3.99个百分点，增幅较大。报告期，公司持续深化技术革新与降本控费，毛利率及归母净利率稳步提升，盈利水平实现持续优化与稳健增长。
2.公司所在行业及主营业务情况简介。
公司目前的主要业务集中在风力发电行业。根据中国风能协会发布的《2025年中国风电吊装容量统计简报》，2025年中国新增装机容量同比增长49.9%。在风机大型化加速的趋势下，公司推出了大载荷升降机、齿轮齿条升降机以及双机联运解决方案，这些新的产品和新的解决方案在整个产品结构的占比也在逐步提升。
[bookmark: OLE_LINK13][bookmark: OLE_LINK14]从全球风力发电行业来看，根据彭博新能源财经发布的《2025年全球风电机组市场份额年度报告》，2025年，全球风电新增装机容量169GW。在整个风电行业快速发展的大背景下，公司一方面持续做好现有产品的改进与迭代，不断提升产品的质量和盈利能力。另一方面紧跟客户需求，新推出的单叶片吊具、盘车工装等工装类产品，进一步丰富了公司产品类别；2025年6月，新设立控股子公司中际烟台，推出能源安全系统解决方案，积极布局能源消防新业务领域。
2、 问答环节
1.介绍下海外业务发展情况及未来预期。
答：公司持续拓展海外市场，海外市场是公司业务发展的重点之一，包括欧洲市场、美国市场，以及除中国以外的亚太市场等。近年，来自海外市场的收入在持续增长。
[bookmark: OLE_LINK15]公司海外收入的界定标准以客户主体为准，直接与海外客户签订合同所产生的收入，确认为海外销售收入；与国内客户签订合同（即便产品最终用于海外项目）所产生的收入，则计入国内销售收入。毛利率方面，海外毛利率高于境内毛利率，主要是因为外销产品价格较高。
[bookmark: OLE_LINK16]在收入占比方面，长远来看，公司希望未来收入结构实现外销占比2/3、内销占比1/3的格局。
2.介绍储能消防解决方案及其技术亮点。
答：储能消防业务是公司能源安全系统解决方案的一部分。公司推出的能源安全系统解决方案可广泛应用于电网侧、用户侧、数据中心、电池工厂、新能源配套电站及储能集装箱、风力发电场等领域。能源安全系统聚焦能源系统火灾等安全事故的“预防、监测、预警、扑灭”全流程管控，以“极早期火灾风险预判”为核心，深度融合防雷、消防与安防一体化技术，形成“三位一体”防护体系——从源头阻断外源性火灾风险，到实时精准感知潜在隐患，再到通过可视化技术实现火灾状态的快速判断，最大限度降低火灾发生概率及事故损失。
储能消防、风机消防或者是整个电站的消防都包含在公司能源安全系统解决方案中，目前业务主要面向海外市场，能够根据不同地区不同客户的不同需求，为客户提供差异化解决方案。
3.公司现有客户主要有哪些？还有哪些新产品可以进一步拓展应用？
答：公司产品目前主要应用于风力发电行业，主要客户为风机制造商、风力发电企业、塔筒厂等。在风力发电领域，公司可根据客户需求不断开发新产品：面向风机制造商，拓展智能升降设备、吊装维护设备等；面向风力发电企业，开展存量风机加装、升级设备，以及相关设备检修、运维等风场服务；面向塔筒厂、叶片厂，围绕塔筒结构件、混塔附件及叶片检修平台等持续推广并拓展新产品、新业务。公司始终紧跟客户需求，在解决痛点的同时不断丰富产品品类。
4.公司现金流充足，未来是否会进一步提高现金分红比例？
[bookmark: OLE_LINK17]答：公司目前现金流状况良好，资金将优先用于保障日常经营与市场拓展，支撑业务持续增长；同时，将预留部分资金拓展新业务领域，培育新的增长点。公司将统筹短期经营与长期战略，合理规划资金使用，实现可持续发展，保障广大股东的长期利益。
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附件：参与单位名称
	招商证券
	长江资管

	天风证券
	平安基金

	鸿运私募基金
	深圳星睿资管

	美银机械
	长城基金

	长江证券
	[bookmark: OLE_LINK10]湖南长心私募基金

	华源证券
	华鑫证券

	国泰海通证券
	三井住友德思资管

	上海重阳投资管理
	沸点资本

	申万机械
	珠海市聚隆私募基金

	国信机械
	大湾区发展基金

	光大证券
	金涌投资有限公司

	中国银河证券
	[bookmark: OLE_LINK9]IGWT Investment

	广发机械
	上海德汇集团

	信达机械
	湘财基金

	中信建投
	国信证券

	东方证券机械
	上海金恩投资

	中金公司
	华创证券

	国华兴益保险资管
	深圳市鲲鹏恒隆投资

	博裕资本
	上海江天私募基金

	上海艳阳天投资
	浙商机械

	西部机械
	西安江岳私募基金

	幸福人寿保险
	同泰基金

	国泰君安国际
	广东正圆私募基金

	阳光资管
	[bookmark: OLE_LINK11]张家港高竹私募基金

	[bookmark: OLE_LINK12]北京泽铭投资
	诺实投资

	财通证券
	南京睿澜私募基金

	中银机械
	财达证券

	华福证券
	华泰证券

	天风（上海）证券资管
	深圳市尚诚资管

	招银理财
	国海证券

	景顺长城基金
	



