证券代码：601222                                         证券简称：林洋能源
江苏林洋能源股份有限公司
投资者关系活动记录表
	投资者来访类别
	特定对象调研       联合调研
媒体采访           现场业绩说明会
新闻发布会         现场参观
一对一沟通
电话会议

	参会单位名称
及人员姓名
	安联保险资产管理、鼎新并购、东北证券、东方证券、东吴证券、光大证券、广发证券、国海证券、国金证券、国联民生证券、国投证券、国信证券、国信证券资产管理、泓德基金、鸿运私募基金（海南）、湖南聚力财富私募基金、华安证券、华创证券、华福证券、华泰证券、华鑫证券、建信理财、领英科技、鹏格斯资产管理、平安银行、泉果基金、三峡资本控股、上海合道资产管理、上海汇正财经顾问、上海申银万国证券研究所、上海涌融私募基金、上海证券报社、深圳进门财经科技、深圳量度资本投资、深圳市尚诚资产管理、太平洋证券、天风证券、西部证券、兴业证券、长城证券、长江证券、长桥证券(香港)、浙商证券、中金公司、中泰证券、中信证券、中邮创业基金、中邮证券等机构投资者及分析师（排名不分先后）

	时间
	2026年4月30日

	地点
	南京

	上市公司
接待人员
	林洋能源创始人、实际控制人陆永华先生
董事长尹彪先生
副董事长、总经理陆丹青女士
等公司领导

	投资者交流
主要内容介绍
	主要问答如下：
1、智能板块中长期增长的来源主要是什么？
智能板块国内市场已进入存量轮换的平稳发展阶段，公司核心任务为稳固行业第一梯队地位并力争提升市占率；海外市场作为未来主要增长驱动力。
2、请问新能源板块未来的整体规划是怎样的？
新能源板块将围绕五大方向推进：一是稳步推进存量风光大基地项目，确保已获指标项目按期核准、开工，并积极申报后续规模指标；二是重点布局零碳园区、工业绿色微电网等政策鼓励的负荷侧新场景；三是重启并加大工商业分布式光伏开发；四是强化对自持优质资产的精细化、数字化运营；五是以轻资产服务转型为核心战略，未来板块盈利将更多来自综合解决方案、智慧运维、电力交易等高附加值服务。
3、公司在零碳园区、绿电直连等项目中，主要的合作客户类型是哪些？
大型零碳园区项目主要与地方政府、大型能源央企合作推进；东部零碳工厂、微电网项目主要对接工业企业、园区管理方。
4、林洋智维业务在2026年及后续有何预期？ 
林洋智维是公司向轻资产服务转型的核心平台。2026年首要目标仍是扩大运维规模，并重点拓展高附加值的技改检修和电力交易服务。
5、国内储能项目是否类似新能源开发模式，其毛利率是否代表项目开发的综合收益，而非单纯设备销售毛利？ 
国内独立储能业务已深度融合新能源开发经验，形成“项目开发拉动销售”的综合模式，涵盖BT、EPC、设备销售三种业务形态。报表毛利率为包含项目开发溢价、工程利润的综合毛利率，非单纯设备销售毛利。
6、2025年业绩低于预期的原因是什么？展望2026年，这些不利因素是否已消化完毕？ 
2025年业绩承压主要来自储能板块战略调整与新能源电站销售节奏放缓。公司团队已积极转型，前期不利因素正在被消化和扭转。
7、公司对2026年度的分红有何规划？
为稳定投资者对公司持续分红和稳健经营的预期，公司计划在2026年中期进行分红，分红比例预计不低于2026年中期实现净利润的50%。
8、公司中长期战略规划是什么？
储能业务：公司中长期核心战略赛道与增长引擎，国内外双轮布局，多模式落地扩张。国内聚焦大型独立储能项目，采用“开发出表+EPC解决方案+优质节点自持”的三种模式，2026年力争开发不少于 10GWh独立储能项目，以量化目标与落地节奏实现国内储能业务规模化增长；海外重点突破欧洲、东南亚、中东核心市场，打造覆盖大储、工商业储能、微电网等全场景、高安全的智慧储能解决方案，持续扩大海外收入规模。
智能板块：稳住智能电表基本盘筑牢现金流，同时中长期维度计划通过并购合作，逐步向全场景智能配用电解决方案服务商升级。
新能源板块：明确战略转型路径，一方面加快存量项目出表、盘活资产回笼资金，聚焦高景气核心赛道；同时业务从重资产运营转向轻资产综合能源服务，发力零碳园区、零碳工厂赛道，打造新的盈利点。

	附件
	无

	日期
	2026年5月6日



