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广东宝莱特医用科技股份有限公司投资者关系活动记录表
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投资者关系活

动类别

特定对象调研 分析师会议

媒体采访 业绩说明会

新闻发布会 路演活动

现场参观

其他

时间 2026年 5月 8日、2026年 5月 12日

地点 深圳、宝莱特公司会议室

参与单位名称 天风证券 周海涛

南方基金 苏雨蓝

创金合信基金 皮劲松

中财投资 朱 伟

纳斯特投资 杜志维

上市公司接待

人员姓名

董事会秘书 杨永兴

证券事务代表 李韵妮

证券事务专员 钟欣昊

投资者关系活

动主要内容介

绍

公司介绍环节：

宝莱特成立于 1993 年，主营业务为医疗器械产品的研发、生产、销

售。公司作为中国最早一批研发制造医疗监护仪的民族企业，是国家发改

委授予的“国家多参数监护仪产业化基地”、工业和信息化部认定的“第八

批国家级制造业单项冠军企业”，目前公司的监护设备已覆盖数千家医疗

机构。

在生命信息与支持领域，公司的监护产品品类丰富，公司拥有一体式

监护仪、插件式监护仪和掌上监护仪三大系列产品，以及输注液泵、心电



图机、中央监护系统等院内医疗设备及配套产品，广泛应用于普通病房、

急诊室、ICU、CCU、手术室。家用医疗方面，公司拥有脉搏血氧仪、超

声多普勒胎心仪等可穿戴医疗产品，广泛应用于家庭保健、社区医疗、户

外运动等场景。在肾科医疗领域，公司拥有全产业链布局，拥有八大耗材

基地，以及渠道平台公司。公司产品结构完善，拥有血液透析设备（机）、

聚醚砜膜材血液透析器、透析液过滤器、血液透析干粉/透析液、消毒液、

透析用制水设备、腹膜透析设备及配套管路等产品，广泛应用于急慢性肾

衰竭领域的治疗。

问答交流环节：

1、公司监护类产品定位？

答：公司作为中国最早一批研发制造医疗监护仪的民族企业，公司将

自身定位为“重症先锋”，主推产品主要服务于 ICU、麻醉科、手术室等。

高端监护仪的价格高、附加值高、技术门槛也高，公司将持续聚焦于这一

细分领域，并逐步突出技术上的优势。公司监护产品的竞争力日益增强，

如 P系列插件监护仪曾荣获“红点奖”，拥有行业领先的抗电刀干扰技术，

以及智能化预警、高端参数集成分析、智能语音助手和 BOA 麻醉平衡界

面等功能，既有助于实现精准用药，也有助于提升围术期安全，为临床决

策提供可靠数据支持。

2、后续公司在研发上有什么规划？

公司将持续聚焦于临床需求，依托国家级制造业单项冠军的技术沉

淀，顺应行业发展趋势，加强技术革新与前瞻布局，将“智能化”作为产

品研发的核心引擎，推出更多能够解决临床核心痛点、更具“新质”属性的

医疗设备，并打造差异化的解决方案矩阵，持续推动医疗设备从“功能集

成”向“智能决策”跃迁，全面提升产品竞争力。

公司将合理进行研发投入，积极开展产学研医多方合作交流，以前沿

科学及临床经验赋能技术应用与创新，力争取得新型设备研发与关键技术

攻关的新成果；依托于精密仪器制造与研发的技术积累，积极探索智慧医



疗、大健康领域的新业务；深耕医疗信息化应用及数据算法分析，为临床

辅助决策提供数据基座，布局智慧病房相关产品，探索床旁问诊、健康宣

教、远程会诊等场景应用；持续研发血液透析差异化耗材，探索腹膜透析、

CRRT 等更多肾科医疗相关领域产品技术；推进 G 系列高端监护仪、

CRRT、AED、新款输注液泵等新有源产品研发进度，力争尽早取证上市。

3、公司海外市场后续的拓展计划和安排？

答：目前公司营销网络已广泛覆盖全球多个区域，形成了较为完善的

国际化市场布局。后续，公司将制定精准化区域市场进入与拓展策略，积

极参与各大行业展会、学术会议及行业论坛，加快高附加值、高技术含量

的有源新产品市场渗透，坚定推行全球化战略，在巩固新兴市场的同时，

积极拓展欧美成熟市场；深入实施海外市场本土化运营模式，搭建覆盖售

前技术支持、临床操作培训、售后快速响应的全流程服务体系，持续推进

国际认证体系完善，尽快完成各款主推新品的国际认证工作，强化自主品

牌海外渗透力度，提升品牌海外市场覆盖度与影响力。

4、公司 2025 年业绩情况及改善驱动因素？

答：2025年度公司实现营业收入 109,539.07万元，同比增长 3.29%，

其中生命信息与支持板块实现营业收入 23,801.96万元，同比下降 2.25%；

肾病医疗板块实现营业收入 84,584.61万元，同比增长 5.17%。2025年度

公司实现归属于上市公司所有者的净利润-6,942.78万元，较上年同期减亏

2.82%。报告期内，公司通过深化管理、提升运营效率等措施增强抗风险

能力，营业收入略有增长；公司持续推进控费增效，各项费用同比有所降

低，使得公司亏损幅度较上年同期有所收窄。

5、请问腹膜透析市场空间如何？该种疗法普及的阻碍和堵点？

答：据中华医学会肾脏病学分会第十九届重症肾脏病与血液净化大

会公布的最新数据，2024年度腹膜透析在透患者数量为 15.64万人，近十

年来保持约 10%以上的年均复合增长率。腹膜透析普及的阻碍包括费用压

https://rs.p5w.net/question/15292bd75d0c41c9ab1556ed2ccccfde.shtml


力、卫生安全问题等，相关政策的支持是后续发展主要推动力。随着国家

及各地方政策对腹膜透析支持力度加大，以及对该种治疗模式更大范围的

推广，将会有更多患者采用腹膜透析进行早期治疗，家庭自动化腹膜透析

将会成为新趋势。对比发达国家及地区，我国腹透市场有很大的市场空间，

未来国内主流的治疗方式很可能会向中国香港、新加坡的模式靠拢，即患

者先进行腹膜透析治疗，再进行血液透析治疗，一来能够促进患者回归社

会，二来可以有效地减轻医疗压力。

6、血透市场增长情况怎么样？国产替代进行到哪一步了？

答：据中华医学会肾脏病学分会第十九届重症肾脏病与血液净化大会

公布的数据，2024年度血液透析（HD）在透患者数量为 102.7万人，近

十年来保持约 12%的年均复合增长率。血液透析属于刚需治疗，长期来看，

慢性肾脏病的发病率稳定，终末期肾脏病患者的数量每年的增加也较为稳

定。血液透析患者的透析频次较为稳定，一般建议平均一周透析 3次，市

场的容量可以参考患者数量与治疗单价。

2025 年，参考行业相关年度招采统计数据，血透设备国产品牌占比

有所提高，约占一半金额，较 2021年已增加约 20个百分点。长远来看，

国产替代、基层医疗资源建设、在透患者的增加及平均透析龄的增加，将

会持续血透设备市场的增长。

7、公司肾科板块新品的研发布局和进展如何？

答：公司在近年来推出了 D800系列血液透析设备、PD600腹膜透析

设备、PP透析器等肾病医疗领域新产品。其中，D800Plus血液透析滤过

设备，为国内首创三泵机型，拥有混合稀释置换模式，能更好地维持透析

膜对水及溶质的转运，有效改善透析治疗效果；PD600腹膜透析设备，轻

量化设计，可远程监控，并拥有智能语音、视频操作引导、多设备数据收

集及蓝牙传送等实用功能，同时公司推出了带有专利接口的一次性使用腹

膜透析管路，与上述腹膜透析设备配套使用，产品已获证上市。

目前公司在肾病医疗领域有多项在研产品，如 Elix 系列连续性血液



净化设备、便携式连续性血液净化设备、血液透析滤过器、一次性使用膜

型血浆分离器、特殊配方的透析粉液。

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明

本次活动不涉及未公开披露的重大信息。

附件清单（如

有）

无

日期 2026年 5月 12日


