证券简称：上海贝岭                                   证券代码：600171
上海贝岭股份有限公司
投资者关系活动记录表

	投资者关系活动类别
	☑特定对象调研         □分析师会议
□媒体采访              □业绩说明会
□新闻发布会            □路演活动
☑现场参观              □一对一沟通
□其他

	参与单位名称
	东方证券股份有限公司、贵山私募基金管理（苏州）有限公司、卡比尔基金公司、上海贵源投资有限公司、上海量泽投资管理有限公司、上海天倚道投资管理有限公司、上海嘉世私募基金管理有限公司、上市行（苏州）科技有限公司、天瑞万合（上海）私募基金管理有限公司、新余中胜峥盈资产管理合伙企业（有限合伙）、盈科创新资产管理有限公司共12人

	时间
	2026年5月12日星期二 13:00-15:00

	地点
	上海市徐汇区宜山路810号 上海贝岭股份有限公司

	上市公司接待人员姓名
	上海贝岭董事会秘书 李刚先生

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、公司2025年整体主营业务营收和利润情况，以及研发投入情况如何？
答：2025年公司共实现营业收入约31.74亿元，较上年增长12.59%，实现毛利约8.76亿元，较上年增长10.14%。2025年公司研发投入约4.93亿元，较上年增长6,223万元，增幅为14.46%。随着公司加强对研发、市场销售及管理的投入，公司2025年研发费用、销售费用及管理费用较上年均有增长；叠加交易性金融资产及投资性房地产受市场公允价值变动等因素，公司2025年净利润同比下降。公司主营业务情况良好，2025年公司主营业务收入约为31.4亿元，较上年增长12.98%。主营业务毛利约8.47亿元，较上年增加8,532.30万元，增幅为11.21%。

二、面对下游市场价格竞争，公司产品是否有价格调整的措施？
答：依托丰富的产品线与多元化品类布局，公司将综合考量各类产品的成本、市场需求及技术价值，实施差异化定价策略，结合行业周期、供需格局及市场竞争态势，开展产品价格综合动态管理。与此同时，公司持续优化产品结构，加大高附加值产品布局力度，稳步提升产品核心竞争力，进一步增强整体盈利水平与风险抵御能力。

三、2026年度，公司在哪些方面进一步提升竞争力？
答：公司将持续聚焦核心技术研发，深耕电源管理、信号链、能效监测及功率半导体领域，加快核心技术迭代升级，丰富产品矩阵，培育增长新动能；同时通过数字化研发管理，提升研发创新质效。在巩固优势领域市场份额的基础上，公司积极拓展新兴领域客户，持续优化产品结构，布局下一代产品，推动新项目量产落地，拓宽产品应用场景，为客户提供高性能、高可靠性的模拟及功率集成电路产品与综合解决方案，持续增强核心产品市场竞争力。

四、请简单介绍公司汽车电子领域的情况。
答：公司持续深耕汽车电子赛道，稳步扩大业务规模。车规级产品重点覆盖发动机点火、热管理、车载充电、电池管理、主驱电机、车载摄像头等应用场景，多款产品已进入国内外头部整车厂及一级供应商，多款新品逐步实现批量供货。其中，功率器件产品在汽车电子领域认可度持续提升，销售收入实现快速增长，批量供货能力与品牌影响力稳步增强。2026年，公司将继续围绕汽车电气化、智能化发展趋势优化产品布局，致力成为汽车电子领域优质核心供应商。

五、公司在光通讯领域的有哪些典型产品？
答：公司针对5G基站、接入网PON OLT/ONU、传输网、数据中心等应用场景，推出了BL32F32X2、BL32F521X系列专用产品，目前已被国内相关领域主流客户广泛应用。此外，公司还推出了面向光模块市场的高性能32位ARM Cortex-M4内核BL32F512X系列SoC芯片、同步升降压微型电源模块ME4025、微型高效降压电源模块ME3130、新一代同步降压模块ME3156、EML控制方案的AFE产品BL1035，以及4Mbit SPI Nor Flash芯片BL25WQ40等多款产品。



