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编号：2026-008
	[bookmark: OLE_LINK1][bookmark: OLE_LINK2]投资者关系活动类别
	机构策略会

	时间
	2026年5月21日

	地点
	上海

	公司接待人员姓名
	副总经理、财务总监、董事会秘书：翁茂森

	参会单位名称
	按机构名称首字母排序：
BAILLIE GIFFORD & CO：Josie Bentley
CAPITAL INTERNATIONAL：Yang Yang
JP MORGAN：STEPHEN TSUI, VENTO SUEN
POINT72 ASSET MANAGEMENT LP：Haoming Liu, Thomas Wang, Zexi Wu	

	投资者关系活动主要内容介绍
	本次调研不涉及应披露的重大信息。
调研问题回复：
1、公司线路复合绝缘子相较于传统玻璃/瓷绝缘子有哪些优势？
回复：公司线路复合绝缘子相较于传统玻璃/瓷绝缘子的核心优势主要体现在三方面：
①产品性能更优：公司线路复合绝缘子具备防爆抗震、耐高低温、抗老化、防污闪等优异特性；相较于传统玻璃/瓷绝缘子亲水性强、耐污差、易自爆的问题，公司产品憎水性优异、防污闪能力强，且韧性好、不易脆断，重量轻，能适配高盐雾等复杂环境，运行更安全，同时可保障电网长期稳定运行。
②全生命周期少维护，具有全生命周期成本优势：硅橡胶优异的憎水性及迁移性，使其耐污闪、冰闪性能突出，无需定期清扫或硅烷化处理，减少维护工作量，节省大量维护费用。
③ESG优势显著：生产工艺低碳环保、绿色节能，契合目前全球电网绿色低碳转型趋势。
2、公司在特高压领域的行业地位、与头部企业合作情况是怎样的？
回复：公司在特高压领域稳居行业第一梯队。客户方面，公司与Hitachi Energy、Siemens集团、GE集团为代表的国际知名电气设备供应商在内的超过1,000多家客户建立了良好的业务合作关系。
3、北美电网客户采购主要关注哪些方面？
回复：客户核心看重企业稳定可靠的交付履约能力、产品质量与实际运行性能，同时关注产能配套水平及订单快速适配能力。
4、2026年北美地区各产品线增长逻辑？
[bookmark: _GoBack]回复：①长寿命输配电线路绝缘子：2025年下半年美国关税回落至合理水平，进一步释放需求空间；②新材料开关套管及变压器套管：目前北美地区套管产能供小于求，行业供给短缺，预期该类产品需求会有所增长；③新材料变电站绝缘子：行业需求稳定增长，公司会持续和新老客户保持紧密合作。
5、海外电网项目从招标、中标到交付的整体业务周期大概多长？
回复：各区域有别，针对我们第一阵营目标市场，按区域具体来说：
（1）欧洲：电网公司往往开展2-10年不等的框架招标，参与中标并中标后在框架期内会持续收到客户的订单，从订单到交付周期很短，往往在3-4个月。
（2）北美输电市场客户主体分为三类：
①投资者所有的电力公司（IOU），拥有成熟的采购体系，设备采购周期通常在1年左右。
②竞争性输电开发主体。FERC Order 1000允许非在位开发商与IOU公开竞标区域输电项目，资金和技术实力强。项目整体周期3-7年，其中设备采购交付约1-3年。
③中小型电网公司。包括约2000家公共电力公司（Municipal Utilities）和约800家电力合作社（Cooperatives），覆盖面广但单体规模小。采购决策链短，
设备周期通常半年以内。
（3）拉美：大项目以BOT类或EPC类为主，此类项目从订单到交付的周期较长，大约在1-3年不等。
6、面对上游原材料价格上涨，公司的价格传导机制是怎样的？当前行业需求旺盛，公司在产品定价策略、市场定价权层面有哪些统筹考量？
回复：针对原材料价格上涨，公司主要通过战略性、动态性的原材料前置囤货机制来平滑价格波动的影响。
目前尽管下游客户具备一定价格承接空间，公司自身也具备产品提价基础，但为稳固海外市场份额、维护长期合作关系，现阶段暂未实施批量提价。
公司主要通过内部降本增效，持续优化管理流程、提升生产运营效率，自行消化原材料涨价带来的成本压力。
7、公司未来增长的主要驱动力是什么？
回复：①行业需求持续扩容，全球能源转型提速及 AI算力基础设施配套建设等，共同驱动外绝缘行业市场需求稳步增长，为公司发展提供坚实外部红利。
②公司核心竞争力持续兑现，依托技术与质量的双重领先优势，公司新一代外绝缘产品市场品牌认可度持续提升，对传统材料外绝缘产品的替代进程不断加快、市场渗透率稳步提升，成为公司业绩增长的核心内生动力。
③公司通过事业部制改革、资源配置优化和内部管理提升等措施，产品竞争力和经营效率持续增强。
8、“新材料平台型”5-10年战略定位如何？后续会有新产品发布吗？
[bookmark: OLE_LINK5]回复：公司将自身定位于“新材料平台型科技创新公司”，而非传统的“绝缘子制造商”。公司自成立以来，立足电力行业，聚焦行业发展痛点，坚持以技术创新推动行业进步，运用新材料、新技术解决电网运行及关键设备、核心部件的现存难题，是一家专注于用新材料、新技术，为全球电网安全稳定运行提供核心支撑与保障的高科技创新型企业。未来公司持续聚焦并加快主营产品在全球的布局，同时将加快推进第二、第三增长曲线。
公司通过新材料、新工艺、新技术以及数字化工厂建设与高效运营，持续聚焦新材料输变配外绝缘系列产品和密封件系列产品，同时规划并启动开发其他新材料电力设备或电力设备关键组件，并适时将研发成功的新产品推向市场，持续打造一组最具竞争力的方案和产品。未来若有新产品推出及相关重大经营事项，公司将依规及时进行信息披露，具体情况敬请关注公司后续披露的相关公告。
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