
证券代码：600959 证券简称：江苏有线

江苏省广电有线信息网络股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-002

投资者关系活动类别
□特定对象调研 □分析师会议 □媒体采访 □业绩说明会 □新闻

发布会 ☑路演活动 □现场参观 □其他

活动参与人员

中原证券 乔琪

上海英昊资产 许竣钰

天戈投资 杜伟业

上海贵源投资 章轶

杭州宝屹投资 纪晨祎

颐禾基金 张文涛

安宇私募 张金勇

九方云智能科技 王德慧

时间 2026年 6月 8日 15:00-17:00

地点
上海市浦东新区陆家嘴环路 1233号汇亚大厦 11层 中金财富

1107室
形式 现场交流

上市公司参会人员姓名
江苏有线 IR 丁 浩

江苏有线证券事务代表 魏夏露

交流内容及具体问答记录

江苏有线是省属大型国有文化与科技上市公司，成立于

2008年 4月 29日，2015年 4月在上交所 A股主板上市（股票

代码：600959），信用评级为 AAA级。公司主要从事广电网

络的建设运营、广播电视节目传输、数据宽带业务、数字电

视增值业务的开发与经营、5G通信技术服务、智慧城市建设

以及金融业务。

公司用户规模、营收规模和利润总额始终位于全国有线

电视行业前列，全业缴费用户规模始终维持在 1100万级，数

字电视、广电宽带和广电 5G 192手机用户规模均居全国第一

方阵。公司连续十七年入选“全国文化企业 30强”，是国家文

化大数据华东区域中心和江苏省政务大数据中心主要承建运

维单位，也是中国广电 5G核心网东部中心节点，获批中宣

部、科技部等五部委授予的“国家文化和科技融合示范基地”、
国家广电总局授予的“5G融合接入应用创新实验室”，2024年
度 ESG报告获评Wind评级 A级，荣获 2025年上证报“上证

鹰·金质量 ESG奖”。
2025年公司实现营收 79.88亿元，利润总额 3.20亿元，

归母净利润 2.58亿元。2026年一季度公司实现营收 17.35亿
元，利润总额 0.84亿元，归母净利润 0.63亿元。公司总体盈

利水平、全业缴费用户数、品牌传播效能等多项指标继续保

持全行业“领跑位置”。



二、问答交流主要内容

1.公司 2025年扣非净利润亏损 2.44亿元，归母净利润盈

利 2.58亿元，利润主要依赖 3.88亿元营业外收入，请问该赔

偿是否具有持续性？

回答：公司近几年迁移赔偿具体情况如下：2022年 3.26
亿元、2023年 4.41亿元、2024年 4.24亿元、2025年 3.77亿
元，迁移补偿是有线电视行业收入来源之一，具体金额受政

策和城市规划影响。

2.公司这两年开始在算力业务开展布局，请问对算力的未

来是否有规划？

回答：近年来，“算力+算法+数据+应用”一体化生态加

速形成，算力中心正从传统基础设施向价值创造平台全面转

型。公司立足数字江苏建设大局，以“1+3+13+X”为核心算

力战略，依托全省广电网络构建自主可控的算网底座，目标

建成覆盖全省、云网融合、安全可靠的新型算力基础设施体

系。截至 2025年底，全省范围内已布局超 3.2万架数据中心

机柜，开通专线网络超 4.3万条，配置近 8万核 vCPU云计算

资源、350TB内存及 30PB存储容量，25年智算板块投入增速

显著，总算力达 10 PFLOPS，支撑内部业务与政企服务起步

发展。

未来算力中心建设将坚持“统筹规划、分步实施、市场

牵引”原则，结合公司自用、政企服务及市场化运营需求，

稳步推进算力资源建设。同时，积极争取专项资金、产业合

作资金等多渠道资金支持，提升资源协同能力。项目坚持自

主可控、绿色低碳、云网协同建设方向，优先采用国产化软

硬件方案，推动形成安全可靠、可持续演进的算力基础设施

体系。

3.江苏区域足球赛对公司业务有没有红利可以获得？有没

有积极参与，哪些业务有机会？

回答：公司高度重视“苏超”联赛这一本土顶级体育 IP
的战略价值，已通过多种方式积极参与，并已取得业务进

展。在平台侧，全省统一在“视界 TV”等大屏端上线“苏超

专区”，提供直播、回看及赛程数据服务。在近期赛事期

间，淮安分公司成功入围当地赛区合作商，连云港分公司联

合市商务局、商圈共同打造 13个“第二现场”为商圈引流；

盐城分公司在核心商圈“第二现场”开展“广电 5G”、宽带

及“视界 TV”业务推广，其他分公司也在利用第二现场纷纷

开展相关活动。相关业务敬请关注公司官微等官方公告。

4.公司 AI布局情况？未来发展计划？

回答：公司 AI布局以“统一底座+属地创新”为核心，

承载总算力达 10PFLOPS的智算资源池与 AI开发平台，并自

主研发了覆盖日常办公、标书制作等场景的智能工具，累计

服务超 7.7万人次，同时与腾讯、海康威视等企业开展生态合

作，为业务提供了扎实的 AI赋能基础。

展望未来，公司将制定全面的 AI应用方案，持续建设企

业级智算底座并研发行业垂类大模型，重点在用户服务、内

容运营、智能运维及精益管理等关键场景深化落地，通过加



强人才培养与市县协同，全面激发 AI对业务升级与管理提效

的驱动作用。

5.公司应收账款持续增加是什么原因？

回答：应收账款增加主要是因业务结构健康转型所致：

传统收视费收入占比下降，而账期较长的工程结算、数据等

to G/B业务收入占比显著提升，且年末部分政府及大型企业项

目款尚未达到合同约定付款节点，属正常结算周期波动。该

类应收对象主要为信用等级高、支付能力强的政府及国企平

台，整体坏账风险可控。公司已将此纳入重点管理，将通过

加快验收与回款节奏，持续优化经营现金流。

6.贵公司一季度扣非净利润同比差异巨大，请问是什么原

因？

回答：一季度扣非净利润同比波动，主要是因为房地产

行业萎靡，城建配套费收入下滑。公司主营业务基本面保持

稳健，传统与创新业务均在正常经营轨道。当前公司正积极

推动多元化布局，将通过聚焦主责主业、提升服务质效、拓

展政企业务、优化产业与资本布局、深化降本增效等，多维

度提升经营质量。

7.公司长期破净、估值低迷，分红回报一般，请问公司如

何看待当前市值低估现状？后续有无稳定分红政策、股份回

购、资产整合注入等市值管理和股东回报的具体规划？

回答：公司当前市值低估我们认为是市场认知、业绩体

现和资产定价的“三个落差”。为此，公司已经将市值管理提升

到公司战略高度，已纳入公司“十五五”规划，并已拟定市

值管理三年行动计划。公司将通过稳定的分红承诺、对回购

等工具的务实研究，以及积极的资产优化与资本运作，多管

齐下，努力修复公司估值，提升股东回报。

关于本次活动是否涉及应

披露重大信息的说明
本次活动不涉及应披露重大信息

活动过程中所使用的演示

文稿、提供的文档等附件

（如有，可作为附件）

无

其他


