证券简称：常润股份                              证券代码：603201
常熟通润汽车零部件股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                     编号：2026-002
	

投资者关系活动
类别
	□特定对象调研    分析师会议
□媒体采访        □业绩说明会
□新闻发布会      路演活动
□现场参观□其他（请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称
及人员姓名
	山西证券、银河基金管理有限公司、华宝基金管理有限公司、创金合信基金管理有限公司、煊鼎投资等

	时间
	2026年6月29日（星期一）

	地点
	线上会议

	上市公司接待人员
姓名
	1、公司董事长兼总经理JUN JI先生
2、董事会秘书周可舒先生

	


投资者关系活动主要内容介绍
	1、请介绍公司基本情况。
答：（一）公司基本情况
常润股份深耕汽车千斤顶、汽车零部件领域58年，为全球细分赛道龙头企业，整体营收规模30多亿；属于窄赛道深耕耘模式（赛道仅1厘米宽，深耕1公里）。产品自主品牌占比约40%多，产品销往全球100多个国家，其中按区域拆分北美约占40%以上、欧洲约35%、剩余为亚洲、东南亚及国内市场。
公司有四个细分业务布局：
1、前装市场：全球十大汽车厂家公司配套的有九大，包括福特、通用、克莱斯勒等，并与整车厂全球同步开发产品。公司的整车厂客户覆盖亚洲、北美及全球其他地区的汽车工业地区，作为一级供应商与国际知名整车制造商福特汽车、通用汽车、大众集团、雷诺、日产等建立了长期合作；国内长期合作的整车厂包括上汽、北汽、广汽、重汽、比亚迪、吉利、长城、奇瑞和赛力斯等，并不断深耕与上述整车厂客户的合作领域。
2、后装市场：公司与全球很多的500强公司合作，与沃尔玛、AutoZone、劳氏等大型超市、连锁都有合作，产品覆盖线下3万余家门店，旗下Big Red、Black Jack等七大品牌在北美千斤顶品类具有很高的知名度；
3、专业汽保维修设备市场：包括维修工具、成套工具箱、工具车、举升设备等；
4、北美为主的跨境电商平台：以海外运营30年的国际贸易渠道、资源等为基础，在亚马逊等多个北美主流跨境电商平台快速推开业务，跻身行业第一梯队。
（二）目前影响公司的两大外部因素及应对措施
1. 自特朗普首任任期以来，公司已经筹划在布局全球工厂，2022年开始规划建设泰国生产基地一期工程。面对贸易高关税，公司在泰国已经完成了泰国生产基地一期工程，覆盖90%以上北美市场的产品品类；泰国生产基地二期工程建设已启动，瞄准通用、福特车企配套订单。
2. 汇率大幅波动，对制造业利润造成一定影响，今年第一季度利润下滑主要系汇兑损失，公司产品销量、客户合作关系良好，无任何影响。
（三）长期发展战略
1. 坚守主业延伸逻辑，不盲目跟风机器人、芯片等热门赛道，依托现有渠道护城河做长线布局；
2. 战略升级：从传统液压千斤顶，切入电子换档器等汽车电子类产品赛道，借助现有全球渠道实现品类升级；
3. 分红稳定：上市后持续分红，注重股东回报。
（四）本次拟收购目标公司介绍
   公司近日已公告披露签署了股权收购框架协议，目标公司是国家级高新技术企业、专精特新小巨人、湖北知名名优品牌；国内汽车电子换挡机构、电控控制开关、汽车拉索细分赛道第一梯队企业。产品主要包括电子自动/手动换挡机构、组合开关、汽车拉索，主要面向国内市场，在国内是第一梯队。其中，目标公司的怀挡和组合开关产品全部适配新能源汽车客户，且处于快速增长阶段；电子换档机构和汽车拉索产品等也大量适配新能源汽车客户。

2. 关于拟收购目标公司所从事业务的经营优势如何，如目标公司产品在海外推广，主要逻辑是什么，以及未来展望？
答：目标公司的汽车换挡器和组合开关等汽车电子类产品以及拉索产品在技术水平、市场口碑和市场占有率方面具备了一定的优势。湖北达峰为国家级“专精特新小巨人”企业，省级“制造业单项冠军”企业，经过多年的发展，凭借良好的创新能力和产品品质，具有较高技术含量。与国内多家乘用车和商用车整车厂商建立了稳固的合作关系，整车厂客户涵盖东风汽车、奇瑞汽车、北汽、长安汽车、东风日产、重汽、广汽、江淮汽车、吉利汽车等，以及非整车厂客户克诺尔车辆设备（苏州）有限公司和上海恩井汽车科技有限公司等，其终端产品分别应用于高铁动车和蔚来、小米等新能源汽车。
本次交易完成后，借力目标公司在汽车换挡器、组合开关等汽车电子及拉索产品的技术、口碑与市场优势，补齐公司汽车电子品类短板，适配汽车电动化、智能化发展趋势，落地 “新能源 + 汽车智能” 战略，完善零部件产品矩阵，强化供应链整合能力。
常润股份和标的公司双方都拥有优质且互补的整车厂及产业链客户资源，常润股份覆盖海内外主流车企，目标公司深耕国内优质车企及配套企业。交易后可实现客户资源互通共享，拓展市场覆盖面与业务规模，深化产业协同，提升整体行业竞争力与盈利水平。
标的公司能依托常润股份成熟的海外销售渠道、全球化运营经验及泰国生产基地的产能布局优势，助力目标公司产品出海，突破国内市场局限，共同搭建全球化零部件配套体系，契合行业国际化发展趋势。

3. 一季度大部分出口型企业都受到了汇率影响，这个影响还在。请分享公司第二季度经营情况、未来主业增量来源是什么？以及努力的方向？
答：公司第一季度利润下滑主因是汇兑的冲击，就公司的业务层面经营情况未变，销售市场无异常；第二季度仍有汇兑和关税压力，但经营基本面稳固，部分电商平台及美国销售产生的关税正陆续通过退税形式返还，公司正通过一体化运营降低成本以对冲外部压力。
未来主业的增量来源主要有：前装市场方面，公司将持续拓展冲压焊接等新品类并进入上汽等体系，配套补胎液完善前装产品线；后装市场方面，公司未来发力点在汽保专业维修市场（汽车维修设备及工具、工具箱柜等），以及通过以往收购的普克工具柜及充气泵补胎液等产品，完善汽车维修产品矩阵，满足不同场景需求，依托已有品牌优势和海外仓储铺垫；完成达峰收购落地后，新增较高毛利的电子换档器等产品线贡献收入利润。

4. 请介绍一下，目前泰国工厂的产能的情况。包括目前盈利情况，包括未来它的一个盈利情况的展望。？
答：公司的泰国生产基地员工超500人，月销北美市场约超500万美元。现阶段，公司近90%对美出口产品由泰国工厂供货，能满足沃尔玛、AutoZone等大客户交付。基地的生产效率尚在爬坡未达国内水平，随熟练度提升、数字化改造降本增效逐步改善盈利；泰国生产基地的二期工程已在投建，瞄准汽车配套市场，最终实现研发销售中国本土化、生产全球分散布局。

5. 公司的盈利能力提升空间与路径是什么？未来净利率目标是什么？
答：公司的盈利能力提升空间与路径主要有以下四点：1、降本：全集团一体化运营、信息化数字化改造、泰国工厂规模效应与效率提升；2、产品升级：加大专业汽保工具、电子换档器、电控开关零部件产品占比，降低传统千斤顶占比；3、外延并购：收购达峰等高净利率标的合并报表增厚整体盈利；4、品牌溢价：强化海外自主品牌影响力，提升产品定价权。
公司净利率目标希望向10%努力；当前受汇率波动、关税政策影响短期承压，但过去20年公司利润波动小、经营稳健。

6. 目标公司的价格年降、市占率、产品价格、竞争格局分别是什么？
答：目标公司产品价格是和主机厂商谈确定，整体价格相对稳定，在内卷的国内零部件行业，连续多年维持高盈利水平，毛利率体现产品技术竞争力、净利率体现管理能力；细分电子换挡、控制开关赛道为国内第一梯队，依靠持续新品研发巩固份额；公司看重其团队、技术及与自身渠道协同，希望其通过公司赋能助其拓展海外市场。

7. 公司全年经营展望？
答：公司长期经营方向是核心技术在国内、生产全球化，从DIY后市场向专业后市场延伸，目前正在培育工具箱、举升机等专业工具品类，并将优质供应链资源融进自有渠道，同时实现公司从“液压类的千斤顶”向电子换档控制器等汽车电子类产品的战略延伸。

8. 公司拟收购目标公司估值水平是什么？
答：拟收购目标公司的交易价格，将在正式收购合同中约定，目前正在对目标公司开展审计、评估工作中，最终交易价格将以资产评估机构出具的评估报告结果为基础，由各方协商确定。公司拟以不高于5.8倍估值进行磋商，并协商业绩承诺安排，公司看重原经营团队留任与共同发展。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2026年6月29日

	注意事项
	公司严格遵守信披规则进行投资者交流，如涉及公司未来计划、发展战略等前瞻性描述，不构成公司对投资者的实质性承诺。



