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投资者关系活动记录表

编号：2026-005

投资者关系

活动类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □其他

参与单位名称及

人员姓名

嘉实基金：王力

泰康基金：季怡轩

国寿安保基金：韩涵、李谦

东方基金：邵子馨

国联基金：邵思凝

海富通基金：潘滨海

中信资管：丁天凯

国泰海通：林毓鑫

长江证券：顾熀乾

时间 2026 年 08 月 06 日

地点 山东仙坛集团股份有限公司会议室

形式 现场会议

上市公司

接待人员

副总裁、董事会秘书：冷胡秋

财务管理事业部副总经理：谭茂竹

证券事务部经理、证券事务代表：王心波

投资者关系

活动主要

内容介绍

一、公司情况介绍

仙坛股份成立于 2001 年 6 月，2015 年 2 月 16 日在深圳证券交易所

挂牌上市。公司已形成涵盖饲料生产、父母代肉种鸡养殖、雏鸡孵化、

商品代肉鸡养殖、肉鸡屠宰与加工、调理品加工的完整产业链模式。该



模式有效确保了各个环节的生产供应，提高了经营效率，并能从饲料生

产到鸡肉产品销售各个环节进行有效的食品质量安全监控，确保了公司

产品的品质与安全。

公司 2026 年半年度业绩情况：预计归属于上市公司股东的净利润

1.70 亿元-1.81 亿元，较上年同期增加 24.33% -32.37%；扣除非经常性

损益后的净利润为 1.73 亿元–1.84 亿元，较上年同期增加 39.95%

-48.84%。

业绩变动的主要原因：

2026 年上半年，公司调理品一期、二期工程项目的研发、品牌建设、

销售市场目前已经稳步推进，调理品的生产产能逐步释放，生产加工数

量逐步增加，销售数量和销售收入也随之增加。公司持续迭代新品丰富

产品结构，加大品牌宣传力度，不断拓展餐饮、商超、团餐多元销售渠

道，同时依托全产业链优势落实精细化运营，优化饲料配方、提升养殖

产出、升级加工工艺，有效控制原材料及生产加工成本，进一步增厚经

营利润。

二、公司业务发展亮点介绍

公司的业务经营优势:农牧食品一体化+合作养殖

1、农牧食品一体化的竞争优势

利用一体化经营产业链优势、合作养殖模式优势、产业集群优势、

技术优势，扩大经营规模，将产业链向上下游延伸，形成了从种鸡养殖

到鸡肉产品加工、调理品加工的完整产业链闭环，从而将分散的多个生

产环节有效整合，纳入公司的一体化管控体系，形成公司可持续性发展

的核心竞争力，提升了食品安全可追溯的整体综合竞争力，有效减少市

场供求波动对肉鸡养殖连续性、稳定性的不利影响。

2、商品肉鸡养殖的独特竞争“密码”

公司对商品代肉鸡养殖业务采取“公司+自养场+农场”的合作养殖

模式，对养殖基地实施“十统一”管理，将合作养殖场统一纳入公司的

流程化管理，使之成为公司一体化经营产业链中的养殖基地。公司与农

场采取“合作+情感”的合作模式，农场主既是“老板”又是“工人”，



双重身份叠加，提高了养殖环节的责任心和产出率，促使养殖效果达到

最佳状态，与农场真正形成了“利益共享、风险共担、患难与共、同甘

共苦”的利益联结机制。

3、生态养殖与产业集群的区位优势

山东省为禽类养殖和农业大省，公司养殖基地集中在山东省烟台、

威海地区和诸城，所处地区的产业集群优势明显。烟台、威海地区，位

于胶东半岛(国家五个无规定动物疫病示范区之一)北部，三面环海、一

面背山的独岛养殖环境具有生态养殖和封闭隔离防疫的地理优势，而大

陆性季风气候优势亦能最大限度发挥肉鸡生产潜力，降低养殖风险。诸

城市位于山东半岛东南部，地处青岛、潍坊、日照、临沂四地市交界，

是名副其实的交通枢纽，属于温带大陆性季风半湿润气候区，具有明显

的季节变化，四季分明，地理环境条件优越、交通便利发达，而且诸城

市拥有众多的鸡肉深加工企业，是肉制品加工的重要基地，有利于公司

扩大养殖与鸡肉制品加工规模。

4、轻资产优势

轻资产的养殖模式，使得公司固定资产投资相对较小，减少了公司

的财务支出和折旧成本等费用，有效控制了公司的生产成本，使得公司

在同行业中具有较强的成本优势。

5、固定资产质量优势

公司的固定资产质量优秀，主要生产环节的厂房、设备等皆处于行

业领先地位。食品公司的屠宰厂为 2015 年 IPO 上市的募投项目；养殖

环节采用的立体养殖改造技术项目和熟食品加工项目为公司 2016 年再

融资的募投建设项目。2020 年再融资的诸城项目，其生产所需的厂房为

2021 年新建，配套的设备更为先进。

仙坛股份深入贯彻执行乡村振兴战略，推动 1000 余处合作农场主

增收，解决农村劳动力就业问题，切实以畜牧养殖这一农业产业化实践

为载体，推动地方农业农村经济做大做强，带动广大农民群众脱贫增收，

擦亮乡村振兴企业新名片。公司在打造乡村振兴的齐鲁样板工作中走在

了行业前列，引领了地区和行业发展。



三、问答交流环节

1、公司上半年鸡肉调理品相比去年同期的销售情况？

答：2026 年上半年鸡肉调理品实现销售收入 4.18 亿元，销售数量

2.65 万吨，比去年同期分别增长 105.91%和 85.31%。

2、公司如何维持调理品业务的盈利水平？

答：当前行业市场价格竞争持续加剧，公司充分发挥白羽肉鸡全产

业链一体化核心优势，通过推进精益化生产管理、优化产品结构等多重

手段压降生产成本；同时持续研发推出高附加值健康轻食、快烹便捷类

调理新品，持续优化业务盈利结构。后续公司将持续落实降本增效、产

品迭代升级、渠道精细化运营等措施，保持调理品业务毛利率整体稳定。

3、公司募投项目进展情况？

答：目前,诸城项目一期工程建设配套的屠宰加工厂、饲料厂和商

品鸡养殖场已经全部投入生产，二期工程的屠宰加工厂已正式投产。诸

城项目截至目前已有36个商品鸡养殖场投入生产，其余2个预计在今年

相继建设投产。诸城项目全部建成投产后，将实现父母代、商品代的全

配套，仙坛股份的肉鸡年宰杀量和年肉食加工能力得到进一步提升。

4、布局仙润鸿项目对于公司长远发展有怎样的战略价值？

答：项目团队历经多轮推敲打磨、论证优化，始终坚守核心发展逻

辑——仙坛股份深耕主业，从不追求简单的规模叠加，而是沿着“从农

场到餐桌”的全链条，把产业链做深、做细，推动产业由规模增长向质

效提升转型。此前已落地运营的仙坛鸿食品项目，为公司食品精深加工

赛道筑牢了根基、历练了团队、开拓了市场、打响了品牌，实现了良好、

稳健的开局起步。此次启动的仙润鸿项目，是公司发展战略的自然延续

与纵深推进，承接的是日益增长的终端消费需求，解决的是精深加工领

域未来的产能瓶颈，实现的是将仙润食品真正打造成仙坛股份在食品加

工赛道上的智能化、标准化产业高地，是仙坛股份立足行业发展趋势、

立足全产业链优势、立足企业长远发展，作出的战略性和关键性布局。

5、公司控制募投项目投资节奏出于哪些原因？

答：仙坛股份坚持稳健可持续的经营导向，秉持“小步慢走、稳扎



稳打”的经营理念，在行业格局变化过程中持续夯实、巩固自身核心竞

争力。面对复杂多变的市场环境，为保障募集资金高效合规使用、兼顾

企业长远发展，公司执行审慎的资金投入策略，合理把控投资节奏；结

合项目实际建设需要，区分轻重缓急，同时综合考量研发推进、品牌建

设及市场开拓的实际运营情况，对募集资金实施分期分批投入。

6、公司的分红情况？

答：公司实施积极连续、稳定的股利分配政策，公司的利润分配重

视投资者的合理投资回报和公司的可持续发展，实现所有股东共享公司

发展的经营成果。公司自 2015 年上市以来，连续每年以派发现金红利

的方式向全体股东进行利润分配，截至 2026 年 5 月，累计派发现金红

利共计人民币 14.12 亿元（含税），占公司 2015 至 2025 年度归属于上

市公司股东净利润的 46.89%。公司 2025 年度派发现金红利总额为 2.58

亿元（含 2025 年半年度现金红利 0.86 亿元），占公司 2025 年度归属

于上市公司股东净利润的 106.23%。最近三个会计年度（2023-2025 年

度）累计现金分红金额为 6.02 亿元，占 2023-2025 年度年均净利润的

267.69%。

注：以上所有交流内容均未涉及公司未公开披露的信息。

关于本次活动是

否涉及应披露重

大信息的说明

无

活动过程中所使

用的演示文稿、提

供的文档等附件

无


