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证券代码：000680 证券简称：山推股份

山推工程机械股份有限公司

投资者关系活动记录表

投资者关系活动

类别

【请在您选择的方式的“（ ）”中打“√”，下同】

（ ）特定对象调研 （ ）分析师会议

（ ）媒体采访 （ √）业绩说明会

（ ）新闻发布会 （ ）路演活动

（ ）现场参观

（ ）其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及

人员姓名

中信证券：陆竑、官源 泓德基金：赵永健 招商信诺资管：彭羿扬

摩根基金：李德辉 宝盈基金：方佳佳 中信保诚基金：王睿

平安资管：万淑珊 宁银理财：杨崞 开思私募：王青云

银河证券：鲁佩 中泰证券：王风涤 申万宏源证券：刘建伟

广发证券：张智林等共计 75 位投资者

时间 2026 年 8 月 18 日 15:30-16:30

地点 公司股份大楼 205 会议室

上市公司接待

人员姓名

副董事长、总经理：张民先生

董事、财务总监：曲洪坤女士

董事会秘书：袁青女士

财务与运营部部长：刘营先生

山推国际公司：柴森先生

应用工程部部长：林嘉栋先生

投资者关系活动

主要内容介绍

一、互动交流

1、请介绍公司 2026 年上半年运营情况：

2026 年上半年以来，公司坚持高质量发展主题，紧扣绿色化、

全球化、数智化、生态化四大转型战略，整体运营情况稳中有进，

实现销售收入近 83 亿，同比增长 18.19%；实现归属于母公司所有

者的净利润 6.8 亿元，同比增长 19.03%，实现了十五五良好开局。
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其中主机销售收入实现 62.60 亿，同比增长 22.03%；海外收

入实现 50.47 亿，同比增长近 30%，海外收入占比达到 61%，山推

品牌产品在全球各重点市场持续上量进位。主营业务毛利率较上年

同期增长 2.48%，其中主机产品毛利率较上年同期增长 1.87%，海

外收入毛利率较上年同期提升 2.3%。

2、请介绍公司上半年海外业务情况及下半年展望：

公司海外业务紧扣矿业投资与基建需求，发力重点地区，上半

年以来持续向好，其中非洲、泛俄、拉美、中亚等重点区域均取得

较快增速，具体来说：

（1）针对非洲地区，其作为公司海外最大单一市场，公司紧

跟国家战略步伐，围绕该区域矿产丰富、基建需求旺盛的特点，同

时利用山东重工集团在该区域销售端给予的渠道赋能，推、挖、装、

道、矿卡等产品协同发力，上半年以来保持高速增长，该地区在海

外销售占比超 40%，同比增速超 50%。

（2）针对泛俄地区，其作为公司海外矿山业务的最重要一极，

公司持续深耕当地矿山市场，以产品运营高效、需求响应高效、售

后服务高效不断扩大当地矿山市场份额，树立品牌形象并进而导入

其基建市场，实现矿山大型化产品与基建中小型产品的同步增长。

同时公司针对当地高寒矿山条件，优先向其导入前沿矿山产品，利

用高寒试验场锤炼公司大型化产品，充分利用泛俄地区赋予公司矿

山业务的战略价值。

（3）针对拉美地区，公司当地业务正处于快速爬升阶段，当

地工程机械市场的增长逻辑来源于矿山+基建的双轮驱动，同时公

司积极面向当地市场，拓展以众筹为代表的多元化销售模式，上半

年以来公司在当地销售收入实现同比超 30%的增长。

3、请介绍公司上半年矿山设备销售情况及矿山后市场业务展

望

受益于全球算力需求预期走强及电池传统需求复苏，全球矿企

资本开支高景气度带动了公司矿用设备销售，其中 400 马力以上的
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矿用推土机实现销售 110 余台，65 吨以上矿用挖掘机实现销售 70

余台，除泛俄地区保持高需求外，部分地区同步实现高速增长。

针对矿山后市场业务，公司将重点围绕矿山一体化维保、零

部件替换，在保持矿山市场主机占有率的基础上，继续在各区域搭

建“中心仓+前置仓+代理仓”梯级配件供应体系，持续做大矿山后

市场业务。

4、公司上半年以来毛利率提升情况及提升手段

公司 2026 年上半年综合毛利率为 22.42%，主要来自产品结构

与市场结构两方面的优化改善。一是产品结构持续优化，高毛利的

矿用产品收入占比提升，带动整体盈利水平向好；二是市场结构不

断改善，海外业务实现较快增长，增速近 30%，显著高于公司整体

营收增速。后续公司将持续推进产品结构升级，抢抓海外市场机遇，

巩固盈利改善态势。

5、雷沃重工、青岛智慧公司的托管及业务整合情况

雷沃、青岛智慧托管整合工作自 5月份起，公司持续推进协同

赋能，覆盖营销、研发、制造、质量、管理五大业务板块。托管过

程中坚持品牌独立、战略统一，重点推动研发体系融合、供应链协

同降本等方面工作，按照从严原则管控质量，稳步释放业务协同效

能。

6、请介绍公司在非洲市场的战略打法及增长前景展望

非洲市场是公司重要的海外市场之一，公司目前在持续开发当

地的大客户，加强集团内部的资源协调，不断抢占市场，扩大市场

份额，增加销量。预计在三、四季度中，非洲在公司的整体收入结

构中将仍占据较大占比，且保持较高增速。

7、请介绍公司上半年海外子公司建设进展及规划

公司已完成巴西、哈萨克斯坦、土耳其、越南四家海外子公司

设立方案的董事会审议。围绕高潜力核心海外市场布局子公司主

体，履行区域市场拓展、主机前置备货、本地化人才招录等职能，

通过前置库存压缩交付周期，深度参与本地招投标与客户经营，为
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公司未来布局本地化制造积累海外运营经验。

8、请介绍公司矿卡产品布局情况及未来发展方向

公司矿卡业务当前处于快速起步期，目前布局了刚性矿卡、宽

体矿卡两大类产品，作为公司矿山产品矩阵的重要一级，目前公司

矿卡采用的技术路线包括增程、纯电，核心竞争优势在于通过发动

机国产化替代与自制刚性车身，利用高效运营、保养省心等优势快

速打开全球市场，在高寒高海拔等矿山环境下以得到可靠验证，在

竞争激烈的矿卡市场走出差异化竞争优势。

未来公司将持续加码矿卡业务，核心是围绕新能源、细分市场、

智能化等方向，持续升级迭代产品，打造载重吨位全布局、多技术

路线全布局、电动化与智能化协同推进、核心零部件自制的矿山运

载产品矩阵，并利用全球化销售网络布局，逐步提升产品市场份额。

附件清单（如有） 无

日期 2026 年 8 月 18 日
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