青岛海容商用冷链股份有限公司
投资者关系活动记录表


	调研形式
	□公司现场接待           √电话接待
□其他场所接待           □公开说明会
□定期报告说明会         □重要公告说明会

	调研时间
	2026年8月17日、2026年8月18日

	调研地点
	电话会议

	来访人
姓名、单位
	中信证券、华创证券投资者交流电话会
广发基金、广发证券

	公司接待人员
姓名、职务
	赵定勇：董事会秘书
王东海：证券事务代表

	投资者关系活动主要内容
	公司接待人员与投资者进行沟通交流，问答交流环节主要内容如下：
1、2026年上半年公司业务概况？
答：2026年上半年公司实现营业收入18.37亿元，同比增长2.57%；实现归属上市公司股东净利润1.57亿元，同比下降28.91%。
公司在传统的冷冻领域业务趋于稳定、冷藏领域业务有所下降的情况下，依靠商超和智能两大新业务版块的增长、外销业务的持续发力，实现了收入正增长。本期影响利润的主要因素是人民币兑印尼卢比、美元等外币升值，带来了较大的汇兑损失，以及股份支付费用增加。

2、冷冻柜外销业务展望？
答：2026年上半年，冷冻柜外销业务保持了较好增速，东南亚地区市场需求旺盛，下游客户积极开展销售渠道建设，公司与主要客户的合作关系良好，预期未来业务保持较好的发展势头。

3、冷藏柜外销业务展望？
答：2026年上半年，冷藏展示柜外销业务，实现良好恢复，预期2026年全年处于恢复态势；未来印尼工厂向美国供货，可以有效降低客户的关税成本，业务量有望提升。

4、2026年上半年外销冷藏柜是国内供货吗？
答：是的。

5、商超柜业务的进展？
答：近年来，随着公司商超展示柜业务的发展，公司对该领域市场和客户需求的理解逐步加深，不断开发出更加符合客户需求的产品，产品矩阵逐渐丰富，客户群体持续扩大。公司商超柜业务进展顺利，发展势头良好。

6、商超柜业务展望？
答：经过多年积累，公司在商超展示柜领域，技术、产品越发成熟，品牌影响力稳步提升，公司对商超业务的未来发展充满信心。

7、智能柜业务展望？
答：2026年上半年，公司与下游头部快消品品牌合作加深，智能柜业务保持增长，业务增长势头有望延续。
海外市场方面，欧美及日本市场现阶段存在大量的自动售货机，其中部分产品将来可能升级为智能售货柜，公司在上述市场积极推进前期准备和技术验证工作，未来有望带来新的增量。

8、智能柜中冷冻和冷藏的占比关系？
[bookmark: OLE_LINK1]答：目前智能售货柜以冷藏型为主。

9、冷冻型智能售货柜的进展？
答：公司近年来一直在研发冷冻型智能售货柜，并不断迭代升级。随着相关技术和产品日益成熟，硬件成本逐步下降，冷冻型智能售货柜的总体成本持续优化。公司为客户研发的定制化产品正在推广验证阶段。

10、公司跟品牌客户去海外市场，相对于本土企业的竞争优势是什么？
答：公司的产品创新能力强和需求响应速度快，基于跟品牌客户的长期合作，公司对客户需求的理解更加精准。公司通过预判提前采取行动，能够及时满足客户各类差异化需求。

11、2026年度现金分红的计划？
答：公司在《2026年度“提质增效重回报”行动方案》中披露：2026年度公司将继续进行现金分红，且现金分红比例维持在不低于当年实现的归属上市公司股东净利润的50%的水平。公司将严格执行不低于上述分红比例的承诺，此外还需结合现金流情况及未来资本开支情况，确定最终分红比例。

（本记录中如涉及对外部环境判断、公司发展战略、未来计划、预期、展望等描述，不构成公司对投资者的实质承诺，敬请投资者注意投资风险！）

	附件清单
（如有）
	无

	日期
	2026年8月21日

	备注
	接待过程中，公司与投资者进行了充分的交流与沟通，并严格按照公司《信息披露管理制度》等规定，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平，没有出现未公开重大信息泄露等情况。




