


股票代码：603293                                     股票简称：埃泰克
芜湖埃泰克汽车电子股份有限公司
投资者关系活动记录表

编号：2026-001
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	线上参与公司2026年半年度业绩说明会的全体投资者

	时间
	2026年8月25日（星期二）11:00-12:00

	地点
	价值在线（www.ir-online.cn）

	公司接待人员姓名
	董事长、总经理：CHEN ZEJIAN
董事、副总经理、董事会秘书、财务总监：李秋生
独立董事：顾光

	投资者关系活动主要内容介绍
	1.想问公司领导层，上半年新增了小米、一汽丰田的项目定点，这两个客户大概什么时候能贡献收入？
    答:尊敬的投资者，您好！公司将严格按照客户开发节点稳步推进项目落地，持续做好项目的研发、测试与准备工作。若后续项目进展达到披露标准，公司将严格履行信息披露义务。感谢您的关注！
    2.现在智能网联汽车“十五五”规划提出来车规芯片国产化率要大幅提升，公司已经和国芯科技等本土企业深度合作了，国产芯片应用比例目前大概到什么水平？接下来有没有具体的提升目标？
    答:尊敬的投资者，您好！公司采取国内外芯片双线研发布局，已与国芯科技等本土半导体企业深度合作，协同推进汽车电子系统国产化进程，国产芯片应用比例稳步提升，国产芯片域控平台成功导入客户新定点项目，实现阶段性落地，保障了供应链自主可控。后续公司将聚焦车身域控国产化替代需求，支撑国产车载软件全栈规模化应用，结合项目实际情况持续开展国产芯片的适配工作。感谢您的关注！
    3.子公司伯泰克上半年营收6.46亿元，但净利润亏损1018.45万元。伯泰克亏损的主要原因是什么？什么时候能够扭亏？
    答:尊敬的投资者，您好！2026年上半年，汽车电子产业链因PCB、电子元器件等原材料整体价格上涨等客观原因，同时叠加加大研发投入，扩充研发人才储备等因素导致子公司伯泰克出现亏损。公司将积极开拓市场、提高研发效益、优化内外部资源、加强成本控制以及提升质量管控，应对当前汽车电子行业市场竞争形势日趋激烈的挑战。感谢您的关注！
    4.4D成像毫米波雷达拿到奇瑞新项目定点，激光雷达也实现了定点突破。这两个产品在智能驾驶里是很关键的传感器，公司在这方面的技术优势是什么？
    答:尊敬的投资者，您好！毫米波雷达作为智能辅助驾驶系统的重要组成部分，主要负责汽车环境识别，为智能辅助驾驶系统提供信息基础，公司积极探索毫米波雷达技术的创新应用以及推进4D成像高分辨率毫米波雷达技术研究，研发下一代成像雷达，具备分辨率高、点云密集、成像效果好等特点，目前4D成像雷达已获奇瑞新项目定点，同时公司拓展激光雷达产品线，并获新项目定点，应用于特定场景下智能交通工具，相关产品后续业务进展如达到信息披露标准，公司将及时履行信息披露义务。感谢您的关注！
    5.公司产品覆盖车身域、智能座舱域、动力域、智能驾驶域四大领域。这四个板块目前的营收占比分别是多少？哪个是未来的增长主力？
    答:尊敬的投资者，您好！公司主要产品按照功能和性质可以分为车身域电子产品、智能座舱域电子产品、动力域电子产品以及智能驾驶域电子产品。根据高工智能汽车研究院的统计，公司在2025年中国市场（不含进出口，下同）自主品牌乘用车标配车身（域）控制器（含区域控制器）份额为25.37%，连续四年排名第一；在中国市场乘用车前装标配实体遥控钥匙份额为14.26%，蝉联排名第一；乘用车前装（跨）多域控制器供应商市场份额为7.83%，排名第一。感谢您的关注！
    6.董事长，各位高管们好！ 公司海外战略目前是“跟随中国整车出海”，协同奇瑞、长安、吉利等主机厂推进海外本地化配套。同时已与VinFast、Perodua、Lotus等海外独立客户达成合作。这代表两种截然不同的全球化模式：“跟随模式”：风险低、确定性高，但天花板受制于中国主机厂的海外销量“独立模式”：风险高、回报大，但需要建立海外销售、服务、合规体系 我的问题是：公司对海外业务的终极愿景是什么？未来三年海外营收占比目标是多少？从“跟随出海”到“独立出海”的转型时间表和关键里程碑是什么？面对海外市场更高的合规要求（如欧盟GDPR、UN ECE车规认证），公司的准备程度如何？
    答:尊敬的投资者，您好！得益于国内完备的供应链体系与智能科技生态，中国汽车在海外市场竞争力持续增强。随着国内主机厂出口规模稳健增长，公司深度绑定奇瑞、长安、吉利、一汽等客户助力企业拓展海外市场。为落实各出口国的本地化政策，公司与主机厂协同开展出口本地化工作。此外，公司积极探索发掘海外机遇，现已与越南Vinfast、马来西亚Perodua、英国Lotus达成配套合作关系，并获得了马来西亚Perodua的项目定点。感谢您的关注！

	关于本次活动是否涉及应披露重大信息的说明
	本次活动不涉及未公开披露的重大信息。

	附件清单（如有）
	无






