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北京中亦安图科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-004

投资者关系活动

类别

特定对象调研 □分析师会议

媒体采访 业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

现场参观 其他

参与单位名称及

人员姓名

邮储银行：闻远 中财招商投资：陈宏

紫微星石基金：韩东民 个人投资者：勾春娜

时间 2026年 8月 25日

地点 北京市丰台区保利佲悦大都汇 3号楼 12层会议室

上市公司接待人

员姓名
证券事务代表：何欢

投资者关系活动

主要内容介绍

1、了解公司的基本情况。

2、公司 2026 年半年度收入增幅较大、利润增幅较小的原因是什么？

2026 年上半年度，公司实现营业收入 66,015.77 万元，较上年同期增长 74.71%；

实现归属于上市公司股东的净利润 2,301.58 万元，较上年同期增长 4.25%。

收入的增长主要来自两方面：一，公司“服务做大”战略的坚定投入和执行，使

服务项目数量和金额呈增长趋势，IT 运行维护服务业务收入较去年同期增长 27.05%；

二，信创落地节奏加速，带动市场对 IT 基础架构层的需求持续攀升，同时公司实施

“咨询引领集成”的策略，共同推动技术架构咨询与集成业务收入较去年同期增长

182.82%。

利润增幅较小，主要受两方面影响：一，市场竞争加剧、公司新开拓客户初期毛

利较低、“IOE”设备下架，使得 IT 运行维护服务业务的毛利率有所下降；2）集成

业务毛利率偏低，随营业收入占比大幅提升摊薄了整体盈利水平。

3、公司主要做了哪些投入？

公司围绕“服务做大，方案、产品做强，持续有质量的增长”的战略目标，2026
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年，以“一同看海”的文化底色和“共建共享”的文化内核，进一步释放活力、激发

动能、凝聚共识，在发展中实现目标，厚铸五大核心竞争力。主要开展以下工作：

（1）市场端：在“IOE”集中式架构运维市场，公司复制金融行业的成功经验，

聚焦新行业高潜力细分赛道，以标杆项目辐射效应提升行业渗透率；在“信创产品架

构”运维市场，公司紧抓信创规模化落地关键期，深化与信创厂商的协同合作，升级

全周期技术保障与适配服务能力，巩固先发优势，进一步提升市场占有率。

（2）技术、方案和产品端：持续锻造技术资源力出一孔，构建 IT 基础架构多

层次、有深度的技术服务、方案和产品体系，筑牢技术差异化优势。在信创转型和技

术革新中凝炼具有竞争力的核心技术，解决客户痛点；为客户规划、定制满足业务中

长期需求、适合客户架构特征的规划咨询和建设方案；持续锤炼以 AI 为核心驱动的

智能运维产品，提升运维过程的自动化和智能化水平。

（3）销售端：持续强化销售人员能力建设，不断壮大销售队伍的“有生力量”，

扩大销售差异化优势。

（4）运营端：将大数据、AI 技术深度融入运营系统及服务执行的全流程，进

一步提升运营效率和服务效率。

公司通过市场拓展、技术深入、方案打磨、产品研发、销售团队建设以及数字化

运营等多方面的全面提升，把握市场机遇，实现公司有质量的增长目标。

4、请介绍技术架构咨询与集成业务在公司整体业务的定位。

公司不断深化全周期咨询能力，在客户数据中心 IT 基础架构的建设上提供从规

划咨询、架构设计到集成实施建设的全流程服务，实现以技术架构咨询为引领，以咨

询带动集成的发展路径。

（1）技术架构咨询

在客户多样化的数据中心建设和信创转型的发展趋势下，公司通过多角度、全方

位对客户数据中心的 IT 基础架构建设进行分析评估，为客户定制适合其 IT 环境、架

构特征的规划咨询和建设方案，提供数据中心云化与信创转型设计，数据中心、灾备

中心技术架构建设咨询服务，技术架构迁移设计咨询等服务。

（2）集成建设

在建设方案的实施阶段，公司可向客户提供实现方案的国内外原厂商的各类软
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硬件产品，及其产品的安装调试、优化改造、售后技术支持等服务工作。

该业务以高价值技术架构咨询为牵引，向上承接客户 IT 基础架构的规划需求，

向下联动集成落地与后续长期运维服务，是公司打通“咨询-集成-运维”全链路服务

闭环的关键环节，既能够快速响应信创规模化落地阶段客户的架构建设刚需，也能为

公司 IT 运行维护服务业务持续导入高粘性新增客户，形成业务间的正向协同效应。

5、公司在金融行业营收占总体营收比例如何？在手订单是否充足？

公司长期深耕于金融客户领域，在金融行业的客户涵盖银行、证券、基金、保险、

资管等细分行业。2026 年上半年度，公司在金融行业的营收占比达 69.60%，其中银

行客户营收占比 47.65%，其他金融客户营收占比 21.95%。

除金融行业外，公司持续在拓展其他客户行业领域，已与制造、交通运输、物流、

电信、医疗卫生、能源、教育等行业的大中型企业、事业单位以及政府部门等客户建

立了业务合作。2026 年上半年度，公司新增客户 180 余家，制造业客户已成长为公

司的第二大核心客户群。

6、公司未来是否计划通过收购、并购的方式，扩大业务规模？

在投资策略上，公司一直密切关注与主营业务协同性强的产业机遇，以积极、开

放的态度，调研能切实解决客户痛点的优质资产，与公司现有的业务形成优势互补。

附件清单 无

日期 2026年 8月 25日


