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证券代码：301078 证券简称：孩子王 公告编号：2026-067

孩子王数智科技股份有限公司

关于“质量回报双提升”行动方案的进展公告

本公司及董事会全体成员保证信息披露的内容真实、准确、完整，没有虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏。

孩子王数智科技股份有限公司（以下简称“公司”）为践行中央政治局会议

提出的“要活跃资本市场、提振投资者信心”及国务院常务会议提出的“要大力

提升上市公司质量和投资价值，要采取更加有力有效措施，着力稳市场、稳信心”

的指导思想，坚持“以投资者为本”的上市公司发展理念，结合公司发展战略、

经营情况及财务状况，为进一步维护公司全体股东利益，增强投资者信心，促进

公司长远健康可持续发展，于 2025年 1月 14日制定并披露了“质量回报双提升”

行动方案。现将 2026年上半年公司落实该行动方案的进展情况报告如下：

一、聚焦主业，实现高质量可持续发展

（一）持续深耕母婴童领域，强化核心竞争力

公司是中国领先的亲子家庭消费领域综合性全渠道服务商，专注于为中国亲

子家庭提供一站式购物体验及全方位服务。

在母婴童商品及服务市场，公司凭借独特的商业模式建立了领先地位，2016

年至 2025年连续 10年入选“中国连锁 TOP100榜单”，为母婴童商品及服务领域

唯一上榜企业。基于庞大的会员基础、广泛的服务及销售网络以及专业的服务能

力，公司将能够把握行业增长机遇。

公司积极响应国家关于促进生活性服务业高质量发展的战略号召，结合公司

中长期战略发展规划及实际经营情况，在月嫂服务领域，上半年公司通过战略投

资杭州贝护芊芊（品牌名称“乐芙妈妈”）布局母婴护理赛道。乐芙妈妈首创全

职自营型母婴护理模式，对月嫂实施员工化管理与全程品质管控，目前已在上海、

北京、杭州等 12个城市完成布局。未来双方将在用户转化、渠道互通、品牌影

响、供应链融合、数据赋能五大维度进行深度协同合作，依托公司门店网络加速

城市覆盖，建设“乐芙妈妈学院”，延伸月子餐、产康、育婴师等多元场景，打造

完整母婴服务生态。
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（二）加速线上业务发展，推进线上线下融合

随着互联网及人工智能技术的快速发展，公司已建立全渠道及全场景融合的

运营模式，消费者可通过多类型线下门店、孩子王 APP、微信小程序、同城即时

零售等多种渠道，获得更加流畅、便捷、高效的消费体验。

在门店布局方面，截至 2026 年 6月末，公司销售及服务网络包含 1,284 家

亲子家庭服务门店及 2,694家科技养发门店，实现了中国内地省级行政区域的全

覆盖。自营门店主要位于一、二线城市，2024 年以来，公司通过加盟模式加快

向下沉市场渗透，截至 2026年 6月 30日，母婴童业务已有近 300家加盟店开业，

覆盖 29 个省份超 100个城市，另外还有 165 家筹建或在建。在门店场景方面，

公司构建了涵盖自营大店、全龄段儿童生活馆、Ultra 店、加盟精选店在内的多

层级、多场景矩阵，并通过收购丝域生物扩充科技养发门店业态，实现不同市场

层级与消费场景的精准覆盖。在线上渠道建设方面，公司构建了以孩子王 APP、

微信小程序、微信社群为核心的线上渠道体系，实现全渠道互通；2026 年，公

司荣获“中国网络零售 TOP100”第 22名。同时通过主流第三方平台拓展消费者触

达。在同城服务能力方面，公司以数字化为纽带推动渠道融合，推出小时达产品，

依托数字化系统实现门店库存共享，提升配送效率；同城亲子在 52 城开展 150

余场定制亲子活动，共建儿童友好城市，打造“让每个孩子爱上这座城”定制化自

营亲子活动，并打造亲子育儿内容与本地生活服务相交融的内容分享平台。

（三）坚持全球优选、短链和自营，持续优化供应链

公司以用户需求为原点，依托全球优选的供应链，对产品进行精选与定制，

践行自有品牌战略，持续打造差异化供应链矩阵，为用户提供多样化、差异化、

品质好、价格优的商品。

公司与优质母婴童商品品牌保持长期稳定合作，商品种类覆盖亲子家庭衣、

食、住、行、玩、学、用全场景需求。公司拥有超过 300人的选品团队，基于全

渠道销售数据与消费者需求，综合制定选品策略及采购计划，精准匹配用户多元

化消费需求。公司形成“平台+自营”的全域商品生态。在自有品牌战略方面，公

司打造了包括歌瑞家、贝特倍护、慧殿堂等超过 15个自有品牌，覆盖儿童服饰、

内衣家纺、用品、玩具、护肤美妆、AI伴身智能等多个品类，显著缩短产品流

转路径，提升供应链效率与成本优势。同时，公司与头部品牌联合推出独家定制
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产品。通过收购丝域生物，公司具备了头皮及头发护理领域从产品研发到规模化

生产到批量销售的全链路自主能力，可提供养发护理、防脱生发、乌发黑发等一

整套产品及解决方案，并与海内外多家知名研究院建立长期合作关系。

（四）加大投资发展力度，构建母婴童产业生态圈

公司持续推进投资并购，不断完善产业生态布局。充分发挥与丝域生物的整

合协同效应。2026年上半年，丝域生物在新加坡、马来西亚、中国香港等地设

立门店，下半年计划在美国加州、中国澳门等地新增门店，加速向国际化科技养

发品牌迈进。上半年，双方在会员体系、渠道网络、信息系统等方面深度整合，

已实施会员权益联动与交叉营销，推进混合业态门店于 2026年 6月开业，依托

孩子王物业资源实现租金协同降本，依托数字化能力赋能丝域 CRM、门店营销

及线上商城系统升级。后续双方将推进会员双向导流与全渠道产品协同，在挖掘

宝妈群体产后头皮养护需求、实现母婴与养发客群双向转化的同时，进一步覆盖

男性及中老年消费群体，拓宽用户人群，完善亲子家庭消费服务产业生态，强化

亲子家庭综合服务能力。在月嫂服务领域，2026 年上半年公司通过战略投资杭

州贝护芊芊（品牌名称“乐芙妈妈”）布局母婴护理赛道，未来双方将在用户转化、

渠道互通、品牌影响、供应链融合、数据赋能五大维度深度协同，打造完整母婴

服务生态。

二、提升信息披露质量，加强投资者关系管理

（一）提高信息披露的及时性、准确性和完整性

2026 年上半年，公司严格按照法律法规、中国证监会及深圳证券交易所相

关要求，真实、准确、完整、及时、公平地履行信息披露义务，累计披露各类公

告文件 97份，其中带编号公告 56份，不断提高信息披露质量和透明度。公司持

续加强对信息披露事务的管理，优化信息披露流程，确保信息披露的内容真实、

准确、完整，不存在虚假记载、误导性陈述或重大遗漏。同时，公司持续加强对

内幕信息的管理，严格控制内幕信息知情人范围，防止内幕交易的发生。

（二）丰富投资者沟通渠道，增强与投资者的互动

在投资者关系管理方面，公司严格遵循合规透明原则，持续深化与投资者的

沟通交流。2026年上半年，开展调研、沟通等投资者交流活动 3场，深交所“互

动易”平台对投资者提问均及时回复，通过与投资者保持高效沟通，增进投资者
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对公司的了解，不断提升市场认同感。通过增加沟通的频率、深挖沟通深度、提

升沟通精准度，多措并举增强与市场的互动，提高信息传播效率与透明度，高度

重视投资者的期望和建议，构建互信共赢的良好投资者关系生态，致力于为全体

股东创造长期价值。

（三）加强投资者教育，引导投资者理性投资

2026 年上半年，公司积极向投资者普及证券市场基础知识、法律法规和投

资风险等方面的知识，引导投资者树立正确的投资理念，理性投资。并在公告中

及时发布风险提示，提醒投资者关注公司面临的各种风险因素，避免盲目跟风投

资。

三、完善公司治理，提升规范运作水平

公司建立了完善的法人治理结构，形成了科学有效的职责分工和制衡机制。

公司严格按照《中华人民共和国公司法》《中华人民共和国证券法》《上市公司

独立董事管理办法》《深圳证券交易所上市公司自律监管指引第 2号——创业板

上市公司规范运作》等法律法规、部门规章的规定，进一步提高规范运作水平，

充分发挥独立董事参与决策、监督制衡、专业咨询作用，不断加强内部控制建设，

防止滥用股东权利、管理层优势地位来损害中小投资者权益的现象发生，保障全

体股东特别是中小股东的合法利益。未来公司将不断加强内部控制规范管理工作，

持续完善内控管理制度，健全风险管理体系，提高经营管理水平和风险防范能力；

积极组织有关人员参加培训，提高各类人员的法规意识和规范运作意识，充分发

挥内部审计部门、董事会审计委员会的监督职能，切实提升公司董事、高级管理

人员的履职能力，同时推动公司治理结构的持续优化，促进公司更加合规发展，

切实保障公司和全体股东权益。

四、重视股东回报，实行稳健分红政策

（一）制定合理的利润分配政策，保障股东权益

公司根据《公司法》《证券法》等法律法规及《公司章程》的相关规定，结

合公司实际情况，制定了合理的利润分配政策，明确利润分配的原则、形式、比

例和时间等，保障股东的合法权益。公司在充分考虑发展战略、经营业绩、财务

状况、资金需求等因素的基础上，合理确定了利润分配方案，确保公司的可持续

发展和股东的长期利益。
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（二）持续稳定分红，增强投资者信心

为积极推进落实“质量回报双提升”行动方案，以投资者为本，加大投资者

回报。公司于 2026年 4月 7日召开第四届董事会第七次会议审议通过了《关于

公司 2025 年度利润分配预案及提请股东会授权董事会制定中期分红方案的议

案》；于 2026年 4月 9日披露了《关于公司 2025年度利润分配预案及提请股东

会授权董事会制定中期分红方案的公告》；于 2026 年 5月 21 日披露了《2025

年年度权益分派实施公告》，2025 年年度权益分派方案为：以公司当时总股本

剔除已回购股份 9,539,900 股后的 1,255,104,676 股为基数，向全体股东每 10 股

派 0.550000 元人民币现金（含税），具体内容详见公司 2026 年 5月 21日披露

于巨潮资讯网（http://www.cninfo.com.cn）上的《2025年年度权益分派实施公告》

（公告编号：2026-047），并于 2026年 5月 28日实施完毕。

公司于 2026年 8月 24日召开第四届董事会第十次会议，审议通过了《关于

公司 2026 年半年度利润分配预案的议案》，并于 2026年 8月 26日披露了《关

于公司 2026年半年度利润分配预案的公告》，分配预案为：

以公司 2026年 8月 24日公司总股本 1,264,572,936股扣除截至 2026年 8月

24日公司回购专户中已回购股份 9,539,900股后的股本 1,255,033,036股为基数，

向全体股东每 10股派发现金股利 0.2元（含税），总计派发现金股利 25,100,660.72

元（含税），剩余未分配利润结转以后年度分配，不以资本公积转增股本，不送

红股。若在分配方案实施前公司总股本由于可转债转股、股份回购、股权激励行

权、再融资新增股份上市等原因而发生变化的，公司将按照每股分红比例不变的

原则，相应调整分配总额。

（三）加强与投资者沟通，听取股东意见

公司将加强与投资者的沟通和交流，及时了解投资者对公司利润分配政策的

意见和建议。公司将通过股东会、投资者关系互动平台等渠道，充分听取股东的

诉求，合理调整利润分配政策，提高利润分配方案的科学性和合理性。同时，公

司将积极向投资者解释利润分配政策的制定依据和考虑因素，增强投资者对公司

利润分配政策的理解和认同。

未来，公司将继续践行“质量回报双提升”行动方案，努力提升公司的核心

竞争力和盈利能力，为股东创造更大的价值。同时，公司将不断完善公司治理结
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构，加强信息披露和投资者关系管理，积极回报投资者，与投资者共享公司发展

成果，共同推动公司实现高质量可持续发展。

特此公告。

孩子王数智科技股份有限公司

董事会

2026年 8月 26日
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