福耀玻璃工业集团股份有限公司
投资者关系活动记录表

证券简称：福耀玻璃	                证券代码：A股600660；H股03606
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研	□分析师会议    	   □媒体采访
√业绩说明会	    □新闻发布会	       □路演活动
□现场参观	        □其他

	参与单位
名称
	线上投资者

	时间
	2026年8月26日

	地点
	上海证券交易所上证路演中心

	公司参与
人员姓名
	董事兼总经理叶舒、董事兼财务总监陈向明、董事局秘书李小溪

	投资者关系活动主要内容介绍
	[bookmark: _GoBack]Q：报告显示，公司Q2单季度毛利率达到40.17%，创下单季历史新高。这主要得益于纯碱等原材料成本下行及内部降本增效。请问这种成本端的红利在下半年是否具备可持续性？此外，公司在安徽、福建等地的新产能正逐步释放，如何平衡“产能扩张带来的规模效应”与“折旧摊销增加对利润的短期侵蚀”？
A：您好，公司2026年上半年在汽车工业同比下降的情况下，折旧摊销影响毛利率减少0.64个百分点，但公司毛利率达38.84%，同比增加1.78个百分点，扣除美国海关退回IEEPA关税退回影响0.67个百分点，同比提升1.1个百分点，公司将继续精益运营，降本增效，提高公司综合竞争力。
Q：公司境外资产占比已达34.21%，美国工厂上半年净利润同比增长超30%。面对部分投资者对地缘政治、关税及海外工厂运营风险的担忧，公司在合规前提下，是否会考虑增加海外基地运营情况的披露频次，或邀请核心投资者参与海外项目的实地调研，以增强市场对公司全球化战略的信心？
A：您好，公司高度重视信息披露与投资者关系管理，严格遵守证监会、上交所及香港联交所等监管规定，确保信息真实、准确、完整、及时、公平地披露。同时，公司积极通过业绩发布会、路演、电话会议、投资者热线、邮箱及“上证e互动”等多种渠道，加强与投资者和分析师的沟通，切实保护投资者尤其是中小投资者的权益。
Q：当前公司市盈率（PE）约为15倍左右，虽然基本面稳健，但受汇兑损失和表观利润下滑影响，二级市场情绪受到一定压制。作为董秘，在今天的业绩说明会及下半年的投资者沟通中，公司将如何向市场更清晰地传递“剔除汇兑影响后主业盈利向上”的逻辑，以引导长线资金的价值发现？
A：您好，公司保持强劲的竞争力，公司价值不断显现。
Q：公司拟实施2026年中期分红，每股派现1.00元，分红比例高达65.73%。在当前资本开支较大的背景下，公司账面可用资金及未使用的银行授信额度能否完全覆盖此次26.1亿元的分红及日常运营需求？未来是否会将这种高比例中期分红常态化？
A：您好，公司有充足的银行授信额度，现金流保持健康，公司始终秉持回报股东的分红理念，并具备持续分红能力。自1993年6月上市至今，福耀集团累计向投资者发放现金红利和送股428.30亿元（含已宣告未发放的2026年中期现金红利26.10亿元），占累计至2026年上半年实现的归属于上市公司股东的净利润的64.38%。
Q：上半年公司研发费用达10.33亿元，同比增长17.01%，增速显著高于营收增速；同时，购建固定资产等资本性支出达22.98亿元。在推进上海铝件、重庆铝件及海外项目建设的高投入期，公司如何确保经营性现金流的健康？上半年经营活动现金流净额同比下降15.01%，下半年是否有改善现金流的专项举措？
A：您好，上述资本支出旨在夯实供应保障能力、提升产品附加值、增强客户粘性，进而推动公司整体价值与综合竞争力的持续提升。公司亦将根据经营环境、发展需要进行资本支出管理控制。公司2026年上半年经营性现金流保持健康，大于净利润。
Q：上半年公司产生8.03亿元的汇兑损失（去年同期为6.02亿元收益），直接导致归母净利润同比下滑17.37%。若剔除该因素，利润总额实际同比增长4.78%。请问在当前复杂的国际汇率环境下，公司总部财务部门除了运用货币掉期、远期合约等衍生工具外，下半年是否有进一步的汇率风险敞口管理计划？
A：您好，公司通过外汇风险管理，由总部财务统一管控外币敞口，通过匹配海外业务收支币种、优化结算币种，同时择机运用货币掉期、远期合约等衍生工具对冲汇率风险。自2013年至2025年，公司累计汇兑收益达人民币15.78亿，印证了公司汇率波动应对政策的有效性。
Q：上半年福耀美国二期厂房因火情产生1.35亿元的非常损失。请问目前受损产线的恢复进度如何？在保险理赔手续办理期间，公司如何通过全球产能协同保障海外客户的交付？预计Q3末全面恢复后，美国工厂的利润率能否回归至去年同期水平？
A：您好，感谢您的提问，2026年3月22日，我司俄亥俄州莫瑞恩工厂二期厂房局部发生火情。公司已对相关资产配置财产险、利润中断险，截至当前，已收到大部分保险赔款。火情发生后，公司统筹国内外生产与订单安排，确保客户订单正常交付。目前，美国二期工厂已于8月10日恢复一条线的生产调试，另一条线预计9月底可恢复生产并进入调试。
Q：管理层提出下半年将立足声、光、电、波等维度，全面升级智能座舱系统方案。目前智能全景天幕、可调光玻璃、HUD等高附加值产品占比已提升8.03个百分点，请问下半年在成套化智能解决方案的订单获取上是否有实质性突破？新业务（如铝饰件）目前的量产爬坡进度如何，预计何时能对公司整体利润形成正向贡献？
A：您好，公司持续加强研发投入、发挥创新引擎作用，推动产品结构持续升级，提升产品附加值，提升公司综合竞争力。
Q：您可否介绍福耀玻璃在汽车玻璃产品层面的战略方向是什么？以及该方向下，您认为福耀玻璃的竞争优势以及面临的挑战是什么？
A：您好，公司不断拓展“一片玻璃”的边界，以智能玻璃为核心，延伸产业链条。竞争优势：1、专业、专注；2、较强的战略落地执行力及对市场和客户的快速响应；3、完善的产业生态；4、稳定的管理团队和独特的人才培养机制；5、完善的预算管理及统计分析评估改善机制。公司目前为全球最大的汽车玻璃厂商，公司以“敬天爱人，止于至善”作为企业宗旨，保持公司竞争优势。



