


证券代码：603600                                          证券简称：永艺股份
永艺家具股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                              编号：2026-003
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观            √电话会议
□网络会议            □其他

	参与机构
	[bookmark: OLE_LINK7]信达证券、申万宏源、长江证券、国金证券、东北证券、广发证券、国信证券、华福证券、开源证券、浙商证券、富国基金、亘曦私募、华宝基金、华夏理财、嘉实基金、交银施罗德基金、宽远资产、秘银基金、平安基金、谦璞投资、天弘基金、天治基金、五地私募、西部利得基金、新华养老保险、信达澳亚基金、银河基金、圆信永丰基金、中信保诚基金、中信证券资管、中银基金（排名不分先后）

	时间
	2026年8月27日（星期四）10:00-11:00

	地点
	线上会议

	上市公司接待人员
	董事会秘书顾钦杭先生

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、介绍公司2026年上半年总体经营情况
上半年，受中东地缘冲突等影响，世界经济增长总体放缓，多数国家通胀压力明显上升。公司继续以高质量发展主线，以“向内沉淀、持续变革、追求卓越”为主题，坚定推进“产品领先、品牌致胜、数一数二、卓越运营、数智变革、全球经营”六大战略举措，持续提升竞争优势，经营业绩总体保持平稳健康发展。关于2026年上半年公司开展的主要工作，具体可参见《2026年半年度报告》。
（一）2026年上半年业绩情况
1、主要财务数据：上半年，公司实现销售收入25.39亿元、同比增长15.98%，归母净利润1.37亿元、同比增长3.25%，扣非后归母净利润1.35亿元、同比增长4.19%。
2、销售收入：上半年，公司销售收入实现较快增长，主要得益于海外市场需求回暖，同时公司进一步加大TOP国家TOP客户开拓力度，市场份额持续提升。
受中东地缘冲突等影响，世界经济增长总体放缓，多数国家通胀压力明显上升，中国办公椅出口额18.2亿美元、同比下降1.0%。分区域看，美国市场办公椅需求韧性较强，以及受去年同期基数影响，中国对美国的出口额3.3亿美元、同比增长24.1%，公司对美出口也实现较高增速；同时，得益于近年来公司加快开拓非美市场，针对多个薄弱市场和新兴市场设立专项营销团队，提高对客户需求的洞察和响应速度，上半年公司对亚洲、南美、非洲等非美市场的收入继续保持较高增速。
3、净利率：上半年归母净利率5.39%，同比下降0.66个百分点。主要原因系人民币升值导致汇兑损失较大。若剔除汇兑因素影响，上半年归母净利率及扣非后归母净利率均较去年同期明显改善。
4、小结：上半年，外部经营环境不确定因素较多，对收入端和利润端均构成较大扰动。公司以高质量发展主线，持续提升内生增长动能：收入端，通过持续提升市场份额有效对冲宏观需求不确定的影响，实现收入持续较快增长；盈利端，通过持续推进管理体系变革（包括采购体系变革、极致成本方法论、T+3和UBS、智能制造等），不断改善经营质量，持续提升盈利能力。
（二）关于现金分红
为积极加强现金分红、增强投资者回报，公司结合实际情况，继续开展半年度现金分红。分配方案为：每股派发现金红利0.20元（含税），预计派发现金红利总额为6,608.66万元（含税），占2026年1-6月实现的归属于上市公司股东净利润的48.29%。

二、问答
Q:上半年公司经营业绩改善主要体现在哪些方面，做了哪些工作？
[bookmark: jqHO-1787804292348]A:上半年，在人民币升值及原材料价格上涨等不利环境下，公司毛利率仍同比小幅提升，反映出公司内生盈利能力不断增强，而这得益于近年来公司持续导入先进方法论、加快推进管理体系变革。上半年，公司在管理体系变革方面的工作主要有：全面深化采购体系变革，加快构建高效协同的供应链集成管理模式，显著强化采购议价能力，有效对冲大宗原材料价格上涨带来的成本压力；大力推广和应用极致成本方法论，协同推进设计优化、材料利用率提升与工艺改进，系统推动全价值链降本；有序推进UBS精益营运系统建设，全面应用精益改善工具，积极推动提案改善、改善周改善、精益项目改善，在产线效率、流程效率、质量成本、材料节约等方面取得进一步成效；同时，向越南和罗马尼亚基地有序输出先进管理方法论，有效推动降本增效、精益运营、效率提升，进一步巩固竞争优势。
[bookmark: cJ0H-1787804780447]
Q:上半年公司外销业务收入增长较快，主要做了哪些工作？
A:受中东地缘冲突等影响，世界经济增长总体放缓，多数国家通胀压力明显上升。面对复杂严峻的外部环境，公司坚持“数一数二”市场战略不动摇，全面升级TOP国家TOP客户2.0管理体系，围绕客户分级、产品匹配、商机管理三大维度精细化运营，深入推进大客户价值营销全覆盖，同时内部加强产品部门与销售部门协作，构建系统化产品地图，围绕客户需求制定产品解决方案，助力销售团队精准捕捉需求、高效匹配产品，不断提高商机转化率。
分市场看，上半年美国市场增长较快，一方面得益于美国市场需求韧性较强，另一方面也得益于公司市场份额持续提升（老客户份额提升，新客户持续拓展），以及升降桌等新品类增长。同时，公司大力开拓非美市场，加快推进销售组织“走出去”，针对多个薄弱市场和新兴市场设立专项营销团队，加快提升目标市场渗透率，上半年公司对亚洲、南美、非洲等非美市场的收入继续保持较高增速。

Q:上半年公司内销业务情况如何？
A:上半年，公司内销业务销售增幅较小，主要受宏观消费需求疲软等因素影响。公司继续围绕产品、营销、渠道等不断优化，大力推进国内市场开拓和自主品牌建设。在产品端，持续迭代升级旗舰产品和主销产品，产品美学与功能体验持续提升；在品牌端，持续推进全域内容营销，强化“撑腰”品牌心智，品牌建设深度嵌入自主品牌销售体系，有效助力流量获取、用户转化、渠道拓展和经营效率提升；在渠道端，线上聚焦天猫、京东、抖音等平台，强化产品经营理念，围绕核心爆品做好流量入口管理和精细化运营，促进流量有效转化；线下加快自主渠道品牌化建设，2B业务持续深化区域渠道商落地服务和业务开拓，同时着力突破标杆大客户；加快线下旗舰店等零售渠道布局，同步深化终端标准化建设与标杆门店打造，推动市场份额和品牌影响力实现双重跃升。
后续，公司将围绕产品、品牌、渠道等持续优化，努力实现国内自主品牌业务销售增长、盈利提升、品牌破圈，加快打造中国人体工学椅第一品牌。

Q：公司越南基地后续还有哪些改善空间？
A:公司于2018年在行业内率先“走出去”投资建设越南生产基地，经过多年建设已在客户资源、产能规模、本地化供应链、人员素质、技术工艺等方面奠定了坚实基础，先发优势明显。后续，公司越南基地将逐步向国内基地对标看齐，并基于国内制造优势及运营经验，持续导入采购体系变革、极致成本管理、UBS和T+3精益管理体系等先进管理方法论，持续推进精益运营、降本增效，保持并提升竞争优势。

[bookmark: o531-1787804292350]Q:罗马尼亚基地盈利情况及改善计划？
[bookmark: 0BSS-1787804292352]A:上半年，受中东地缘冲突影响，大宗原材料上涨，同时欧洲市场需求下行，公司罗马尼亚基地收入及利润承压；通过优化产品结构、调整销售价格、优化供应链和产能布局、提高人效等多项有效举措，盈利水平较前期已有明显改善。后续，公司将持续推进各项降本增效举措，推动罗马尼亚基地持续改善盈利能力，为公司进一步拓展欧美市场提供有力支撑。
[bookmark: hkQl-1787804785177][bookmark: QlOU-1787804292354][bookmark: 3tyX-1787804292356][bookmark: 5ExX-1787804789544][bookmark: ZbWL-1787804292358][bookmark: 03wZ-1787804292360][bookmark: gzi5-1787804793621][bookmark: EQyd-1787804292362][bookmark: L7FK-1787804292365][bookmark: fAl1-1787804798755][bookmark: KhHv-1787804292367][bookmark: zxkS-1787804292369][bookmark: auLL-1787804804058][bookmark: 23C0-1787804292371][bookmark: vMWr-1787804292373][bookmark: PHLA-1787804809353][bookmark: Plxh-1787804292375][bookmark: vnnJ-1787804292377][bookmark: ks4Q-1787804813735][bookmark: Xl7D-1787804292379][bookmark: Bq5D-1787804292381][bookmark: D9qs-1787804817500][bookmark: ToPf-1787804292383][bookmark: OYBs-1787804292385][bookmark: iB97-1787804821000][bookmark: RHiJ-1787804292387][bookmark: dbTq-1787804292389][bookmark: PyTz-1787804824096][bookmark: 8m2M-1787804292391][bookmark: mRLM-1787804292393][bookmark: VKJU-1787804827663]
Q:如何展望下半年的收入和盈利情况？ 
A:收入端，公司持续加大TOP国家TOP客户开拓力度，市场份额不断提升。公司将积极发挥自身优势，持续加大市场开拓力度，努力以份额提升的核心逻辑对冲市场需求不确定性的影响。
利润端受多种因素影响，但随着公司销售收入持续增长，规模效应持续显现，同时部分项目有望减亏、扭亏，总体而言下半年有利因素多于不利因素，利润端有望持续改善。
上述展望仅基于当前时点的客观预计，后续需要根据各种变量持续跟踪判断。

注：本次投资者活动如涉及对行业的预测、公司发展战略规划等相关内容，不能视作公司或管理层对行业、公司发展或业绩的承诺和保证，敬请广大投资者注意投资风险。

	其他事项
	无

	附件清单
	无

	日期
	2026年8月27日






