证券代码：601777                                            证券简称：千里科技

千里科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                  编号：2026-8
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研    □分析师会议
□媒体采访        □业绩说明会
□新闻发布会      □路演活动
□现场参观	
其他（请文字说明）
“我是股东”走进上市公司——千里科技

	接待对象单位名称及人员姓名
	中欧基金、永赢基金、启泰投资、汇丰晋信基金、明澄投资、东吴基金、国泰基金、冠亚投资、申万菱信、天治基金、睿远基金、笃道资产、东方红资管、汐泰投资、睿亿投资、天弘基金、掌赢投资、怀澄基金、申万宏源证券、长江证券、华福证券

	公司接待人员
	董事长：印奇
副董事长：鲍毅
副总裁兼董秘：夏雨扬
千里智驾联席CEO：陈奇
千里智驾CFO：朱奕

	时间
	2026年8月26日

	地点
	千里科技（上海）会议室

	交流内容及具体问答记录
	1. 未来3—5年智驾算法技术路径会向什么方向发展？千里科技作为国内领先的智驾方案商，如何打造并保持自身的差异化核心竞争力？
回复： 
首先，智驾算法的技术路线已形成行业共识：以大模型为驱动、以世界模型为基础的演进方向明确，国内头部厂商的终极方案均指向“VLA + 世界模型”的架构。
[bookmark: _GoBack]其次，智驾竞争的核心不只在于表层算法，更在于底层的数据、算力与人才，以及与之配套的运作体系与工具链体系——正是这些底层能力，决定了数据与算力能否真正转化为效用。
千里科技的核心竞争力主要体现在三方面：其一，公司具备一整套完善的底层支撑体系，能够充分释放数据、算力与人才的价值；其二，公司是国内少数同时具备 L2 与 L4 规模化落地能力的厂商，数据资源优势突出，且已通过量产交付验证自身实力；其三，公司打造软硬件一体化能力，能够对方案的最终成本、用户体验与端到端结果负责。
当前，公司的数据飞轮仍在持续运转，未来公司将进一步巩固技术壁垒与竞争优势。

2. 当前智驾方案存在纯视觉和多传感器融合的技术路线争议，2027年国内L3落地后两类路线的市场格局会发生什么变化？千里科技在技术路径选择上是否会有倾斜？纯视觉路线在L3时代是否会遇到短期瓶颈？
回复：
首先，纯视觉与多传感器融合二者本质上并不矛盾：纯视觉是智驾方案的基础，多传感器融合则可进一步提升安全性，两条技术路线未来将并行发展。
其次，传感器成本已大幅下降。据行业公开信息，激光雷达成本显著回落，与摄像头之间的成本差距明显收窄。底层模型的核心将以视觉为基础，并且激光雷达等传感器的帧率等性能仍在持续演进。未来，为满足 L3 级对冗余与安全性的要求，行业主流方案大多会采用多传感器融合路线。
千里科技将坚持“以视觉为基础、以 AI 原生为驱动”的技术路线，并依据场景需求配套 4D 毫米波雷达等多类传感器，依托底层模型能力与软硬件工程化能力，保障方案的安全性与用户体验。

3. 三年后智驾行业的市场格局会如何演变？第三方智驾方案商和主机厂自研的市场份额会如何分配？ 
回复：
智驾行业供应链加速向头部集中的趋势已较为明确，但具体到各参与方的份额占比，目前仍难以准确判断。
智驾产品的核心竞争力源于技术领先性与规模效应，最终须以用户价值为核心——在保障优异体验的同时实现成本可控；相较而言，第三方方案商在这两方面具备相对优势。


4. 面对Momenta、地平线等竞争对手在芯片硬件领域的投入，千里科技的发展策略是什么？核心竞争优势有哪些？
回复：
公司的核心竞争力主要体现在两方面：一是深厚的 AI 技术积累，核心团队拥有约 15 年 AI 相关经验；二是软硬件一体化能力。此外，公司拥有完整的制造体系与造车资质，是国内少数实现智驾与座舱全面布局的厂商之一。
公司的发展策略是定位于软硬件一体化的解决方案提供商，而非单纯的软件企业。未来，公司将联合生态伙伴在芯片、域控制器等领域形成技术方案矩阵，并在硬件层面采用灵活开放的合作模式，最终以服务整车厂（OEM）与终端消费者需求为核心，对方案的最终效率与成本负责。
同时，公司将结合战略需要适时推进产业整合，持续完善业务布局、强化竞争壁垒。


5. 当前公司除了吉利之外其他车企客户的开拓情况如何？向不同车企提供智驾方案时如何平衡车企间的竞争关系？如何保持中立性打消主机厂对数据安全的顾虑？
回复：
公司当前以服务吉利集团旗下极氪、领克、银河、smart等多款车型为基础，打磨自身的智驾产品能力。得益于复杂场景中的方案验证，公司有望获得更多车企的订单，未来客户结构不会局限于吉利单一客户，客户拓展正按计划有序推进中。
在客户关系方面，公司的核心战略是与头部车企建立联盟，首要保障服务好每一家合作客户，依托自身智能化能力持续提升合作车型的产品竞争力与销量，实现与客户的共赢。
在数据方面，公司将在符合数据法规及各家车企要求的前提下，搭建具备规模化效应的通用平台，聚合来自不同地域、气候与场景的长尾及极端场景数据，提升智驾平台的安全性与通用能力，最终惠及所有合作车企，形成数据网络的正向循环。

6.阶跃星辰和千里科技之间有哪些业务协同？
回复：阶跃星辰与千里科技业务定位不同。千里科技定位于利用阶跃星辰的基础大模型能力，打磨面向智能汽车场景的优质产品、技术与解决方案，并构建适配的商业模式，推动 AI 技术在实体场景的商业化落地。


	关于本次活动是否涉及应当披露重大信息的说明
	本次活动不涉及应当披露的重大信息

	附件清单（如有）
	无



