证券代码：603236                                   证券简称：移远通信
上海移远通信技术股份有限公司
投资者关系活动记录表
	时  间
	2026/8/17、2026/8/18、2026/8/21、2026/8/27

	地  点
	上海、北京

	调研形式
	[bookmark: OLE_LINK1]■特定对象调研	       
□分析师会议          
□电话会议
□网络会议	              
□媒体采访
	□新闻发布会  
■路演活动           
□现场参观	
■业绩说明会              
□其他

	来访人员名称
		中信建投 汪洁
华源证券 李心怡
山西证券 张天
兴业证券 王灵境
东兴证券 石伟晶
浙江农发产投 郑祺然
华泰证券 高名垚
当涂信实基金 沙涛
长江证券 祖圣腾
海富通基金 彭志远
上海林拙投资 曹思杨
申万宏源 郝知雨
富国基金 张雨晴
东方资管 刘辉
中金证券 刘泽龙、朱镜榆
华创通信 王逢节
天风证券 余芳沁
	国泰海通 朱颜小悦
行知创投 周峰
国海富兰克林基金 陈晶
壁虎资本 顾彬霄、张小东
国华兴益保险 韩冬伟
泰康资产 韩东方
大家资产 刘永旭
人保养老 李金阳
华夏基金 倪铭轩、杨伟
天弘基金 钱嘉隆、张磊
银华基金 王浩、蒋婉莹
中信证券资管 张家宇
中金资管 曾啸天
纽富斯基金 黄俊豪
方正证券 黄王琥
诺安基金 袁文翀
粤开资本 李勇杰

	世嘉控股 王俊杰、朱凯伦、施学东
上海固信投资控股有限公司 杨灿
国寿资产 和鸣盛、姜盼宇、刘涛、赵文龙




	公司接待人员
	董事、副总经理、首席运营官  张栋
副总经理、首席销售官  徐大勇
副总经理  杨华伟
董事会秘书  王凡

	[bookmark: OLE_LINK6]投资者关系活动主要内容介绍
	1、 公司高管对2026年上半年业务和财务数据介绍
业务端：2026年上半年，公司以“1+N”战略构建协同发展，业务围绕通信模组及天线、车载、物联网垂直解决方案、端侧AI及解决方案四大类纵深推进。其中，通信模组及天线是物联网连接的底座；端侧AI方面，公司前期大力布局的车载、算力模组、解决方案业务在上半年都增长很好。公司开发的“模组+AI大模型+AI算法+物联网平台”一体化AIoT解决方案，可支撑未来端侧AI大规模落地，目前已落地的场景有智慧出行、具身智能、庭院智能、医疗康养、商业服务、智能家居、智能陪伴、智慧宠物、睡眠经济、智慧零售、智慧城市等众多行业。
财务端：2026年上半年，公司实现营业收入152.59亿元，同比上升32.16%；实现归属于上市公司股东的净利润6.02亿元，同比上升27.84%。2026年上半年公司毛利率18.71%，同比有所上升。上半年公司通信模组天线业务收入81.06亿元，占比53.12%；车载、智能、解决方案业务收入71.36亿元，占比46.76%。
[bookmark: OLE_LINK2]成本端：上游原材料紧缺，价格持续上涨，公司二季度持续进行价格传导，2026年H1毛利率同比上升，2026年Q2毛利率环比也在提升。费用端：为支撑公司业务增长，上半年研发费用同比有所增长，Q2研发费用率环比有所下降。产品结构方面，公司车载、智能、解决方案高毛利业务收入占比已接近公司整体营收的一半，未来也是公司重要的业绩增长引擎。
2、 投资者问题与回复
1、 公司2026年上半年业绩增长的主要驱动因素有哪些？
回复：报告期内，公司业绩增长主要来自下游各领域出货量增长，尤其是车载、智能、解决方案业务增长较好，这块业务上半年营收占比已接近一半，目前已成为公司第二增长曲线。
端侧AI方面，公司以“模组+AI Agent+AI算法”为核心的一体化AIoT解决方案已在AI玩具、AI眼镜、机器人等场景实现商业化落地。在算力模组方面，公司各类 AI 算力模组已广泛应用于智慧零售、车载后装与智能座舱、智能家电与智能家居、平板手持、直播与视频会议、机器人、增强现实（AR）/混合现实（MR）、3D 扫描仪、边缘计算/工业计算等领域。XR眼镜方案完成Hawk、Dolphin两大XR产品线发布，已助力 AR客户实现万台级出货；机器人解决方案已落地商业服务、医疗、农业、家用、四足及人形机器人等多个领域。
车载方面，公司围绕“通信+计算+感知”开展体系化车载产品布局，广泛赋能智能座舱、辅助驾驶、车路协同等关键应用场景，单车价值量持续提升。
从收入结构上看，公司车载、智能、解决方案高毛利业务收入占比已近五成，毛利率达21.42%，成为公司重要的业绩增长引擎。
2、 上游原材料价格仍在上涨，公司毛利率提升的原因？是否能保持？
回复：2026年上半年公司毛利率18.71%，同比提升；2026年第二季度毛利率20%，环比进一步改善。主要是因为业务结构持续优化、车载、智能、解决方案这类高毛利业务收入占比提升。Q2毛利率环比提升是因为第二季度公司销售端向下游价格传导更充分。
目前看上游原材料价格还在上涨，但公司会持续关注上游原材料市场变化情况，做好物料储备以及价格传导。同时，公司会继续大力推进高毛利业务增长。
3、 公司经营活动现金流比较紧张，有哪些应对措施？
回复：报告期内，受部分原材料供应紧张及价格上涨影响，公司为保障供应链稳定和满足未来业务发展需要，适度增加原材料储备，经营活动现金流出较高。
应对措施上，公司已建立完善的回款跟踪机制，平均账期相对稳定。一方面公司结合下游客户需求和订单情况以及上游原材料市场走势，动态调整备货策略；另一方面，公司会根据发展需要合理安排运营支出以及银行借款等融资安排，补充营运资金。
4、 公司2026年上半年存货的构成情况，存储占比？
回复：截至2026年上半年末，公司存货77.81亿元，其中75%都是原材料，原材料里存储芯片因为价格上行所以占比有所提升。
5、 上半年公司研发费用同比增长的原因是什么？
回复：2026年上半年，公司在端侧AI解决方案、AI算法、车载等业务领域持续研发投入，这些业务是公司重要的增长引擎。但同时公司通过加强研发项目投入产出管理、优化运营效率等措施对研发费用进行管控，Q2研发费用率环比有所下降。
6、 公司车载业务具体有哪些进展？
回复：公司围绕“通信+计算+感知”为核心，开展体系化产品布局，涵盖车载网联、智能座舱、智驾SiP、毫米波雷达、数字钥匙等多领域，单车销售价值不断提升。
在车载网联领域，公司车规级5G通信模组实现关键物料全国产化，并率先推出符合3GPP R18标准的车规级5G-A模组，已有多家头部车企启动方案导入；C-V2X方案已实现量产，全面赋能高阶辅助驾驶、自动泊车、V2X预警等关键场景。
在智能座舱领域，公司推出覆盖旗舰豪华、高端主流及家用经济三个层级的舱驾融合一体化解决方案，实现从高端车型到大众车型的全价位段覆盖；相关方案已通过AEC-Q104车规级测试，获得多家国内头部车企定点，相关车型将于近期陆续进入量产阶段。
在智驾SiP领域，公司高阶辅助驾驶方案取得里程碑式突破，全面支持L2至L3级别辅助驾驶，覆盖高速公路辅助驾驶、自动泊车、拥堵跟车等核心场景，目前已获得重要定点，可为不同定位车型提供灵活适配的规模化解决方案。
在毫米波雷达等感知领域，公司AR光影毫米波雷达尾门方案已实现量产，国内头部车厂已于2026年2月正式搭载，相关车型成为国内首批量产车型；面向消费端的睡眠监测、跌倒检测雷达产品亦已实现量产交付。
在数字钥匙领域，公司已发布新一代汽车数字钥匙整体解决方案，全面支持CCC、ICCE、ICCOA三大主流协议标准，适配各大主流手机及钱包，并已获得国内头部车企定点。
7、 公司端侧AI及解决方案业务发展情况如何？
回复：公司以“模组+AI Agent+AI算法”为核心构建了一体化AIoT解决方案，形成了端侧AI全链路能力。
算力模组方面，公司产品覆盖从入门级到旗舰级的算力梯度，以满足客户在端侧AI不断增长的算力需求，已广泛应用于智慧零售、车载后装与智能座舱、智能家电与智能家居、机器人、AR/MR、边缘计算等领域。
AI算法方面，公司深耕AI音视频算法，覆盖人脸、图像、OCR及音频、多模态等关键领域。为了让客户更好的体验AI算法，公司开设了用户体验平台，客户如同“选购商品”般便捷获取适配的AI算法。
AI解决方案方面，公司推出的“模组+AI大模型+AI算法+物联网平台”方案，在机器人、AI玩具、AI眼镜、智慧零售、智慧家居等领域打造了一系列标杆案例：机器人解决方案已落地商业服务、医疗、农业、家用、四足及人形机器人等多个领域；AI玩具一体化解决方案已与头部品牌合作推出多款产品；AI眼镜方案可提供软硬件深度定制，公司自有常州工厂可支撑其规模化量产。
在物联网垂直行业，公司以“宝维塔®”“沃地泰®”“艾络迅®”等子品牌为载体提供软硬件一体化解决方案：工业智能领域，宝维塔已完成多条面向Tier1客户的自动化产线交付；智慧农业方面，沃地泰已完成欧洲、东亚、南美多项海外关键认证；艾络迅持续为智能家居、能源、户外出行等领域提供数字化转型服务。
8、 公司海外业务发展情况如何？
回复：2026年上半年，公司境内业务收入占比52.74%，境外业务收入占比47.26%。
从业务推进节奏看，公司境内外业务整体齐头并进，境外市场需求结构与国内整体一致；公司新业务多从国内市场起步，待国内产品路线打磨成熟后，持续向海外市场推广。
从盈利水平看，上半年境内毛利率略高于境外，主要与价格传导及产品结构有关。长期看境外毛利率相对更有优势。
9、 公司长期业务发展规划与增长展望？
回复：公司上市以来，业务整体营业收入保持了较好的增长。公司构建“1+N”战略，围绕通信模组及天线、车载、物联网垂直解决方案、端侧AI及解决方案等业务板块纵深推进，在巩固完善模组业务的基础上，积极开拓高附加值的衍生业务，持续优化产品结构。
从市场空间看，公司各业务板块所处赛道的市场空间非常可观。在车载领域，舱驾融合从概念验证走向规模量产，智能网联汽车渗透率快速提升，车载单车搭载量显著增加；端侧AI等新兴领域市场空间广阔，随着AI大模型与各类智能终端加速融合，千行百业的智能化需求持续释放，公司将在上述领域持续发力。
公司具备一站式物联网整体解决方案能力，具备AI端侧全链路能力，通过“硬件+连接+平台+应用”的生态协同，可为客户提供从底层连接、终端配套到平台应用的全链路赋能。公司通过这些能力，相关解决方案已经在众多端侧AI场景落地使用，相信未来不论哪个细分领域爆发，公司都能快速推动客户产品上市。未来公司在模组业务基础上，会继续大力推进端侧AI解决方案等业务，压实第二增长曲线。
10、 公司与飞利浦的专利诉讼目前进展如何？
回复：公司与飞利浦的专利诉讼案件始于2020年。2021年至2022年，公司在美国国际贸易委员会（ITC）的平行调查程序中应诉并胜诉；此后，公司通过多方复审程序成功挑战多项涉诉专利的有效性，飞利浦已相应缩减其专利权利主张范围。
美国特拉华州地区法院1710案件于2026年8月24日开庭审理，法院作出最终判决尚需一定时间。公司正积极应诉，目前生产经营、客户合作与产品交付均正常开展。

	[bookmark: _Hlk238832471]备注
	[bookmark: OLE_LINK5]飞利浦1710案件最新进展可参考公司于2026年8月29日披露的《关于重大诉讼的进展公告》。



