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上海华培数能科技（集团）股份有限公司
投资者关系活动记录表
	投资者关系活动类别
	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他               

	参与单位名称及人员姓名
	中金汽车   吕沛航
瓦鎏咨询   刘玉金
交银施罗德基金管理有限公司   陈均峰
嘉实基金管理有限公司   沈玉梁
华宝基金管理有限公司   毛文博
申万菱信基金管理有限公司   王瀚
中国建设银行股份有限公司   唐文成
太平养老保险股份有限公司   张凯
银河基金管理有限公司   于嘉馨
华软资本   卞云振
北京泽铭投资有限公司   单河
中国人寿养老保险股份有限公司   吕品洁
敦和资产管理有限公司   诸文洁
鑫元基金管理有限公司   张峥青
红思客资产管理(北京)有限责任公司   孙浩桐
圆信永丰基金管理有限公司   田玉铎
东吴证券股份有限公司   黄诗涛
华福证券有限责任公司   万伟
华福证券有限责任公司   闫燕燕
开源证券股份有限公司   刘毅
上银基金管理有限公司   颜枫
重庆渝汇投资(集团)有限公司   李树平
德邦证券股份有限公司   张威震
上海恒穗资产管理中心（有限合伙）   骆华森
长城基金管理有限公司   李梓骏
信达机械   王锐
汇丰晋信基金管理有限公司   韦钰
广发证券   王莎
中信证券股份有限公司   施洪斌
广州拙一资产管理有限公司   黄钢
中国国际金融股份有限公司   杨玉梅
中泰证券   张颖辉
国元高端制造   许元琨
平安银行股份有限公司   刘颖飞
湘财证券股份有限公司   卢宇峰
深圳市尚诚资产管理有限责任公司   黄向前
深圳市明达资产管理有限公司   黄俊杰
长江机械   刘晓舟
沣杨资产   吴亮
长城汽车   陈逸同
中邮电新   苏千叶
华鑫汽车   林子健
华鑫汽车   程晨
国盛汽车   丁逸朦
浙商汽车   文姬
国信证券   延姣阳
华源大制造   林高凡
西南机械   邰桂龙
银河汽车   张渌荻
兴业机械   姜昊
中泰先进产业   杨帅
方正机械   朱柏睿
JARISLOWSKY, FRASER LIMITÉE   Haiwen Luo
China Orient International Asset Management Limited   XiaTerry
GIC Private Limited   刘濯宇
Drummond Knight Asset Management Pty Ltd   Nicholas Tan
CGN Investment (HK) Co., Limited   WuWemin

	时间
	2026年8月28日

	地点
	上海

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书 王冲

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、从商用车传感器角度出发，哪些品类Q2出货是比较好的，在客户中的份额能否看到提升趋势？
2026年第二季度，公司出货量最大的商用车传感器为压力类传感器，该品类也是公司长期以来的优势领域。目前，公司在国内商用车压力传感器市场中保持领先地位。
总体而言，公司核心客户群体保持稳定，主力产品在关键客户中的供应地位持续巩固。

2、公司产品在传统商用车与新能源商用车之间，在材料选用、结构设计等方面是否存在显著差异？
公司产品在传统燃油商用车与新能源商用车之间确实存在一定差异化设计，尤其在具体应用场景和系统适配层面。但从核心技术角度来看，其核心敏感元器件的技术路线具有高度一致性。目前，公司在中压段压力传感器领域主要采用陶瓷敏感元件技术，高压段则采用基于金属应变片的MEMS技术。公司已实现陶瓷电容与陶瓷电阻两种主流技术方案的全覆盖，并自主掌握相关核心工艺。
为进一步强化上游核心部件的能力，公司于本年度上半年设立子公司“智芯电子”，专注于陶瓷芯体的研发与制造，以提升在中压及微压领域的垂直整合能力。

3、公司近期正在向机器人关节总成方向拓展，请问目前客户合作及商业化进展如何？同时，公司在核心零部件方面的自制进度及未来规划是怎样的？
[bookmark: _GoBack]公司机器人关节模组目前处于样件试制与实验室验证阶段。截至目前，减速器现阶段采用外采方式，市场供应充足、成本合理，未对模组成本构成压力；电机、电路板、电控系统及散热模块等关键部件均为公司自研自制，技术能力已初步建立。

4、传感器业务上半年收入波动较大，公司提及部分受MEMS进口芯片向陶瓷芯体切换的验证周期影响，同时温度传感器面临行业低价竞争压力。目前芯片客户端路试已完成，后续传感器业务将如何应对商用车市场下行及行业价格战压力？
针对传感器业务的当前挑战与未来规划，公司已形成明确的战略路径：
1）积极拓展乘用车市场，突破客户准入门槛。
公司前期在商用车领域积累深厚，但鉴于国内商用车市场受宏观经济影响需求承压，公司自两年前已启动从商用车向乘用车的战略转型。报告期内，全球新能源汽车龙头企业温度传感器项目已顺利实现量产供货，部分项目将在2027年形成较为明显的收入贡献。该项目的顺利推进，有望为公司后续进入国内主流乘用车供应链奠定重要基础，显著增强客户对公司规模化供货能力的信任。
2）稳步开拓海外商用车市场。
在海外市场方面，公司通过基金合作等方式积极布局，报告期内与国际商用车客户的合作取得良好进展，海外商用车业务整体保持稳健增长态势，有效对冲了国内市场的周期性下行压力。
3）持续推进技术降本与产品结构优化。
公司持续加大在陶瓷芯体、MEMS芯片等关键环节的投入，并进入相关验证阶段。该自主研发有助于降低成本、增强供应链自主可控能力，同时为后续客户拓展提供更具性价比的产品组合。目前，相关芯片的客户路试已顺利完成，后续将逐步推进量产切换。

5、公司海外收入占比持续提升，公司如何应对汇率波动对利润的影响？
关于海外收入占比提升及汇率管理问题，随着传感器业务规模扩大，公司海外收入占比将进一步上升，未来将积极运用外汇套期保值等金融工具，平滑汇率波动对利润的影响。同时，在新签商务合同中，公司将优先争取以人民币作为结算货币，以降低汇率敞口。公司整体海外收入占比将进一步提升，但相关风险管控措施亦将同步强化，确保财务稳健运行。

以上如涉及公司所处行业发展趋势、公司发展规划等相关内容，不代表公司或公司管理层对行业发展、公司发展或业绩的预测和承诺，不构成公司或公司管理层对投资者的实质性承诺，敬请广大投资者注意投资风险。

	附件清单
（如有）
	无

	日期
	2026年9月2日



