北京福元医药股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2026-14
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        分析师会议
□媒体采访            业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他（请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	平安医药 韩盟盟 曹艳凯

	时间
	2026年9月2日10:00-11:10  

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书 张莉瑾
药物研究院创新中心总监 王岩
证券事务代表 郑凯微

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、公司创新药上半年的整体研发进展？
回答：上半年，公司创新药研发成果丰硕，共计申请23件专利，2件专利获授权，创新药FY101和FY103稳步推进一期临床试验，研发管线持续扩容。随着项目推进，公司的研发管理体系也在逐步完善中。

2、FY101一期临床数据如何？什么时候会进入二期临床？
回答：FY101一期临床数据显示效果良好，符合公司预期，公司会根据信披要求及时披露该项目进展情况。

3、公司肝外递送系统研发进展如何？
回答：肝外递送领域正在开展相关研究和评估工作，相关项目整体仍处于早期研发阶段，公司将根据研发进展及内部评估情况有序推进后续研究工作

4、BD方面公司目前是否有进展？
回答：公司对BD合作保持双向的开放态度，将结合整体技术布局、研发需求及项目进展，持续关注和审慎评估相关合作机会。公司已组建BD团队，积极持续拓展合作机会。后续如有相关进展，公司将严格按照相关规定及时履行信息披露义务。

5、公司创新药除了小核酸之外还有别的研发方向吗？
回答：公司在抗体和小分子也有布局，抗体与小分子研发能力作为核酸递送研发的重要支撑，同时探索相应分子形式的新药研发。

6、在药物发现环节，AI应用的多吗？
回答：AI作为药物发现阶段的重要工具，可以帮助公司加速药物开发，公司正在积极交流学习AI与医药行业的结合。

7、公司创新药研发团队情况？是否会继续扩张？考核与激励的机制是什么样的？
回答：药物发现团队目前已有60余人，并将持续吸纳优秀人才。公司目前对研发团队以项目为维度进行考核，薪酬包含基础薪酬和项目考核激励，设置PCC、IND等关键节点，节点达标兑现考核奖励。

8、公司上半年收入端增长，利润端下降的主要原因是因为毛利率下降吗？
回答：主要原因有：（1）1-8批集采续标降价，产品销量实现增长，但降价带来的影响无法被销量增长抵消，影响了毛利；（2）复方α酮酸历史销售收入占比约有10%，占比较高，今年上半年相较去年同期收入大幅减少，对毛利冲击较大；（3）高精尖药品产业化建设项目转产药品需逐批次验证转产，验证批次产品无法对外销售，增加了生产成本。

9、公司未来的销售增长主要会是在院外增长吗？
回答：公司上半年院外零售渠道收入占比较去年同期有所增长，公司将持续布局零售及电商业务，积极拓展院外市场。

10、公司未来的研发费用会持续增长吗？
回答：上半年公司整体研发投入约2亿元，同比增加23%，主要是创新药投入的增加。未来随着创新药项目的推进，公司创新药研发投入占比预计将逐步提升。

11、公司仿制药有出海计划吗？
回答：公司正在积极拓展海外业务，通过经销商出口到非洲、美国、东南亚等多个国家和地区。

12、公司是否会拓展原料药的对外销售？
回答：公司原料药业务目前以内部配套为主，围绕“原料药+制剂”一体化进行布局，旨在提升产业链协同效应和盈利空间。后续公司将根据主业发展需要，持续发挥原料药业务的支撑作用，同时也积极拓展原料药的对外销售。

13、公司股权激励预计何时推出？
回答：公司于2025年2月4日完成股份回购，累计回购股份1200万股。公司将结合发展战略和人才规划，适时推进股权激励计划，请届时关注公司公告。


公司与参会投资人进行了充分的交流与沟通，并严格按照公司《信息披露管理制度》等规定，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平。

	关于本次活动是否涉及应披露重大信息的说明
	否

	附件清单（如有）
	

	日期
	2026年9月2日



