
证券代码：000929 证券简称：兰州黄河

兰州黄河企业股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-002

投资者关系

活动类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □实地调研

□电话沟通 □投资者交流

□其他（请文字说明其他活动内容）

参与单位名

称及人员姓

名

和信证券：高峰、赵晋、毕冰湖、贾纪伟；中山证券：李顺意；

国元证券：唐小强；中金财富：余卓群；晋和投资：姬永锋、王

俊；东方财富：王依依；天堃资本：艾善勇；恒天成基金：李许

常青藤基金：杨建兴、闵磊；蠡源晟投资：胡德安；汇智融达基

金：曹杰等

时间 2026年 9月 3日 16:00

地点
湖南省长沙市天心区湘府西路 31号鑫远国际大厦 A座 9楼公司

会议室

公司接待人

员姓名

董事、副总裁、董事会秘书：宋敏

副总裁：王军辉

证券事务代表：王用智

投资者关系

活动主要内

容介绍

交流的主要内容：
1.公司核心业务板块现状与产能布局？

啤酒业务：目前天水工厂和西宁工厂的年产能约 18万吨。

果汁业务：公司拥有宁夏吴忠、河南三门峡、重庆忠县三个

生产基地，其中吴忠工厂主要生产苹果汁，产能约 1万—1.3万
吨；三门峡工厂主要生产苹果汁并规划生产梨汁、桃汁等产品，

产能约 2万—3万吨；重庆工厂主要生产橙汁，产线处理能力约
30吨/小时。

2.啤酒业务当前销售情况、突破方向以及线上销售的情况？



在线下渠道方面，啤酒销售以经销商体系为主，头部品牌凭

借长期积累的渠道资源形成较强竞争优势，区域性品牌在全国化

拓展中面临一定挑战。公司作为深耕甘青区域的啤酒企业，在品

牌认知度及渠道建设方面与头部品牌存在差距，区域市场容量亦

对公司业务增长构成制约。为突破销售瓶颈，公司正积极推进全

国化战略，在基地市场加强经销商培育与产品价值链重塑，重点

布局华北、华南等目标市场，同时在陕西等工厂周边区域新设销

售大区，加大招商力度。

线上销售方面，2026年上半年公司啤酒及饮料业务线上渠道

销售收入占整体业务营收比例约为 40%。公司已在抖音、天猫、

京东等主流电商平台开设自营店铺，其中抖音平台为线上收入的

主要来源。线上渠道的拓展同步带来了物流成本及平台推广费用

的增加。

3.消费群体结构变化及公司产品的调整情况？

近年来，啤酒行业消费群体和消费偏好发生显著变化，低度、

微醺、风味多元的产品需求持续增长。产品层面，公司密切关注

消费偏好变化。有计划地推出了低酒精度、茶香、果味等清爽型

产品，今年公司针对女性与浅饮爱好者推出了果泥啤酒等产品，

满足多样化需求。

4.公司目前是否有其他投资计划？

目前公司深耕主业，围绕市场拓展、产品升级及渠道建设等

方面持续投入。公司经营管理层始终以提升公司价值和盈利能力

为核心目标，全力以赴推进各项经营工作，目前暂无对其他板块

的重大投资计划。

5.公司今年的经营目标？

公司经营管理层始终以提升盈利能力为核心目标，但公司盈

利情况受市场环境、生产成本等多种因素影响，公司将全力以赴

做好各项经营工作，争取以更好的业绩回报投资者。具体经营成

果请以公司后续披露的定期报告为准。

附件清单 无

日期 2026年 9月 3日


