北京昭衍新药研究中心股份有限公司投资者关系活动记录表
证券代码：603127                           公司简称：昭衍新药
北京昭衍新药研究中心股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2026-003
	投资者关系
活动类别
	□特定对象调研                  □分析师会议
□媒体采访                      √ 业绩说明会 
□新闻发布会                    □路演活动 
□现场参观                      □其他（              ）

	参与单位名称
	全体投资者均可通过网络互动的方式参加本次说明会

	活动主题
	昭衍新药2026年半年度业绩说明会

	时间
	2026年9月8日  9:00-10:00

	地点
	上证路演中心 https://roadshow.sseinfo.com

	形式
	网络文字互动

	参会人员
	总经理、董事会秘书：高大鹏
独立董事：阳昌云
财务负责人：于爱水

	投资者关系活动
主要内容介绍
	在本次业绩说明会上，公司就投资者关心的问题给予了答复，并对相关问题进行了梳理，问题及答复如下：
1、生物资产公允价值对本期利润影响很大，如何看待后续实验猴价格走势，公司对生物资产收益的可持续性怎么判断？
答：1）非人灵长类实验动物价格变动主要源于供需结构变化：从需求端来看，2026年国内创新药融资、BD授权交易持续回暖，带来整体行业对于非人灵长类实验模型的需求大幅增长；从供给端来看，非人灵长类实验动物繁育率相对稳定，行业供给弹性较低，无法跟随需求快速扩产，因此国内非人灵长类实验动物的供需呈现紧张状态，价格也随之提升。然而，随着非人灵长类实验动物进口政策放开，叠加其他不确定因素，未来价格走势仍需持续观察。
2）生物资产公允价值变动主要包含了两部分，一部分为市场价格的变动，该部分变动影响因素较多，暂时不好预判；另一部分是生物资产的自然生长所带来的增值，在非人灵长类实验动物价格稳定的情况下，每季度大概会有一个亿左右的评估增值，后续增值空间将随市场价格波动同步调整。
2、上半年新签订单大幅增长，但实验室服务仍小幅亏损，请问存量低价订单预计何时消化完毕，实验室主业何时实现稳定盈利？
答：2026年上半年，前期行业低价周期签订的存量订单仍在持续交付，因此短期仍对营收及实验室服务板块利润存在一定阶段性影响，但并不改变公司整体经营向上的核心趋势。伴随高单价订单持续落地结转、项目结构持续优化，同时公司规模化运营效率、精细化成本管控效果逐步释放，实验室服务业务的利润率也将逐步修复，回归稳健合理的盈利区间。从今年全年节奏来看，三季度将延续稳步改善态势；四季度随着高价订单集中结转，营收规模及利润率将会有较为明显的改善。
3、公司提到实验猴进口政策放开带来不确定性，目前进口以种源引种为主。请问未来如果CITES配额大幅提升，大量海外猴子进入国内，公司内部如何测算对猴价、生物资产减值的潜在影响？公司有没有对应的风险对冲预案？
[bookmark: _GoBack]答：1）关于进口政策与供给约束：目前进口政策已放开，用于繁殖和实验的非人灵长类实验动物均可进口，从实际情况看，今年非人灵长类实验动物进口以用于实验的类型为主。市场上非人灵长类实验动物的价格最终取决于供需关系及供需缺口。即便 CITES 配额大幅提升，进口规模也并非完全由配额决定，实际仍受两大硬约束制约：一是海外符合标准的非人灵长类实验动物饲养场地资源稀缺，非人灵长类实验动物需满足严格的实验标准，在海外寻找到合规饲养场地或供应商难度较大，能否建立稳定合作关系是进口的前提；二是国内隔离场资源紧张，符合新建标准的隔离场数量有限，当前各隔离场均需排队使用，这一硬件条件构成进口的第二个关键瓶颈。
2）关于内部测算机制：公司已将进口政策变化、CITES 配额调整作为重要行业风险因子纳入经营测算框架。针对非人灵长类实验动物的价格可能产生的波动影响，公司会基于不同情况，结合现有非人灵长类实验动物的存栏结构、繁育周期、在手订单履约情况，进行动态监测。同时，为匹配业务节奏、降低非经营性因素对财务表现的扰动，公司将会积极优化生物资产的管理策略。未来将通过科学规划采购节奏、合理安排使用周期等方式，动态平衡库存结构，力争平滑公允价值变动对利润的阶段性影响。我们的目标是让财务表现更真实地反映技术服务能力与运营效率，而非资产价格的市场情绪。
昭衍新药的长期价值仍根植于其技术壁垒、服务质量和客户信任。公司将持续聚焦主业，强化核心竞争力，并通过精细化资产管理，保障业务稳健、可持续发展。
4、归母净利润同比增长超11倍至7.48亿元，该利润的主要来源是什么？其可持续性如何？半年报显示，公司本期利润总额的大幅跃升主要受生物资产公允价值变动收益驱动，该部分收益高达7.35亿元。归母净利润7.48亿元中绝大部分由此贡献，实验室服务及其他业务实际贡献净利润为-3661.23万元。这一非经常性损益（主要源于实验用猴市场价格上涨）是否具备持续性？若未来生物资产价格出现波动或反转，公司利润将面临怎样的压力？
答：首先生物资产公允价值变动收益并非为非经常性损益。该部分收益也包括了公司自有非人灵长类实验动物使用所产生的实际经营利润，以及非人灵长类动物因自然生长所带来的实际价值增值，这两部分会随公司业务经营持续发生。
为更好地匹配业务节奏、降低非经营性因素对财务表现的扰动，公司将会积极优化生物资产的管理策略。未来将通过科学规划采购节奏、合理安排使用周期等方式，动态平衡库存结构，力争平滑公允价值变动对利润的阶段性影响。我们的目标是让财务表现更真实地反映技术服务能力与运营效率，而非资产价格的市场情绪。
总而言之，昭衍新药的长期价值仍根植于其技术壁垒、服务质量和客户信任。公司将持续聚焦主业，强化核心竞争力，并通过精细化资产管理，保障业务稳健、可持续发展。
5、报告期内主营业务（实验室服务及其他业务）仍处于亏损状态，具体亏损规模是多少？同比变化趋势如何？剔除生物资产公允价值变动影响后，实验室服务及其他业务贡献净利润为-3661.23万元，虽同比减亏43.50%，但仍未实现盈利。主营业务亏损的具体原因是什么？公司提到受制于前期行业竞争激烈的滞后影响，毛利水平尚未完全恢复，那么毛利率修复的具体时间表和路径是什么？
答：2026年上半年，前期行业低价周期签订的存量订单仍在持续交付，因此短期仍对营收及实验室服务板块利润存在一定阶段性影响，但并不改变公司整体经营向上的核心趋势。伴随高单价订单持续落地结转、项目结构持续优化，同时公司规模化运营效率、精细化成本管控效果逐步释放，实验室服务业务的利润率也将逐步修复，回归稳健合理的盈利区间。从今年全年节奏来看，三季度将延续稳步改善态势；四季度随着高价订单集中结转，营收规模及利润率将会有较为明显的改善。
6、公司新签订单同比增长98%至20.2亿元，在手订单达37亿元，在主营业务仍亏损的背景下，订单高速增长能否有效转化为未来的盈利改善？
答：自 2025 年第四季度开始，公司订单报价逐步修复，公司新签订单价格水平实现逐步回升。目前 20.2 亿元新签订单以及 37 亿元在手订单为后续收入确认奠定了扎实的业务基础，但订单到收入、利润释放存在项目执行周期，因此收入及利润的确认会滞后于新签订单的情况。但随着价格修复后的新签项目陆续进入执行阶段，按项目周期逐步结转、确认收入，叠加项目成本管控持续优化，公司整体盈利水平有望逐步回归正常盈利区间。同时公司会持续提升项目运营效率，加强项目全周期成本管理，推动充足的订单储备切实转化为未来的业绩改善。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2026年9月8日




