淮北矿业控股股份有限公司投资者关系活动记录表

证券代码：600985                           公司简称：淮北矿业
淮北矿业控股股份有限公司
投资者关系活动记录表
	投资者关系活动类别
	业绩说明会

	活动主题
	淮北矿业2026年半年度业绩说明会

	时间
	2026年9月10日上午9:00-10:00

	地点/方式
	上证路演中心 https://roadshow.sseinfo.com
网络文字互动

	参会人员
	董事长：李志红；董事会秘书：刘杰；财务负责人：殷召峰；独立董事：姚圣。

	投资者关系活动主要内容介绍
	投资者关系活动主要内容
一、公司的结算周期大概有多长？比如我们7月份焦煤长协价7月份大涨，9月份也大涨，9月份的大涨是否对三季度业绩有所体现？是否会有一部分6月份销售的产量需要登记在3季度？
尊敬的投资者，您好！公司商品煤销售严格遵循企业会计准则，以货物交付、客户验收完成作为控制权转移时点，从发运、客户验收，到双方对账结算，会存在少量跨月结算的情况。感谢您的关注！
二、从财务数据来看，公司上半年经营现金流净额为23.85亿元，同比增长12.19%，但应收账款大幅增加。请问这是否意味着公司为了促进销售而放宽了信用政策？下半年在应付账款和资本开支（如陶忽图煤矿建设、聚能发电项目等）方面，公司的资金安排和压力测试情况如何？另外，聚能发电2×660MW机组已于7月实现双机双投，请问该煤电一体化项目在下半年能为公司贡献多少营收和利润？在内部煤炭调拨定价上，如何平衡煤炭板块与电力板块的利润转移，以实现整体效益最大化？
尊敬的投资者，您好！公司未放宽信用政策，煤炭、煤化工等主业经营现金流较为稳健。下半年公司将统筹经营现金与融资规模，常态化开展现金流压力测试，合理安排付款节奏，资金整体可控。聚能发电机组已于7月份投产运行，由于三季度以来原料煤价格大幅上涨、电价维持低位，叠加因新能源冲击机组发电负荷率较低，下半年营收及利润较为承压。公司向下属电力企业销售煤炭采用市场化公允定价。感谢您的关注！
三、公司二季度开采成本的上涨是由于什么原因导致的？还有年初公司在年报的路演中提过今年争取吨煤成本同比去年下降20元的这个目标是否改变？还有二季度的业绩没有体现出产品上涨带来的利润，是由什么原因造成的？是否因为二季度有一个管理层的年度绩效考核的发放影响？还有其他原因？
尊敬的投资者，您好！去年二季度煤炭供需形势较为宽松，价格持续下行，面对行业的严峻形势，公司加强全流程、全要素成本管控，在保证煤矿正常生产的前提下，仅维持刚性支出，去年二季度吨煤销售成本约423元。为保证矿井正常生产接替，今年二季度公司加大在安全生产、生产巷道等方面的投入，不断掘进新巷道和布置新工作面，延伸矿井开采水平，二季度吨煤销售成本约495元，较去年同期增加约72元。预计下半年吨煤销售成本环比上半年大体稳定。感谢您的关注！
四、作为中小股东，我非常关注公司的长期成长空间。从半年报来看，公司上半年归母净利润同比增长了20.11%，这主要得益于信湖煤矿4月份顺利复产以及焦煤价格的回升。请问董事长，信湖煤矿复产后，下半年能否实现满负荷生产？全年138万吨的产量目标是否有把握达成？此外，公司正在推进陶忽图煤矿建设并力争年底建成，同时控股股东也承诺将注入新疆兵能煤业等优质资产。请问公司在未来3-5年内，对于煤炭主业的产能扩张和资产注入有着怎样的整体战略规划？
尊敬的投资者，您好！公司下属信湖煤矿于4月16日复工复产，复工以来生产平稳有序，公司全力做好矿井安全高效生产的保障工作，力争超额完成年度预算目标。在煤炭主业未来规划方面，一是围绕现有煤矿开展资源增储，加快整合收储涡北、许疃、袁店一井等煤矿深部及界外资源；二是积极实施走出去战略，继续在晋陕蒙新等地开展煤炭资源调研，拟通过并购重组、合资合作、公开竞拍等方式获取省外优质煤炭资源，进一步增强煤炭主业发展后劲。感谢您的关注！
五、作为中小投资者，我非常关心公司的治理与合规风险。半年报显示，公司应收账款达到33.10亿元，同比大幅增长37.18%，增速远超营收增速。请问独立董事，审计委员会在审查半年报时，是否对应收账款的激增及潜在坏账风险进行了重点关注？公司在下游钢铁、焦化行业景气度波动的情况下，采取了哪些措施来保障货款回收的安全？此外，针对控股股东承诺注入新疆资产的事项，独董将如何发挥监督作用，确保关联交易定价公允，切实保护中小股东的利益？
尊敬的投资者，您好！审计委员会在半年度报告审查工作中，已将应收账款增长列为重点核查事项，审慎核查账龄、减值计提等情况。公司持续通过客户信用动态管理、回款考核、重点客户跟踪、逾期催收等方式保障货款回收。针对控股股东资产注入事项，独立董事将认真审阅评估报告等相关材料，对交易定价作出独立判断，监督信息披露，严防利益输送，维护中小股东正当权益。感谢您的关注！
六、我注意到公司在科技创新和数智化转型方面动作频频，上半年研发投入达8.52亿元，还建成了5个人工智能示范场景。请问这些“人工智能+”场景在井下复杂地质条件开采、安全管控以及煤化工降本增效方面，目前是否已经产生了实质性的经济效益？另外，公司雷鸣科化成功收储了1.53亿吨玄武岩资源，非煤矿山资源量超7亿吨，请问公司在非煤矿山业务上的商业化开采及盈利预期是怎样的？
尊敬的投资者，您好！公司实施的人工智能示范场景，可实现矿井冲击地压、瓦斯等灾害提前预警，保障复杂地质条件下井下开采安全；公司非煤矿山板块受房地产及基础建设项目开工不足影响，新投产矿山尚未形成产能效应，盈利能力不及预期。后续，公司将依托区位和产能优势，通过优化运输方式，进一步辐射周边区域市场；加大市场开拓力度，优化销售网络，抓住十五五期间国家重大投资项目、基本建设项目及乡村振兴建设等政策机遇，稳步提升市场占有率，力争效益最大化。感谢您的关注！


